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SALON INTERNACIONAL DE LA SEGURIDAD. SICUR 2016

Una visidon actua
del sector
de la seguridad

Dos grandes citas marcaran las agendas de este 2016 recien estrenado. Por una parte el Salén In-

ternacional de la Seguridad, SICUR 2016, un encuentro que cada dos afios nos sirve para tomar el pul-
so al sector, y en estos momentos mucho mas, por los efectos de la actual situacion econémica. Arran-
ca esta 20 edicién con el objetivo de hacer de la visita a la feria «un interesante recorrido por el mundo
de la seguridad en sus diferentes facetas», asi lo asegura Maria Valcarce, directora del salén, quien ade-
mas explica que si por algo se distingue es por su papel como «plataforma de presentacién» de pro-
ductos, equipos, soluciones y servicios en materia de prevencién y proteccién, donde la tecnologia es
una caracteristica inherente.

SICUR 2016, que se celebra del 23 al 26 de febrero, contara con més de 1.350 empresas participan-
tes de 19 paises —segln datos ofrecidos por la organizacién al cierre de esta edicién— de todas las areas:
seguridad contra robo, intrusioén y agresién; seguridad contra incendios; seguridad laboral, seguridad
contra riesgos naturales; seguridad nuclear; sequridad de la informacién; emergencias, etc. La oferta de
SICUR se presentara en distintas areas monograficas: Seguridad contra Incendios y Emergencias, Segu-
ridad Privada y Seguridad Publica, Seguridad Laboral, y el sector de Defensa, con el objetivo de confi-
gurar un espacio integral y altamente innovador en materia de prevencion y proteccion.

Ademas, el contenido de SICUR se complementa con el desarrollo de un completo programa de ac-
tividades con contenidos divulgativos, exposiciones, exhibiciones, demostraciones operativas, asi co-
mo un espacio para el analisis y el debate de temas de maxima actualidad, Foro Sicur, que contribuira,
tal y como explica Maria Valcarce, «al conocimiento, formacion y debate de los distintos perfiles pro-
fesionales que visitan la feria». Y es que el Salén Internacional de la Seguridad sigue manteniendo in-
tacto su espiritu de ofrecer una vision actual del sector de la seguridad desde una perspectiva integral.

Como también ofrecera, tres meses después, Security Forum 2016, un escenario para el intercam-
bio de conocimiento y presentacién de tendencias e innovacién, que se celebrara el 25 y 26 de mayo
en Barcelona, y cuya organizacion sigue avanzando en sus contenidos. El salén contara de nuevo con
una zona de exposicion con areas sobre CCTV, integracién de sistemas, seguridad fisica, sequridad [6-
gica, control de accesos, IP/REDES y, ademas, como novedad, el congreso Security Forum se desglosara
en dos sesiones diferenciadas: Global Day, dedicada a la seguridad global, donde los asistentes podran
descubrir desde una visién multidisciplinar aspectos y perfiles de gran interés como son los insiders, el
perfil del delincuente del siglo XXI o las Gltimas tendencias en coaching para departamentos de segu-
ridad; y Ciber Day, centrada en la ciberseguridad, con temas sobre la proteccién de la informacién, los
delitos informaéticos y los nuevos retos y amenazas en la proteccién de infraestructuras.
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Security Forum

Securi
FORUM

EL ENCUENTRO SE CELEBRARA EL 25 Y 26 DE MAYO EN BARCELONA

Security Forum 2016, empieza

la cuenta atras

Bajo el lema «Ver para Crear», el Congreso de Security Forum se articulara en dos

sesiones diferenciadas: Global Day y Ciber Day

A poco mas de tres meses para su celebracion, Security Forum
2016 va tomando forma. Por un lado, las empresas del sector
de la Seguridad continlan reservando sus espacios en el area
de exposicion, lo que augura los mejores resultados en lo que
a nimero de expositores y visitantes se refiere, y los Premios
Security Forum siguen recibiendo trabajos. Bajo el lema «Ver
para Crear» el Congreso Security Forum 2016, se desglosara
por primera vez en dos sesiones diferenciadas: Global Day

y Ciber Day.

ONSOLIDADO ya como un es-
pacio de networking, esta nue-
va edicién sigue apostando por
la innovacién y los nuevos valores em-
presariales en el sector de la Seguridad.
Y es que a poco mas de tres meses de

Teay

dPsidete  EEREE (rirn  Jredeta NN (Prrry
BN (el arsiiee BN (TN dpeadeio
iveidety  DlimE [Ty

su celebracién Security Forum volveré a
convertirse en un evento agil, flexible y
orientado a la innovacién y desarrollo,
que sigue respondiendo una edicion
maés al espiritu emprendedor y audaz
que caracteriza a las empresas y pro-

fesionales del sector de la Seguridad,
y que apuesta por reforzar el tejido
empresarial de un sector en continua
evolucién, que demanda nuevos es-
cenarios de plataformas de negocio e
intercambio de conocimiento.

El encuentro contard de nuevo
en esta edicién con una zona de ex-
posiciéon con areas sobre CCTV, inte-
gracién de sistemas, seguridad fisica,
seguridad légica, control de accesos,
IP/REDES...; paneles de expertos, con
charlas de transferencia tecnolégica
entre las empresas que aportan solu-
ciones tecnolégicas y los profesionales
de la gestion, consultoria e instalacién
de sistemas; etc.

Global Day y Ciber Day

Y respecto al Congreso, cabe desta-
car que se desglosara por primera vez
en dos sesiones diferenciadas:

—Global Day: la primera jornada
estara dedicada a la seguridad global.
Los asistentes podran descubrir desde
una vision multidisciplinar aspectos y
perfiles de gran interés como son los
insiders, el nuevo perfil del delincuente
del siglo XXl o las Gltimas tendencias en
coaching para departamentos de Segu-
ridad, asi como una Mesa de Debate
sobre «El empleado infiel» y otra sobre
legislacién en Seguridad.

—Ciber Day: la segunda jornada se
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Security Forum

Securi
FORUM

«El plazo de entrega de trabajos para
los Premios Security Forum 2016 finaliza
el préximo 31 de marzo»

centrara en la ciberseguridad. Temas
como la proteccién de la informacién,
los delitos informaticos y los nuevos
retos y amenazas en la proteccién de
infraestructuras centraran el debate de
esta edicion.

Ademas, sigue abierta la convoca-
toria de los premios Security Forum,
que pretenden promover y potenciar
la investigacion, el desarrollo y la inno-
vacién de laindustria de la seguridad en
Espafia, a través del reconocimiento a
los responsables de proyectos actuales
de investigacion en materia de seguri-
dad, y a aquellos proyectos de caracter

significativo ejecutados, que puedan ser
modelo y escaparate internacional del
amplio potencial de nuestra industria.

En la categoria Premio Security Fo-
rum I+D+i puede participar cualquier
miembro o equipo de investigacién
de departamentos de universidades o
escuelas de negocio espafolas y aque-
llos investigadores o estudiantes, cuyos
trabajos de fin de carrera o actividad
investigadora no esté ligada a ninguna
actividad empresarial.

En el Premio Security Forum al Me-
jor Proyecto de Seguridad realizado en
Espafa tendran derecho a participar

empresas que formen parte del propio
proyecto y directores de seguridad.

Los premiados tendran la oportu-
nidad de realizar una presentacién de
su proyecto durante la celebracién de
Security Forum 2016, y el acto de en-
trega de premios se realizara el 25 de
mayo durante una cena-coctel.

La dotacién de los premios sera:

® Premio Security Forum [+D+i:

—Primer Premio: cheque valorado

en 3.000 euros + trofeo conmemo-

rativo.

—Finalista: Trofeo conmemorativo.

e Premio Security Forum al Mejor

Proyecto de Seguridad:

—Primer Premio: Trofeo conmemo-

rativo.

—Finalista: Trofeo conmerativo.

Las memorias puedes ser enviadas

hasta el dia 31 de marzo de 2016.

El fallo del jurado se producira antes

del 30 de abril. ®

Fotos: Xavi Gomez

Fechas: 25 y 26 de mayo de 2016.
Horario: de 10:00 h a 18:30 h.

Lugar: Centro de Convenciones
Internacional (CCIB).
Pza de Willy Brandt, 11-14.
de Barcelona.

Periodicidad: Anual.
Caracter: Exclusivamente profesional.

Organiza: Peldafio.

Areas de Exposicién:

e CCTV.

e Integracion de sistemas.

e Seguridad légica.

e Control de accesos.

e |P/redes.

e Proteccion contra robo e intrusion.
e Proteccion contra incendios.

e Ciberseguridad.

Mas informacion y contacto:
www.securityforum.es
info@securityforum.es

Tel.: 91 476 80 00
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Como la empresa de seguridad electréonica méas grande del mundo, Tyco Integrated Fire & Security cuenta con
los conocimientos necesarios para integrar soluciones de seguridad y proteccién contra incendios.

Tyco Integrated Fire & Security ofrece diferentes niveles de servicios de integraciéon que van desde la mas
sencilla con multiples productos de seguridad, hasta la mas compleja de infraestructuras Tl y aplicaciones
de procesos empresariales, combinando soluciones fisicas y l6gicas. Nuestras soluciones integradas ofrecen
cobertura a clientes de todo el mundo marcando la diferencia en el sector. www.tyco.es

qlntegrated
Safer. Smarter. Tyco.™ Fire & Security
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LA OPINION DEL SECTOR

Las empresas toman la palabra

Directivos y responsables de empresas del sector de la Seguridad analizan

el momento actual

"

ADIE mejor que ellos conoce

cdmo estd la situacion actual

del sector. ;Cémo sigue afec-
tando la situacion de crisis econémi-
ca por la que atraviesa nuestro pais?
(Qué deparara 2016 a la industria y el
mercado del sector de la Seguridad?
{Como afectara el nuevo Reglamen-
to de Seguridad Privada a las empre-
sas del sector? Estas y otras cuestiones,
son el punto central de las conversacio-
nes actuales de los empresarios de es-
te sector. Opiniones que reflejan parte
de optimismo, pero también unas do-
sis de incertidumbre. En estas péaginas,
CUADERNOS DE SEGURIDAD ha que-
rido pulsar la opinién de los empresa-
rios, para conocer con qué dificultades
se encuentra hoy en dia el sector, asi co-
mo qué herramientas deberian ponerse

.

en marcha para reactivar la economia
en el ambito de la seguridad. «Es ne-
cesario que el mercado de la seguridad
se adapte al nuevo escenario tecnolé-
gico actual», aseguran algunos; mien-
tras que otros explican que las empre-
sas deben apostar por la innovacién y
permanecer atentas a las oportunida-
des. Ademas, aquellos que acuden al
Salén Internacional de la Seguridad SI-
CUR 2016 explican sus objetivos ante
la feria, y adelantan los productos, so-
luciones y novedades que presentaran
alli. SICUR 2016, que se celebra del 23
al 26 de febrero en Feria de Madrid IFE-
MA, se articulara en torno a los sec-
tores de Seguridad contra Incendios y
Emergencias, Seguridad Privada y Se-
guridad Publica, Defensa, y Seguridad
Laboral. Ademas el contenido de la fe-

ria se completara con el desarrollo de
un extenso programa de actividades,
conferencias, presentaciones de pro-
ductos y demostraciones, en cuya or-
ganizacién se han implicado empresas,
asociaciones y entidades clave del sec-
tor de la Seguridad.

Lo cierto es que el sector apuesta
por la innovacién y la tecnologia. Un
sector maduro, pero que debe ser di-
namico para poder adaptarse rapida y
constantemente a las necesidades que
exige y demanda el mercado, de for-
ma eficaz y con calidad.

{Qué deparara los préximos me-
ses al sector? Ellos, los empresarios, se
atreven a hacer pronésticos. Ellos son

el sector. Aqui tienen sus respuestas. @
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NEO. SPAIN COORDINATOR. HIKVISION

«La proximidad al cliente es vital para
el desarrollo de soluciones adaptadas
a las necesidades del mercado»

IS/

Professional  Pragim

HIK

LT
NA convocatoria mas acu-
de a SICUR, ;qué objetivos
se ha marcado con su asis-

tencia al Salén Internacional de la

Seguridad?

—Es para Hikvision una gran oportu-

nidad de mostrarse al mercado como

lo que realmente es, el n°1 mundial,
por ello se va a hacer un despliegue de
mas de 400m? donde se mostraran las
soluciones mas avanzadas del mercado
y los productos mas potentes y novedo-
sos de la industria. No se va a ofrecer
la tipica imagen de escaparate de pro-
ductos con paredes llenas de equipos,
sino una demostracion de las mltiples
soluciones que ofrece la marca en las
diferentes verticales del mercado.

—;Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
2016?

—Con el ritmo frenético de lanza-
mientos de Hikvision, es complicado
enfocarse en unos pocos, pero vamos
a tratar de ofrecer una amplia gama
de soluciones con sus correspondientes
productos dedicados, camaras térmi-
cas, domos PTZ laser con alcance hasta

1000m, grabacién y almacenamiento

en 4k, domos metalicos anti-corrosion,
equipos embarcados en vehiculos o vi-
deowalls, son tan solo algunos de los
elementos que podremos encontrar
dentro del stand de Hikvision. Adicio-
nalmente serd el punto de partida para
una nueva pieza clave en la expansion
de Hikvision, el control de accesos, nue-
va familia de la que podremos ver ya los
primeros equipos disponibles en breve.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—AQue el plblico obtenga la correcta
imagen de Hikvision como lider del
mercado, que descubran las multiples
soluciones de alto nivel de las que dis-
pone la compafifa, y se conozca al cua-
lificado equipo de profesionales, técni-
cosy comerciales en persona. También
esimportante que puedan conocer mas
en detalle la extensa oferta de Hikvision
para el mercado de la seguridad en su
totalidad (ya no solo CCTV).

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?
—La expansion que Hikvision esta vi-
viendo a nivel mundial y nacional vie-
ne marcada por una clara estrategia de
acercamiento a los mercados locales, el
poder actuar con un cualificado equi-
po local, permite un acercamiento al
mercado a todos los niveles, técnico,
comercial, logistico, etc.

La proximidad al cliente y el conoci-
miento de sus necesidades es vital para

14/ Cuadernos de Seguridad / Febrero 2016
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TODO LO VE

LAS NUEVAS CAMARAS IP DE HIKVISION CON OPTICA PINHOLE, PARA ESPACIOS DONDE LA DISCRECION ES IMPORTANTE

Las nuevas camaras Pinhole Covert de Hikvision estan estableciendo nuevos estdndares en el mercado de
la videovigilancia, al reunir en un solo dispositivo: Tecnologia de ultima generacion, funciones Smart, efectividad
y gran facilidad de uso. A pesar de su pequefo tamafo, son capaces de generar una calidad de imagen
excepcional. Esta nueva gama de camaras ocultas aporta una gran flexibilidad y facilidad de instalacion,
especialmente en lugares con un espacio muy limitado, siendo la solucion ideal para aplicaciones de vigilancia
discreta como cajeros automaticos, controles de accesos y centros comerciales.

First Choice for Security Profes
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el desarrollo de soluciones totalmente
adaptadas a las necesidades actuales
del mercado, y para ello la constante
expansiéon de nuestro equipo local es
una prioridad, ello junto a la continua-
da presencia en los medios, la incorpo-
racion de nuevos equipos y tecnologias
al mercado y una estrecha colaboracion
con nuestros partners son factores cla-
ve de nuestra estrategia para 2016.

Adicionalmente remarcar que en Hik-
vision hemos lanzado recientemente
nuestra nueva gama Hi-Watch orien-
tada al mercado residencial y pequefio
negocio, y con la cual esperamos llegar
a todo un nuevo segmento del merca-
do con las herramientas apropiadas. Es
clave para nosotros la correcta segmen-
tacién del mercado para poder ofrecer
en todo momento el producto adecua-
do a cada necesidad, y en 2016 vamos
a seguir trabajando en esta direccién.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Aunque hay mdltiples vias de poten-
ciar la economia, las mas comentadas

\

l‘l. 5‘“

«En SICUR queremos que el publico
descubra las multiples soluciones
de alto nivel de Hikvision»

en el sector son la incorporacién de
beneficios fiscales para los profesio-
nales de la seguridad, ya que estamos
tratando de un tema critico para todo
el mundo, poder asegurar su propia se-
guridad no deberia ser un lujo; también
una mejora en la legislacién actual para
evitar el intrusismo y definir mejor la
legalidad de cada situacién seria bien-

venida, por dltimo, una accién a nivel
nacional como un plan renove promo-
cionado a nivel gubernamental seria de
gran apoyo para motivar al mercado
a realizar un cambio generacional que
cada vez se alarga mas.

—i{Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?
—Como he comentado en el punto an-
terior una reglamentacion bien definida
seria muy bien recibida entre los profe-
sionales del sector, definir claramente
el marco de actuacién de cada entidad
profesional, definiciones técnicas para
proyectos en infraestructuras criticas
y similares, y una reglamentacién ge-
nérica para todo caso relacionado con
la video vigilancia evitaria intrusismo,
soluciones inadecuadas y permitiria a
profesionales y usuarios ampararse en
un marco legal para definir sus proyec-
tos de forma homogéneay transparen-
te al mercado. @

Foros:Hikvision
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Obtenga una vision completa y detallada de toda la escena reduciendo el nimero de camaras convencionales
a instalar. Las cdmaras Fisheye de Hikvision cuentan con un elegante y discreto disefo, adecuadas para
instalaciones de interior y exterior. Son la mejor opcion para profesionales de la seguridad en aeropuertos,
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PEDRO DIAZ-PINTADO. DIRECTOR DE BUSINESS DEVELOPMENT. SECURITAS

«En 2016 continuaremos dando pasos
para fortalecer nuestra estrategia
de soluciones de seguridad»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—SICUR es un excelente foro para
mostrar a los clientes, existentes y po-
tenciales, nuestras soluciones de segu-
ridad. Hoy por hoy estamos orgullosos
de contar con la oferta mas completa
del mercado de la seguridad privada
y tenemos muchas interesantes nove-
dades que contar. Consideramos que
somos una marca bien conocida en el
mundo de la seguridad, pero debido a
que aplicamos una estrategia de revi-
sién y evolucién constante de nuestros
servicios, este afio queremos hacer un
esfuerzo por mostrar aquello que, por su
novedad, menos se conoce de nosotros.

—;Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
2016?

—Hace aproximadamente un afio pusi-
mos en marcha nuestra nueva Area de
PCI. En la actualidad estéa trabajando
a pleno rendimiento, llevando a cabo
tanto macro proyectos para grandes
clientes industriales como pequefias
soluciones contra incendios para pe-
quefas instalaciones. En SICUR que-
remos mostrar nuestra capacidad para
ofrecer este tipo de servicios no sélo
como sistemas de PCI con peso por si
mismos, sino también como soluciones
que integran de manera global los ele-
mentos de safety y security que nece-
sitan nuestros clientes.

Esté en nuestro ADN continuar hacien-
do evolucionar nuestro modelo de ma-

nera constante. Por eso este afio nues-
tra presencia en SICUR nos va a servir
también para comunicar grandes no-
vedades en Securitas Mobile, nuestro
servicio vigilancia presencial itinerante,
o Securitas Connect, una herramienta
de la seguridad de creacién propia con
funcionalidades que mejoran la gestién
dela seguridad desde la perspectiva de
los gestores (tanto de Securitas como
del cliente) y la propia operativa.

Nuestro SOC (Securitas Operations
Center), el cerebro de nuestra com-
pafiia, que conecta a nuestra gente, la

tecnologia y todos los procesos, estara
representado a través de dos servicios
cuya realidad no seria posible sin el
SOC. Se trata de Securitas Trailback
(soluciones de Track&Trace) y nuestras
Solucione de Video Remoto.
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«Hoy por hoy estamos orgullosos
de contar con la oferta mas completa
del mercado de la seguridad privada»

—Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—En lineas generales, continuaremos
dando pasos para fortalecer nuestra
estrategia de Soluciones de Seguri-
dad, entendidas como aquel servicio
de seguridad que incluye tecnologia.
Ademas, nos hemos marcado diferen-
tes objetivos como continuar desarro-
llando nuestra area de tecnologia, de
manera que podamos seguir compi-
tiendo en el mercado como una com-
paiia de tecnologia pura, asi como
desarrollar nuestra area de Proteccion
Contra Incendios y potenciar la linea de
mantenimientos. El refuerzo de nuestro
departamento de Consultoria y las So-
luciones Mobile se encuentran también
entre nuestras prioridades para 2016.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar

la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Reactivar y potenciar la economia es
algo que sin duda compete al Estado y
son casi innumerables los factores que
pueden determinar este extremo que,

sin duda, es mas que deseable para un
sector que ha sufrido la crisis con con-
tundencia. Aspectos como contar con un
marco juridico que ofrezca la suficiente
seguridad a inversores y empresas es sin
duda un factor indispensable para que,
no sélo nuestro sector, sino la economia
en general pueda evolucionar favorable-
mente. Ademads, resulta imprescindible
que las Administraciones Publicas, ya
sean estatales, regionales o locales, revi-
sen sus propios sistemas de contratacion,
ya que son precisamente ellas las que,
con frecuencia, utilizan unos parametros
totalmente alejados de la realidad de los
costes de nuestra actividad. Debido a
estas condiciones de contrataciéon pro-
liferan situaciones que, sin duda, ponen
trabas a una competencia sana entre los
distintos actores del sector.

—iQué aspectos le gustaria que
recogiese el préoximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Me gustaria que reflejase la madurez
del sector, reconocida en una regula-
cién adecuada a las necesidades reales
de proveedores y clientes. @

Foros: Securitas
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DEPARTAMENTO DE MARKETING. DAHUA

«En Sicur demostraremos que Dahua
no solo es un fabricante sino también
un proveedor de soluciones»

N afio mas acuden a SICUR

iqué objetivos se han mar-

cado con su presencia en
esta feria?
—Dahua Tecnology, como fabricante
lider mundial y proveedor de productos
y soluciones de videovigilancia, cuen-
ta con una gran reputacién en todo el
mundo, especialmente en el mercado
espafiol. Como un socio importante de
nuestros clientes espafoles, la presen-
cia de Dahua demuestra nuestro pro-
poésito de estar cada vez mas cerca de
nuestros clientes, de escuchar mas los
estudios de mercado, de involucrarnos
en el mercado local, para mostrar nues-
tro respeto e interés por él.
Con nuestra presencia, nuestros clien-
tes y amigos pueden conocer mejor lo
que es Dahua, lo que pueden obtener
de nosotros y de qué forma nos pode-
mos ayudar unos a otros.
Otro punto importante en el que siem-
pre insiste Dahua es la comunicacion.
Como una empresa china, tenemos di-
ferentes culturas, idiomas, incluso hora
respecto de nuestros clientes y amigos,
por lo que prestamos mucha atencién a
la comunicacién. Pensamos que SICUR
sera una muy buena oportunidad para
hablar libre y distendidamente.

—;Qué productos y soluciones in-
novadoras presentaran?

—Dahua lanzé la tecnologia de alta
definicién High Definition Composite
Video Interface (HDCVI) Technology
of Independent Intellectual Property

‘ Contactos de empresas, p. 6. ‘

Rights, hace mas de dos afios y los
productos HDCVI de gama alta se pre-
sentaran en SICUR 2016. También se
mostraran, entre otros, los productos
4k y H.265, equipos de control de ac-
cesos, de alarma, productos térmicos,
equipos a prueba de explosiones, pro-
ductos innovadores y soluciones de do-
mética (VDP y WI-FI), soluciones para
retail, soluciones de reconocimiento de
matriculas (IPR), soluciones méviles y
TV wall. Asi demostraremos que Dahua
no sélo es un fabricante sino también
un proveedor de soluciones.

—iComo definirian su estrate-
gia de negocio y proyectos para
20167

—Con dos palabras: expansion y pro-
teccion.

La expansién se centrara en dos puntos:
producto y mercado. Respecto a pro-
ducto no vamos a limitarnos a CCTV,
también vamos a centrarnos en
VDP, TV walls, alarmas,
camaras térmicas,
etc. Para los merca-
dos, vamos a empezar
con el mercado de IT,
el mercado electrénico y
mercado vertical, para el
gue prestaremos apoyo a los
mejores proyectos de solu-
ciones.

Para una mayor proteccién,
Dahua siempre ayuda a nues-
tros clientes. Ahora el mer-

cado en Espafa esta bajo -

una alta presién, con un montén de
competidores con otras marcas. Dahua
ayudara no sélo en precio y apoyo téc-
nico, sino también en la expansién de
los productos, como VDP. Excepto en
innovacién, también prestaremos aten-
cién a post venta, para brindar nuestro
mejor servicio.

—Como compaiiia de referencia a
nivel mundial, ;puede Dahua pre-
decir la nueva generacion o avan-
ces en CCTV? En relacion a estos
cambios, ;qué pasos daria para
mantener esta primera posicion?
—En los préximos afios, el mercado
de CCTV todavia podré dividirse en
dos partes: el mercado analégico y el
mercado IP. Respecto al mercado ana-
|6gico, debido al tiempo real, la seial
de video y audio y control en un solo
cable, los precios competitivos y otras
caracteristicas, los pro-
ductos analégicos HD
ocuparan una cierta
cuota de mercado y se
requerira una resolucién
maés alta, como 4mp, in-
cluso 4k, etc. Para el merca-
do de IP, una resoluciéon mas
alta, camaras con analisis de
video front-end y la tecnolo-
gia H.265 seran la tendencia.
Dahua lanzara camaras con ma-
yor resolucién HDCVIy camaras
H.265 IP con mayor resolucién,
entre otras, para seguir lideran-
do el mercado de CCTV. @
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JESUS M2 DAZA. DIRECTOR GENERAL DE LA DIVISION BUILDING TECHNOLOGIES. SIEMENS

«Las nuevas amenazas
van a necesitar de tecnologias
de sequridad inteligentes»

SIEMENS

I gon i B
Building ciiics worth

hueklickimcy & Lunkua
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NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salén Internacional de la
Seguridad?
—El principal objetivo es poder encon-
trarnos una edicién mas con nuestros
clientes objetivos y potenciales, en un
entorno que favorece el didlogo y en
el que podemos mostrarles de prime-
ra mano y con todo detalle las Gltimas
novedades dentro del ambito de la se-
guridad.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
2016?

—Contamos con varias novedades.
Nuestra plataforma de gestién integra-
da de edificios Desigo CC, que permi-
te controlar desde un Gnico puesto de

R

[

gestion todas las disciplinas de un edi-
ficio: climatizacion, iluminacién, ener-
gia, seguridad y proteccién contra in-
cendios. Desigo CC es el Gnico sistema
del mercado de estas caracteristicas.
Por otro lado, mostraremos Siveillance
SitelQ Analytics, que proporciona un
plug-in de andlisis de video integrable
con algunos de los principales sistemas
de gestion de video (VMS’s) del mer-
cado capaz de proporcionar elevadas
tasas de deteccion de intrusos hasta 80
metros de distancia, combinada con
una reducida probabilidad de falsas
alarmas en perimetros exteriores deli-
mitados por valla o fachadas de edifi-
cios. Esta solucién puede ser utilizada
en un amplio rango de situaciones en
las que se pretenda proteger el perime-
tro de infraestructuras criticas, como
instalaciones de Oil&Gas, aeropuer-

tos, puertos o centrales nucleares. En
el apartado de incendios, presentamos
el nuevo sistema de extincién mediante
el uso de agua y nitrégeno de descar-
ga constante (CDT), que permite una
extinciéon rapida y eficaz para fuegos
Clase B, liquidos inflamables, tanto en
salas cerradas como en salas con aper-
turas. Destacar también las ultimas
novedades en equipos de inspeccién:
arcos de deteccidn, escaneres, detec-
tores de trazas de drogas y explosivos,
entre otros.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Contribuir a que la Seguridad tenga
cada vez mas relevancia y ocupe un lu-
gar preferente en todos los ambitos de
la vida. Con nuestras soluciones y pro-
ductos innovadores queremos acercar
una tecnologia puntera e innovadora,
asi como todo nuestro know-how a los
operadores de infraestructuras criticas.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—Nuestra estrategia esta basada en la
cultura de la propiedad y en la digitali-
zacion. Nuestro objetivo es alcanzar un
crecimiento rentable poniendo el foco
de atencién en proyectos de alto valor
afiadido tanto en el plano de las solu-
ciones como de los servicios, como por
ejemplo: la proteccién de infraestructu-
ras criticas, las soluciones de eficiencia
energética o las soluciones basadas en
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* Equipos de inspeccién por rayos X
* Detectores de metales
* Equipos de inspeccién por ondas milimétricas

Excelencia en calidad y servicio post-venta.

TECOSA, la empresa de seguridad del Grupo
o Siemens, contribuye con sus productos y

Telecomunicacion, .

Electrénica y Conmutacion, S.A, soluciones a hacer del mundo un lugar

Grupo Siemens mas seguro.
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«Nuestra estrategia esta basada
en la cultura de la propiedad
y en la digitalizacién»

software de integracién. Si hablamos
de servicios tenemos que centrarnos
en todos aquellos relacionados con la
disponibilidad y el rendimiento.

—;Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Es primordial que la seguridad se vea
Ccomo una inversién y que se vayan in-
corporando las Gltimas tendencias in-
novadoras del mercado a los nuevos
proyectos de seguridad. Las nuevas
amenazas a las que nos tenemos que
enfrentar en la actualidad van a nece-
sitar de tecnologias de seguridad inte-
ligentes, en las que la digitalizacién va
a jugar un importante papel.

—iQué aspectos le gustaria que
recogiese el préoximo Reglamento

de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—En el capitulo de infraestructuras
criticas, nos gustaria que el préximo

Copyright: CSCS

reglamento dedicara especial aten-
cién y detalle a la seguridad en este
sector. Todo el trabajo realizado has-
ta el momento es de una gran impor-
tancia y hay que seguir avanzando.
Teniendo en cuenta las nuevas ame-
nazas, a las que por desgracia nos en-
frentamos actualmente y potenciales
riesgos que se puedan presentar en
un futuro, una reglamentacién clara
y exigente es imprescindible para
que este tipo de infraestructuras al-
cancen un nivel 6ptimo de resilien-
cia, que garantice la continuidad de
los negocios y las mayores cotas de
seguridad tanto para éstos como pa-
ra las personas.

Por otro lado, seria recomendable
que el reglamento contemplase, de
cara a todas aquellas empresas que
trabajan para dar soluciones de se-
guridad a las infraestructuras criticas,
una serie de requisitos fundamentales
a cumplir en cuanto a medios téc-
nicos, humanos, de formacién, etc.,
que cubran las altas demandas de se-
guridad que requieren y demandan
estas infraestructuras. @

Foros: Siemens
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JUAN LUIS BRIZUELA. DIRECTOR DE DESARROLLO DE NEGOCIO PARA EL SUR DE EUROPA.

AXIS COMMUNICATIONS

«En 2016 continuaremos con nuestra
estrategia de acercamiento
al cliente final»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Para una empresa como Axis Com-
munications acudir a Sicur es casi una
cita obligada ya que se trata de la feria
de seguridad mas importante de la Pe-
ninsula Ibérica, que es el territorio de
accién de nuestra subsidiaria. Lo que
pretendemos con esta presencia es po-
der estar en contacto directo con los
clientes finales y partners, proporcionar
informacién y consejo a todos los que
se acerquen a nuestro stand, y compar-
tir unos dias con los visitantes de la feria
y el resto de compafifas del sector. Den-

tro de nuestro stand contaremos con
la presencia de algunos desarrolladores
de aplicaciones (ADP’s), y aprovecha-
remos para realizar demostraciones en
vivo de los Gltimos productos lanzados
al mercado junto a las soluciones que
se construyen con ellos.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Axis Communications mostrara en
SICUR la dltima hornada de productos
lanzados al mercado. Desde la pasada
edicion de SICUR, a

inicios de 2014,
Axis ha presenta-
do una multitud
de productos
nuevos entre los
que podriamos
destacar el mo-
delo AXIS Q6000-
E, que combina
los conceptos de
vision panora-
mica y de domo
motorizado, in-
corporando cuatro
sensores de 2 mega-
pixeles, que ofrecen un
campo de visién completo

de 360° y un potente zoom 6ptico
para obtener alto nivel de detalle, ideal
para cubrir grandes areas de vigilancia.
Resaltar también la serie Axis P14, una
familia de camaras tipo bullet com-

pactas y asequibles preparadas para
el uso en exteriores, asi como la serie
de equipos de grabacién S10 dotados
con nuestro software de gestion Axis
Camera Station.
En cuanto a las novedades mas recientes
que presentaremos en SICUR, destacan
los modelos de camara AXIS P1435-E,
la dltima de la familia P14 que cuenta
con las tecnologias mas avanzadas y an-
teriormente sélo disponibles en gamas
mas altas. En la gama de camaras tér-
micas, el modelo AXIS Q1941-E ofrece
alto nivel de contraste y se ofrece en una
amplia seleccién de lentes
(7 mm, 13mm, 19 mm,
35 mmy 60 mm) con-
tando ademas con fun-
ciones excepcionales
como la estabilizacién
electrénica de ima-
genes y la tecnologia
Axis’ Zipstream que per-
mite reducir el ancho de
banday las necesidades
de memoria.
Continuando con los
modelos de gama alta,
la camara AXIS Q1775
proporciona imagenes
en resolucién HDTV 1080p
de alta calidad y esta dotada de
un zoom motorizado para obtener ni-
veles elevados de detalle en la escena.
Ademads, puede integrarse facilmente
con otros productos, como carcasas
a prueba de explosiones, soluciones
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Sistema de Seguridad AXIS F34

Viene con todo lo necesario para una vigilancia altamente discreta
y esta compuesto de un sistema de cuatro camaras. Pero eso no
es todo. Todo, desde las camaras, el almacenamiento y la gestion
del video esta totalmente integrado para una instalacion optima
y facil de usar. Y con esta solucion integral de Axis, usted puede
estar sequro utilizando las ultimas tecnologias. Obtenga calidad y
eficiencia de su videovigilancia con este “todo en uno”.

Para ver todas las caracteristicas y la solucion completa,

visite www.axis.com/f34-system

COMMUNICATIONS
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de movimiento horizontal y vertical
gracias a los posicionadores o carcasas
disefiadas para aplicaciones especiales.
El modelo de camara AXIS Q3709-PVE
esta diseflado para ofrecer una vista pa-
noramica de 180° con una resolucién
maxima de 33 megapixel. La camara
puede ofrecer video fluido en 30 foto-
gramas por segundo en resolucién 4K de
cada uno de sus tres sensores de captura
incorporados. Otra de las novedades es
la camara de red motorizada PTZ AXIS
V5915 que permite una transmisién de
video HDTV en 1080p, con movimiento
horizontal/vertical y zoom de gran suavi-
dad. Ademas dispone de capacidad para
audio estéreo de alta calidad y un po-
tente zoom éptico de 30x con enfoque
automatico, lo que la convierte enidénea
para retransmisiones on-line de eventos
0 para su uso en educacién y medicina.
Y desde luego contaremos con los nue-
vos productos de audio como el altavoz
exponencial IP, la estacién de interco-
municacién y video para entradas y la
unidad de control de accesos.
Esperamos ademas poder presentar
algunos productos que seran anuncia-
dos por la compafifa a nivel mundial
en préximas fechas y por lo tanto no
podemos alin detallar.

—¢{Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Este es un evento ineludible para to-
dos aquellos que quieran mantenerse
informados de las Gltimas tendencias y
desarrollos relativos al mercado de los
sistemas de seguridad. Nuestra pre-
sencia en SICUR representa una opor-
tunidad Unica para conocer las Gltimas
novedades de producto de nuestra mar-
ca, y poder ver demostraciones en vivo
de sus capacidades. Algunos de estos
nuevos productos incorporan carac-
teristicas innovadoras como las tecno-
logias Zipstream, Lightfinder, resolucio-
nes 4K, iluminadores IR optimizados y

el Ultimo avance en WDR y situaciones
de iluminacién complejas que represen-
ta la tecnologia Axis Forensic Capture,
especificamente disefiada para obtener
imagenes de alto aprovechamiento para
identificacion de personas y vehiculos.

—iPodria sefalarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?
—Axis Communications seguira apos-
tando por un modelo de venta 100%
indirecto, apoyandose en su estructura
de canal, y continuaré con su estrategia
de acercamiento al cliente final, de cara
a obtener la informacién mas concreta
sobre sus necesidades especificas, con
el fin de proporcionar al mercado pro-
ductos cada vez mas especializados y
ajustados a los requerimientos de di-
ferentes sectores verticales tales como
los de retail, transporte, banca, las in-
fraestructuras criticas o videovigilancia
ciudadana. Por otra parte, la compaififa
sigue avanzando en sus diferentes pro-
gramas de alianzas y formacién, tanto
de distribuciéon/ventas, como tecnolé-
gicos, y presentara nuevas soluciones
en conjunto con otras companias del
segmento de Tecnologias de la Infor-
macién en forma de «ecosistema IP».

—;iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Aunque consideramos que este tipo
de temas corresponde mas a asociacio-
nes, instituciones publicas y al ambito

politico (ya que estd mas en
su mano que en la
nuestra el ponerlas

en marcha) cree- -
mos que el sector

de la Seguridad :._

Privada agra- ——
deceria
ideas del
tipo incen-
tivos, sub-
venciones,
reducciones
y exencio-
nes de im-

puestos, planes

renove, ayudas a la

formacion e implantacién de las nuevas
tecnologias y cualquier otra formula que
permitiera reactivar, dinamizar el sector
y promover la adquisicion de productos
y servicios punteros entre los usuarios
finales.

—iQué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?
—Seria deseable que el reglamento fuese
progresando hacia una mayor exigencia
en la capacitacién del personal técnico
que efectda instalaciones y manteni-
mientos, introduciendo algin tipo de
control de su nivel de cualificacion.
Del mismo modo, echamos en falta, es-
pecialmente en las tecnologias de video,
la aplicacion de estandares y homologa-
ciones de seguridad en la linea que se
aplica a otras categorias de producto.
Estamos seguros de que el sector agra-
deceria algunas lineas de orientacién
sobre la exigencia y requerimientos de
calidad de video en los diferentes esce-
narios e instalaciones, de modo que su
utilizacién por los cuerpos de seguri-
dady por las instancias judiciales tenga
mayor aprovechamiento. @

Foros: Axis Communications
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mas grande
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N°1 en Alarmas con
verificacién por imagen

Presencia en 14 paises de Europa y Latinoamérica
con mas de 1,6 millones de clientes satisfechos.

Central de Alarmas

Lider en Espana

Mas de 750.000 clientes en Espafia.
Mas de 700 vigilantes de Acuda para
garantizar una intervencion inmediata.

4.000 profesionales
pendientes de Usted

Le protegen 24 horas al dia los 365 dias del afio.
Tiempo medio de respuesta 27 segundos (2012).

902 33 44 50

WwwWw.securitasdirect.es

DGP: 2737

Lideres en Seguridad.
Referencia en tecnologia y usabilidad en Alarmas.

Verisure Smart Alarm de Securitas Direct cumple con las demandas mas exigentes
en materia de proteccion, tanto para su hogar como para su Negocio.

SECURITAS
0,7;&5{
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JOSE FRANCISCO CRUZ CANTERO. SALES MANAGER IBERIA.
VANDERBILT INTERNATIONAL ESPANA

«Vanderbilt es una empresa potente
en I+D y con amplios recursos
para atender un mercado competitivo»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Primero de todo es obligado para
Vanderbilt asistir a un evento de este
nivel en Espafa. Vanderbilt ha acudi-
do a todas las ferias del sector desde la
adquisicion del negocio de productos
de seguridad de Siemens en junio de
2015. La primera fue Security Forum,
y después ha estado presente en Segu-
rex, Ifsec, Sicurezza... Aprovechando
SICUR queremos mostrar una vez mas
la garantia absoluta de continuidad
como proveedor de referencia y que
el mercado perciba que se trata de
una empresa mas flexible, orientada al
cliente y que representa una decisién
acertada como partner de negocio.
Anteriormente acudiamos a SICUR
como una pequefa parte del negocio

de Building Technologies de Siemens,
ahora como fabricante puro de produc-
tos de seguridad tenemos que mostrar
nuestro compromiso con el mercado
en Espafia como lo que somos.

—;Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Se presentara todo el portfolio de
producto, que dada la renovacién com-
pleta que ha ido experimentando es
de lo mas novedoso en su conjunto, y
siempre manteniendo los sistemas in-
teroperables entre si de forma directa.
Veremos los sistemas de grabacion IP
Vectis iX y el nuevo software de ges-
tiéon de video CMS, nuevas camaras de
CCTV IP de hasta 5 MP, con capacida-
des de 360°, analisis de video, etc. En
Control de Accesos la nueva versién del
sistema IP ALIRO junto con los lectores
MIFARE de Gltima generacién. Y como

colofén a nuestro sistema de intrusion
SPC todo el nuevo software de comuni-
caciones integradas FlexC, y las nuevas
funciones especialmente orientadas al
sector bancario y que proporcionan
sistemas intrinsecamente seguros. SPC
estd teniendo en general una gran
acogida en todo tipo de aplicaciones
y estamos orgullosos de como ha res-
pondido el mercado hacia el uso de
sistemas de alta calidad y capacidades.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Que el pablico reconozca en Vanderbilt
a una serie de marcas fuertes e histéricas
en el mercado de seguridad, y que nues-
tros clientes vean que nada ha cambiado
en lo relativo a la calidad y fiabilidad de
los productos que fabricamos, pero que
a la vez todo es diferente en la forma de
trabajar al tratarse de una empresa mas
flexible, muy potente en materia de |+D,
con amplios recursos y capacidades para
atender un mercado cambiante y com-
petitivo. Nuestra orientacion al cliente
esta por encima de todo y en SICUR lo
demostraremos una vez mas.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—Ya habiamos asumido una estrategia
de acceso al mercado muy clara y res-
petuosa con nuestros canales de venta,
asi que ahora tenemos que consolidar
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Un nuevo nivel de proteccion

Cuente con el mayor fabricante independiente de seguridad
del mundo para ofrecerle proteccién total alli donde la
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el crecimiento continuo consegui-
do en los dltimos afios, y que nos ha
posicionado en un buen lugar desde
donde afrontar la nueva etapa como
Vanderbilt. Nuestro posicionamiento
es especialmente bueno en el mercado
de productos de intrusién, pero hemos
crecido también como proveedor de
control de accesos, y nuestros siste-
mas de CCTV siguen siendo utilizados
en grandes proyectos de referencia.
Queremos también potenciar aiin mas
las relaciones con nuestros partners y
distribuidores, y mejorar nuestra pre-
sencia en los canales de comunicacién
con el mercado. Disponemos de mas y
mejores recursos, y de nuevas capaci-
dades, y tenemos planeado utilizarlas
al maximo posible para que el sector
perciba que Vanderbilt esta presente en
Europa para consolidarse en una posi-
cién de liderazgo durante los préximos
anos.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Es fundamental continuar consoli-
dando la percepcién de utilidad que
se merece. Hoy en dia la tecnologia y
los servicios montados a su alrededor
permiten proporcionar al usuario y
sus bienes, gracias especialmente a las
modernas comunicaciones y a la infor-
matica, sistemas fiables dotados de un
fuerte caracter preventivo, que avisaran
precisa y rapidamente de cualquier in-
cidente o riesgo, agilizando la interven-
cién de ser necesaria. Son muchos los
potenciales clientes que necesitan se-
guridad de alta calidad y en ocasiones
no son conscientes de hasta que punto
un buen sistema debidamente atendi-
do puede cubrir esa necesidad, por no
hablar de muchos otros (tiles servicios
de valor afiadido que el sistema puede
proporcionar. El usuario debe incluso

demandar determinados niveles de
calidad y prestaciones sabiendo exac-
tamente por qué lo hace. Es importante
que la seguridad deje de ser lo Gltimo
que se tiene en cuenta en un proyecto
de construccién, es una tecnologia mas
y debe realizarse una buena ingenieria
que se respete después en el proyecto
constructivo.

La comunicacién continuada a la socie-
dad de nuestra presencia y capacida-
des, y el apoyo institucional a la labor
de los profesionales del sector es un
elemento clave.

—;Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—La normativa deberia intentar reco-
ger lasinquietudes de los usuarios y sus
necesidades, u orientarles hacia la for-
ma correcta de hacer las cosas si ello es
necesario, ese es un punto clave a con-
siderar. El sector dispone ya de grandes
profesionales y productos fiables, con la
ayuda de un reglamento que les ayude
a certificar que sus conceptos son los

correctos se podria complementar la
experiencia con instalaciones de cali-
dad y alta fiabilidad.

En lalinea de la pregunta anterior la nor-
mativa debe ayudar al sector a mejorar
a nivel econémico y técnico, y asegurar
la calidad de los trabajos que se realizan,
eso posibilitaria que nuestra actividad
sea socialmente aceptada y valorada
como se merece. Mirando mas hacia el
futuro deberia iniciarse la regulacién de
la convergencia entre seguridad fisica/
electrénicay seguridad l6gica. Por ejem-
plo Vanderbilt es consciente y empeza-
mos a trabajar a ese respecto.

En ocasiones esta es una actividad
desconocida, an6énima y silenciosa,
que no es debidamente entendida y
son muchos los casos en los que se
aplica sélo por exigencia del guién,
dando al precio un factor predomi-
nante. Eso debe cambiar y las regu-
laciones, el apoyo institucional y la
comunicacién continuada, deben
complementar el papel de la tecno-
logia fiable y de calidad. @

Fotos: Vanderbilt
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NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salén Internacional de la
Seguridad?
—FF Videosistemas Geutebriick siempre
ha estado a la vanguardia de la tecno-
logia y aprovecha este Sicur para lanzar
en Espafia soluciones de videovigilancia
novedosas para gestion de video. Esta-
mos convencidos que la videovigilan-
cia en 2016 tiene que ser parte de un

sistema de seguridad mas amplio, que

JAVIER TALLON. DIRECTOR COMERCIAL. FF VIDEOSISTEMAS

GEUTEBRUCK

«La calidad del servicio,
unida a la formacion

e innovacion,

es fundamental

en estos momentos»

incorpora video-verificaciéon para las
CRA, acceso video via Internet, etc. Es-
tos distintos componentes del sistema de
alarma permiten disefiar instalaciones de
seguridad complejas con total fiabilidad
y escalabilidad, obteniendo la maxima
satisfaccion del usuario final, y resulta
econdémicamente muy rentable para la
empresa instaladora. Opinamos que el
sector de la Seguridad Electrénica tiene
mucho campo de desarrollo en los préxi-
mos afios para las empresas del sector
que sepan adaptarse y aportar soluciones
a sus clientes.

—¢iQué productos y soluciones no-
vedosas presentara en SICUR 2016?
—FF Videosistemas
presentara la nue-
va generacion G-
Core. Grabadores
IP e hibridos mucho
mas potentes tanto
en aceleracion de
proceso de datos e
imagenes, asi como
gestion de camaras.
Asi mismo, presen-
taremos nuestro
nuevo y potente
Software de Gestién
de Video G-SIM,
plataforma pensada
para instalaciones

medianas y grandes, capaz de gestio-
nar en tiempo real un nimero ilimita-
do de camaras, que esta causando una
gran expectacién a nivel mundial.

De igual forma, exhibiremos nuestra
solucién para plataformas logisticas
Supply Chain Security (SCS): herra-
mienta adaptada exclusivamente para
el sector logistico y retail en la cual inte-
gramos los sistemas existentes de RFID,
ERP, WMS con nuestras soluciones de
grabacion. Esto permite al usuario fi-
nal, realizar un seguimiento completo
en las distintas areas de la cadena de
suministro.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Esperamos una gran afluencia de
empresas y personas del sector, por lo
que nuestro objetivo es difundir un ma-
yor conocimiento sobre las mas avan-
zadas tecnologias relacionadas con la
Seguridad.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—Nuestra estrategia empresarial es la
misma que llevamos realizando desde
1992 y con la que hemos conseguido
el éxito actual. Pretendemos obtener el
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mismo nivel de calidad de producto y
soporte técnico con lafinalidad de seguir
aportando soluciones novedosas, fiables
y escalables a nuestros clientes, tanto na-
cional como internacionalmente.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que deberian ponerse en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Precisamente porque somos cons-
cientes de las dificultades econémicas
y de liquidez que tienen las

«En 2016 pretendemos obtener
el mismo nivel de calidad de producto
y soporte técnico con el fin de seguir

aportando soluciones novedosas»

la investigacién y la innovacién, que
ayudaran a las empresas a diferenciar
sus servicios y fidelizar al cliente. Y esta
innovacion requiere formacion conti-
nua del personal de seguridad privada.

—;Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamen-
to de Seguridad Privada que
afectan a su actividad empresa-

empresas del sector, creemos
que la calidad del servicio,
que va unida a la formacién
y a la innovacién, es funda-
mental en estos momentos.
El sector debe evolucionar
hacia el desarrollo de nuevas
tecnologias y la aplicacion
de avances tecnolégicos.

Es importante apostar por

ANEW ERA

rial?
—Mayor complementarie-
dad entre Seguridad Pdblica
y Seguridad Privada, aban-
et donando el concepto de

subordinacién y sustituyén-
dolo por el de cooperacién,
responsabilidad conjunta y
trabajando de forma mas
coordinada. @

Foros: F.F. Videosistemas
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Tenemos el tOQqUIE

Guarde, administre y controle llaves, tarjetas y pequefnos
activos con mayor seguridad y eficiencia usando
KeyWatcher® Touch. El acceso esta limitado a los usuarios
autorizados, y todas las transacciones se registran con
disponibilidad de reportes detallados. El sistema incluso
enviara automaticamente la informacién sobre transacciones
a cualquier usuario, en cualquier momento. Y la préactica
pantalla tactil de KeyWatcher hace mas facil que nunca
retirar y devolver las llaves. Connuestro disefo modular y
escalabilidad completa, es facil ver cémo seguimos
mejorando la gestion de llaves. Asi es como Morse
Watchman se sale del marco —justo dentro de la caja.

La puerta del producto no se muestra en la imagen
Lector de huellas digitales opcional
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ROBERTO TORREGGIANI. DEPARTAMENTO TECNICO COMERCIAL. TECNOALARM.

«En Espania se necesita formacion
para poder proponer, proyectar,
e instalar sistemas de calidad

y fiabilidad»

f:? )
A

ODRIA seiialarnos qué estra-

i

tegia empresarial y proyec-

tos tiene previsto llevar a ca-
bo en 2016?
—Este afio seguiremos trabajando con
método y profesionalidad, como en los
Gltimos afos, seleccionando las empre-
sas espafiolas que valoran productos de
alta seguridad y fiabilidad.
Lamentablemente en los dltimos 5 afios
muchas empresas instaladoras han ido
buscando un producto econémico pa-
ra poder luchar en la guerra del precio.
Tecnoalarm haido en direccién contra-
ria; evolucionando la tecnologia y fabri-
cando material exclusivo ha sido capaz
de promover productos de alta gama,
logrando contener los costes. Gracias a
esta evolucién tecnoldgica el instalador
Tecnoalarm puede ofertar soluciones
innovadoras de alta seguridad.

—¢Cual ha sido la evolucion de la
tecnologia RSC desde sus inicios
hasta convertirse en un referente
en soluciones de sistemas de pro-

teccion contra intrusion?

—La tecnologia RSC ha marcado un
punto importante en la evolucién de
los sistemas de seguridad, cada vez
mas instaladores estan apreciando y
utilizando la RSC con asiduidad.
Gracias al control remoto el instalador
puede realizar un anélisis del detector
y, sifuera necesario, modificar los
pardmetros de su confi-

guracién, lo que resulta

sumamente (Gtil sobre

todo en exterior, donde

hay mas riesgo de falsas

alarmas.

—;Qué nuevas solu-

ciones presentaran

en 20167

—Este afo presentare-

mos un nuevo detector

de exterior que se llamara

Global Space. Se trata de

un detector doble tecno-

logia con alcance regula-

ble hasta 15 m, equipado

con tres pirosensores in-
dependientes, con un total

de 43 haces, anti-enmascara-

miento, 4 l6gicas de deteccién y sensor
dinamico de temperatura.
Presentaremos también el nuevo siste-
ma CCTV IP totalmente integrado con
las centrales Tecnoalarm y asociado al
nuevo teclado tactil IP, puede gestionar
hasta 24 camaras IP, visualizar graba-

ciones asociadas a eventos y controlar
el sistema de deteccion de intrusion;
todo en un Unico producto.
Otra novedad en nuestro catéalogo se-
ra el nuevo sistema via radio a doble
banda de frecuencia con 16 canales de
comunicacién por cada banda. Todos
los elementos seran (TX/RX). Gracias
alanueva

tecnologia el ins-

e talador podra modificar
remotamente los para-
metros de cada elemento
del sistema via radio (de-
tectores, doble contacto,

sirenas, etc.)

—;Qué elementos y he-

rramientas cree que se

deberian poner en mar-

e cha para reactivar y po-
o tenciar la economia en el

ambito de la seguridad?

—Debido a la crisis, muchos instala-
dores han renunciado a instalar siste-
mas de alta seguridad con material de
calidad y han empezado a promover
«KITS» econémicos para conseguir ad-
judicarse la instalaciéon. De esta for-

ma se ha empezado una dindmica de
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como otros, precisa de una mayor for-

«La tecnologia RSC ha marcado oy rafesonalidad 5 querermos

un punto importante en la evolucién contribuir a favorecer la reactivacion
' : smica. @

de los sistemas de seguridad» economica

Fotos: Tecnoalarm

precios a la baja que no tiene ningtn
ganador. Se hacen instalaciones su-
perficiales donde el cliente queda, en
el mejor de los casos, mal protegido,
por no decir que queda directamente
desprotegido.

Creo que ahora en Espafa se necesita
sobre todo formacion, tanto técnica
como comercial, para poder pro-
poner, proyectar y vender e instalar
sistemas de seguridad de calidad y
fiabilidad.

Aumentando la calidad, aumenta la
imagen del profesional de seguridad

que, en los Gltimos afos, lamentable-
mente se ha ido deteriorando.

Contactos de empresas, p. 6.

En resumen, creo que nuestro sector,

Tecnologia de sensores multifocal

PANOMERA

SE ACABO MIRAR EN LA DIRECCION EQUIVOCADA

Hoy hay en uso miles de camaras PTZ, sin embargo cuando se les exige una prueba en forma de video grabado, se encuentran mirando en la direccion
equivocada.

Asimismo, existen cientos de miles de camaras fijas que podrian estar mirando en la direccion correcta, sin embargo cuando son revisadas y se usa la funcién
del zoom digital, las imagenes estan demasiado pixeladas para obtener una prueba relevante. b
Con la tecnologia de sensores multifocal de Dallmeier, estos problemas se han eliminado. Con Panomera®, se visualizan espacios enormes con una calidad

de resolucion no vista hasta ahora, en tiempo real y con una tasa de imagenes de hasta 30 ips. En vivo o en modo reproduccion, jPanomera® nunca “esta

mirando en la direccion equivocada”!
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JOAN BALAGUER. DIRECTOR COMERCIAL. GRUPO IPTECNO

«La opinion de los clientes
es de gran ayuda para mejorar nuestros
productos y servicios»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcada con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Desde que asistimos al Salén Inter-
nacional de la Seguridad mantenemos
unos objetivos principales, estos son:
Mostrar lo que somos capaces de hacer,
ampliar nuestra red de contactos co-
merciales para que se puedan conver-
tir en futuros clientes o colaboradores,
y vernos personalmente con aquellos
clientes cuya relacién es mas electré-
nica que presencial. Se trata de escu-
char a nuestros clientes en un ambiente
distendido fuera del quehacer diario.
Estos encuentros con nuestros clientes
son de gran ayuda para mejorar nues-
tros productos y servicios ya que su
opinién es fundamental para nosotros.
Pero ademas este afio tenemos nuevos

propdsitos, como presentar al personal
de nuestra nueva sede en Madrid o ce-
lebrar junto a nuestros clientes el 10°
aniversario de IPTECNO.

—;Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
2016?

—Creemos que las ferias actuales ya no
son un simple escaparate de productos, ya

que estos pueden consultarse por Internet
en cualquier momento. Por este motivo,
este afio a diferencia de las ediciones an-
teriores, hemos decidido centrarnos en
crear un ambiente cémodo, propicio al
didlogo para compartir ideas y proyectos.
Por lo que nos centraremos en:

— Innovaciones técnicas como las solu-
ciones para el control avanzado de intru-
sidn en zonas criticas, mediante la inte-
gracioén de radares civiles y domos PTZ,
y las novedades tecnolégicas de DAHUA
como el uso del cédec para video H.265
o el nuevo estandar de resolucién 4K.
— Soluciones de software para CCTV
desarrollados en nuestro departamen-
to de 1+D, como la aplicacién Ingeniero
CCTV que permite disefiar proyectos
CCTV de forma facil.

— Las ventajas de trabajar con Iptecno
gracias a los servicios de valor afiadido
exclusivos para nuestros clientes como
el servicio técnico, el asesoramiento co-
mercial, la plataforma Pegaso Powered,
las apps personalizadas para dispositi-
vos moviles, etc.

IPTECHD =
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—;Qué espera de su presencia en
SICUR?

—Lo que esperamos de nuestra pre-
sencia en SICUR es principalmente po-
ner de largo ante los clientes nuestros
progresos en referencia a servicios y
productos realizados durante estos

1\-‘-‘“""-“../

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—Nuestra estrategia empresarial pasa
por ampliar nuestra presencia comercial
en el mercado nacional, concretamente
en Madrid, por este motivo hemos si-

«En 2016 invertiremos mas en |+D
y en formacion especializada
para nuestros colaboradores»

dos Gltimos afos. Ademds de reforzar
el compromiso de Iptecno con Dahua
como distribuidor oficial de valor afia-
dido, ofreciendo el catalogo completo
de productos del fabricante lider en
videovigilancia unido a nuestros servi-
cios exclusivos para profesionales del
sector.

tuado alli nuestra nueva sede. Ademas
de seguir mejorando nuestro servicio,
ofreciendo cada vez mas valor afadido
a nuestros productos, siempre basado
en la capacidad logistica de entrega al
dia siguiente y en el conocimiento y so-
porte técnico. Estamos convencidos que

este es el camino que nos diferencia de

la competencia y sequiremos apostando
por esto. Por ello en este nuevo afio in-
vertiremos en mas I+D y en formacién es-
pecializada para nuestros colaboradores.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Como distribuidores de productos
CCTV sélo ofrecemos servicios a profe-
sionales de la seguridad, por lo que todo
aquello que permita una mayor profe-
sionalizacién del sector creemos que nos
beneficia a todos. Una forma de mejorar
el estatus de lafigura del instalador podria
ser la creacion de titulaciones homologa-
das sobre instalacion de sistemas CCTV,
o de carnets especializados como se hace
conlos instaladores de placas fotovoltaicas
o0 energias renovables. De esta manera se
evitaria en mayor medida el intrusismo
profesional y al estar el sector mejor for-
mado se harian instalaciones mas eficaces
por lo que aumentaria la fiabilidad de las
mismas. Y esto contribuiria a que la socie-
dad tenga un mejor concepto sobre los
sistemas de seguridad preventiva.

—i{Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—A nosotros, como somos distribuidores
mayoristas especializados fundamental-
mente en CCTV, el Reglamento de Segu-
ridad Privada no nos afecta tan directa-
mente como en el caso de los sistemas de
alarma. Si bien seria bienvenida cualquier
norma en favor de la certificacion regu-
lada de los instaladores y del control de
calidad de todos los sistemas de seguri-
dad, incluidos los productos de videovigi-
lancia en aras de establecer un minimo de
calidad en las instalaciones que las haga
viables para videoverificacién remota. @

Foros: IPtecno
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En el ano 2013 se funda AFORSEC. Esta empresa es fruto del conocimiento y experiencia en las areas de
ingenieria y seguridad del Grupo IVV SGPS. Nuestro instinto de suministrar soluciones tecnoldgicas con
Ingenieria de hardware y software, consultoria y productos para Sistemas de Seguridad. En la gama de
productos de CCTV, Sistemas de Alarma, Incendio, Control de Accesos y Marketing Digital.

Buscando satisfacer las tendencias de mercado para que dispongan de lo que se precise.

En Aforsec aportamos:

* Distribucion de equipamientos con la mejor » Concepto de “One Stop Shop” para los
relacion calidad/ precio. mercados de seguridad y domotica.

* Nuestra oferta Unicamente al mercado * Entrega de pedidos al siguiente dia.
profesional. - Centrarse solamente en importantes

» Ofrecer la Ultima tecnologia “state of the art”. fabricantes y establecer relaciones sdlidas y de

*« Gama de productos en el menor numero de largo plazo.

fabricantes y propios. « Atencion técnica Help Desk a su disposicion.
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ALFREDO GUTIERREZ. BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER PARA ESPANA Y PORTUGAL.

MOBOTIX AG

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Sal6n Internacional de la
Seguridad?
—Nuestro objetivo para esta edicién
de SICUR es consolidar el conocimiento
del valor afiadido de nuestros produc-
tos, y compartir los avances tecnol6-
gicos con nuestros clientes, partners
y también con los usuarios finales que
se beneficiaran de ellos. Venimos a de-
mostrar que no somos un jugador mas
en el mercado de la seguridad, sino que
seguimos siendo una marca pionera
que traza la ruta que luego el resto de
fabricantes intenta seguir.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Este afio haremos gala de las capaci-
dades de Mobotix para crear una solu-
ci6on completa de seguridad, mostran-
do nuevos productos software como
nuestro VMS MxManagementCenter,
compatible con cdmaras ONVIF y com-
pletamente gratuito y libre de licencias.
En el apartado hardware, mostraremos
nuestras camaras termograficas con ra-
diometria térmica que permiten crear
alarmas por cambios de temperatura
en cualquier lugar de la imagen; y los
visitantes de nuestro stand también po-
dran conocer nuestra gama de cama-

«Es necesario que el
mercado de la seguridad
se adapte al escenario
tecnologico actual»

ras Indoor, que incorpora capacidades
de conteo de objetos, mapas de zonas
calientes y analisis de comportamiento
embebidos en la propia camara.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Esperamos aumentar el alcance de la
marca dandonos a conocer a los usua-
rios, integradores e instaladores menos
especializados, mostrando casos de

diante ejemplos provenientes de todo
el mundo, los beneficios que nuestros
sistemas pueden aportar a sus usua-
rios. Tenemos prevista la realizacion
de eventos verticales para diferentes
sectores del mercado, para los que dis-
ponemos de soluciones perfectamen-
te adaptadas e integradas. Nuestros
mayoristas y partners nos conocen
perfectamente, queremos ayudarles
a trasladar ese conocimiento a sus
clientes.

«En SICUR vamos a demostrar que no
somos un jugador mas en el mercado
de la seguridad, sino que seguimos
siendo una marca pionera»

éxito, ejemplos de uso y maneras de
conseguir soluciones fiables, seguras y
de coste contenido, sin tener que renun-
ciar a la calidad y profesionalidad que
requieren los proyectos de seguridad.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—Nuestro objetivo durante 2016 sera
llevar el conocimiento de nuestra mar-
ca al usuario final. A través de acciones
conjuntas con nuestros mayoristas y
partners, queremos «traducir», me-

—;Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Creo que la palabra clave es profesio-
nalizacion. Es necesario que el mercado
de la seguridad se adapte al escenario
tecnolégico actual. Afortunadamente
cada vez més existe una conciencia co-
lectiva de laimportancia de la utilizacién
de soluciones profesionales para la se-
guridad privada, a nivel tanto particular
como empresarial. Los clientes buscan
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productos confiables, funcionales, que respondan cuando lle-
gue el momento en el que sean necesarios. Hay que acabar
con «el hacer chapuzas», que desafortunadamente con tanta
naturalidad ha predominado en el pasado en nuestro pais.
Profesionalidad y responsabilidad, trabajo diario y relacion a
largo plazo del proveedor y el cliente, pudiendo asi mejorar
las soluciones ofrecidas gracias al feedback de estos Gltimos.

—;Qué aspectos le gustaria que recogiese el proxi-
mo Reglamento de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Desde mi punto de vista, y hablo aqui a titulo personal,
vivimos en un pais en el que la legislacién vigente entra
en conflicto con la capacidad de garantizar la seguridad
de la ciudadania. En Inglaterra, por ejemplo, un paseo por
las calles de Londres de 10 minutos de duracién supone
que estaremos registrados en varias cdmaras de seguridad,
por lo que si sufrimos un robo, un ataque, accidente, etc.,
podemos estar seguros de que habrd quedado grabado y
las fuerzas de seguridad del estado podran ayudarnos. En
Espafia, el 99% de los ciudadanos, que no cometen ningin
delito y que quieren sentirse seguros en sus casas, barrios y
ciudades, no tendrian ningln problema en haber dispuesto
de esas camaras para protegerles, sobre todo a posteriori de
ocurrirles un incidente como los mencionados. Por supues-
to, el compromiso entre seguridad y libertad individual es
siempre delicado, pero existen mecanismos legales que nos
permitirian conseguir ambas, ya que el nivel de desarrollo
tecnoldgico también lo permite. Una vez mas, se trata de
adaptar legislacion al desarrollo tecnolégico. @

Foros: Mobotix
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Doble infrarrojo pasivo
para la proteccion de puertas y ventanas

Dos unidades de deteccion compuestas por un doble
elemento infrarrojo pasivo y un contacto magnético

Funcionamiento conjunto con légica de deteccion AND/
OR programable o como dos unidades independientes,
identificadas por el sistema como dos zonas

Auto-exclusion del contacto magnético en caso de
apertura durante la fase de conexidn con adaptacién
de la ldgica de deteccidn

Funciones de compensacion de la temperaturay
autotest asi como programacion, gestion y control
remotos de todos los pardmetros de funcionamiento,
como sensibilidad, alcance, contador de impulsos y
antienmascaramiento, gracias a la tecnologia RSC®

También esta disponible una version convencional
con salidas de relé
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Detector volumeétrico doble tecnologia
con triple infrarrojo y microondas para exterior

Cuatro unidades de deteccion independientes,
infrarrojos y microondas, que funcionan conjuntamente
para individualizar y discriminar las alarmas

Excelente cobertura del area protegida gracias a la alta
densidad de zonas sensibles y a la particular proteccién

multinivel

areas exteriores

tecnologia RSC®

Tecn@alarm

Via Cirig, 38 - 10099

San Mauro T.se Torino (Italy)
tel. +390112235410

fax +390112735590
tecnoalarm@tecnoalarm.com
www.tecnoalarm.com

Tecn@alarm

495, Rue Antoine Pinay

69740 Genas - Lyon (France)

tél. +33478406525 - fax +33478406746
tecnoalarm.france@tecnoalarm.com
www.tecnoalarm.com

Agence de Paris: 125, Rue Louis Roche
92230 Gennevilliers

e Ldgica de deteccion AND con dinamica programable,
excepcional discriminacion de las falsas alarmas,
altisima inmunidad a las interferencias tipicas de las

¢ Funciones de compensacidon de la temperatura y autotest
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Entrevista

Sicur 2016

TEO FUNEZ. DIRECTOR DE MARKETING. CASMAR ELECTRONICA, S.A.

«En 2016 queremos afianzar nuestra
estrategia expansiva a nivel internacional»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Saléon Internacional de la
Seguridad?
—Nuestro objetivo para esta convo-
catoria esta en linea con los objetivos
en pasadas ediciones. En un certamen
como Sicur, nuestro principal objetivo
es dar a conocer las Gltimas noveda-
des lanzadas por nuestros fabricantes,
anunciar nuevas alianzas de colabora-
cién y, sobre todo, aprovechar la oca-
sién para volver a encontrarnos en un
ambiente distendido con un gran nd-
mero de clientes y amigos.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Cada vez es mas dificil presentar no-
vedades en Sicur. Los fabricantes van
lanzando al mercado nuevos productos
de forma constante. En nuestro caso,

debido a la magnitud de nuestro port-
folio, con el que abarcamos soluciones
para diversos subsectores (Integracién
de Sistemas, CCTV, Intrusion, Accesos,
Incendio, Networking...), nos vemos
obligados a comunicar al mercado casi
en tiempo real las diferentes novedades
que los fabricantes van anunciando. De
modo que, cuando llegar Sicur, la ma-
yoria de las novedades ya han sido pre-
sentadas de alguna forma. En cualquier
caso, siempre nos guardamos alguna
sorpresa que desvelamos en la misma
feria, y este afio no serd una excepcion.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Ademas de lo ya comentado, Sicur es
cada vez mas un punto de encuentro
en el que afianzar la imagen de marca.
En nuestro caso, tras mas de 35 anos
en nuestro sector, la presencia e ima-
gen de Casmar estd muy consolidada.
Tanto nuestros clientes activos, como

una gran parte de nuestros clientes po-
tenciales, nos conocen muy bien, saben
a qué nos dedicamos, a qué fabrican-
tes representamos y cuéles son nuestras
caracteristicas diferenciadoras. Nuestra
mision, en ese sentido, es darnos a co-
nocer entre aquellos clientes potencia-
les que todavia no nos hayan deposi-
tado su confianza, para que conozcan
nuestros productos y nuestros servicios
de alto valor afnadido, asi como dar a
conocer a potenciales usuarios los be-
neficios de nuestros productos.

—Podria seialarnos que estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 20167

—El afio pasado ya iniciamos una es-
trategia expansiva a nivel internacional,
con la apertura de filiales en Chile y
en Colombia. El modelo de negocio
que aplicamos internacionalmente,
apoyado por la experiencia de mas
de 35 afios en Espafia y mas de 10 en

Portugal, esta siendo muy bien acep-
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Entrevista

Sicur 2016

tado. Este afio queremos afianzar esa
expansion y analizar posibles aperturas
en otros mercados.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—La publicacién del Reglamento de Se-
guridad Privada es, sin duda, el principal
elemento que el sector lleva mucho tiem-
po esperando. Para el desarrollo de cual-
quier actividad econémica es fundamen-
tal disponer de un marco juridico estable.
Desde la publicacion de la Ley de Seguri-
dad Privada, y el consiguiente anuncio de
un nuevo Reglamento, nos encontramos
en cierto estadio de provisionalidad, que
necesitamos resolver lo antes posible.

—iQué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—En las famosas Ordenes Ministe-
riales publicadas en 2011, se dio un
paso importante en los requisitos de
calidad de los productos a emplear
en sistemas de seguridad conecta-
dos a centrales receptoras o centros

embargo, esas Ordenes Ministeriales
combinadas con las Normas Europeas
que obligan a cumplir, adolecen de
numerosas lagunas, contradicciones
y exigencias que en algln caso van
en contra del sentido comn. Confio
que el nuevo Reglamento y su even-
tual desarrollo posterior mediante
Ordenes Ministeriales, resuelva de
una forma clara y agil los requisitos
sobre los productos, su instalacién y
su uso, y que sobre todo se haga en
base al sentido comun, escuchando a
los expertos, con el maximo consen-
so sectorial, respetando los principios
de libre competencia y permitiendo
su sostenibilidad en el tiempo dando

«Tras mas de 35 anos en nuestro sector,
la presencia e imagen de Casmar esta

muy consolidada»

de control. La exigencia de nuevos
requisitos de certificacién, a pesar
de los importantes quebraderos de
cabeza que han supuesto a todos
los actores (fabricantes, distribuido-
res, instaladores, usuarios, fuerzas y
cuerpos de seguridad del estado...),
ha contribuido a mejorar la calidad
de los sistemas de seguridad. Sin

cabida a las necesidades cambiantes
del sector. En definitiva, se trata de
que las normativas no frenen la adop-
cién de nuevas tecnologias y que no
impidan a los usuarios beneficiarse
de las mejores soluciones para sus
necesidades de seguridad. @

Fotos:CASMAR
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BORJA GARCIA-ALBI. VP LATAM & IBERIA. RISCO GROUP

‘ Contactos de empresas, p. 6. ‘

Sicur 2016

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—En esta participaciéon en SICUR, nues-
tro principal objetivo es presentar las
soluciones RISCO como propuesta dife-
renciadora con las soluciones actuales del
mercado, con nuestro amplio abanico de
productos y soluciones, abarcando la to-
talidad de las necesidades del mercado.

—;Qué soluciones novedosas pre-
sentara en SICUR 20167

—En esta edicién de SICUR vamos a
presentar varias novedades. En primer
lugar nuestro nuevo sistema de segu-
ridad de Grado 3 ProSYS Plus disefiado
para cualquier tamafo de instalacién
de hasta 512 zonas.

También presentamos las nuevas solu-
ciones de automatizacién (Smart Home
Solutions) compatibles con cualquiera
de nuestros sistemas
de seguridad basa-
das en la nube.
Ademas presenta-
mos también Be-
yond, el renovado
detector de exterior.

—iQué espera de su
presencia en SICUR 2016?
—La presencia en SICUR dara a co-

«Sicur nos proporcionara
un posicionamiento
mayor en el mercado»

nocer nuestras soluciones, pero sobre
todo proporcionar un posicionamiento
mayor en el mercado, generando so-
cios/colaboradores con los que poder
ir conjuntamente para apostar por las
nuevas soluciones que RISCO puede
aportar. Ademas nos permitira estar en
contacto con los instaladores, usuarios e
integradores, con el fin de que conozcan
nuestras novedades de primera manoy
podamos conocer sus necesidades.

—¢iPodria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?
—En este afio préximo queremos con-
solidar nuestra estrategia basada en
nuestros partners en distribucién. El
afio 2015 la hemos reforzado llegando
a nuevos acuerdos y en 2016 consoli-
daremos dichos acuerdos.

Otro punto importante en nuestra es-
trategia es dar un paso mas en nuestras
soluciones en la nube. Esto supone que
los instaladores, CRAs vean nuestras
soluciones como un cambio en el mo-
delo de sus negocios,

aportandoles nuevas

! ——
,‘im_ . .
= incluye. @

lineas de ingresos, incrementando el
ARPU y acceso a nuevos mercados in-
accesibles hasta el momento.

—;Qué herramientas cree que se
deberian poner en marcha para
reactivar y potenciar la economia
en el ambito de la seguridad?
—En mi opinién seria importante
flexibilizar el mercado y ciertas leyes
para poder acelerar y dinamizar solu-
ciones en el mercado de la seguridad.
Por otra parte, tal como he comentado
en la anterior pregunta, que los «pla-
yers» del mercado contemplen nuevos
modelos de negocio para acceder a
mercados masivos infinitamente ma-
yores de los actuales. Otras industrias
ya han sufrido dicha transformacion
(telecos, discogréficas,...). La segu-
ridad también necesita transformar
ciertos modelos, como por ejemplo el
«pago por uso» accediendo a millones
de usuarios.

—iQué aspectos le gus-
taria que recogiese el
proximo Reglamento
de Seguridad Privada
que afectan a su acti-
vidad empresarial?
—Facilitar el «pago por
uso» de los servicios de
CRA. Tanto uso programa-
do como espontéaneo (bajo

demanda). RISCO Cloud ya

Foros: Risco Group
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EDUARDO ORTIZ. NVS SALES MANAGER. CANON

«En SICUR queremos reforzar la relacion
con nuestros integradores y partners»

NA vez mas acude a SICUR,
iqué objetivos se ha marca-

do la compaiiia con su asis-
tencia al Salén Internacional de la
Seguridad?
—~Con la asistencia a SICUR uno de
nuestros principales objetivos es re-
forzar la relacién con nuestros integra-
dores y partners. SICUR 2016 es una
gran oportunidad para reunirnos con
nuestros socios de canal y ofrecerles
todo el apoyo en una de las ferias mas
importantes del sector.
Queremos mostrar el compromiso que
la compaiiia adquiere en esta area de
negocio, con las novedades y desarro-
llos tecnolégicos mas novedosos para
el sector de la Seguridad.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Invertimos en el desarrollo de pro-

ductos de gran valor. Una de nuestras
soluciones mas novedosas es la camara
de videovigilancia en red de concepto
de alta sensibilidad presentada en EX-
PO Paris, gracias a su teleobjetivo al-
canza un nivel de luminosidad 8 veces
superior al de los modelos con teleob-
jetivo convencional.

También mostraremos los tltimos desa-
rrollos y soluciones aplicados en térmi-
nos de inteligencia y analitica.
Queremos también con este encuen-
tro, que los usuarios finales conozcan
nuestra relaciéon con los socios tecnolé6-
gicos y puedan ver de primera mano el
buen nivel de integracién y desarrollo
con los fabricantes de software mas
reconocidos.

—;Qué espera de su presencia en
el Salon Internacional de la Segu-
ridad?

—Esperamos establecer relaciones de
negocio a medio y largo plazo, y a su
vez, reforzar las ya existentes con nues-
tros socios y colaboradores. Mostrar al
mercado cémo el avance y conoci-
miento de la imagen con el que cuen-
ta Canon aporta a nuestras soluciones
una calidad inigualable, que supone
un valor diferencial en el mercado de
seguridad.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tie-
ne previsto llevar a cabo duran-
te 20167

—La videovigilancia es un éarea funda-
mental y de crecimiento durante los
préximos afios. Se estima que el mer-

cado de la videovigilancia alcance la
cifra de 18.000 millones de euros en
2018 en la regién de EMEA.

Con las compaiiias del Grupo Canon
Axis y Milestone, que jugaran un papel
fundamental para ayudarnos a alcan-
zar nuestra ambicién en este mercado,
contamos con una contrastada y valio-
sa experiencia, ademas de clientes, co-
laboradores, tecnologias y soluciones.
Creemos que los grandes integradores
y profesionales del sector necesitan un
fabricante comprometido y fiel para
poder mantener su nivel de servicio y
estructura en el mercado.

Para nosotros es vital adquirir un com-
promiso fiel y notable con nuestros
socios de canal y potenciar el nivel de
integracion con los partners y fabrican-
tes més importantes del mercado de
la seguridad, en los que poder invertir
para desarrollar conjuntamente esta
area de negocio. @

Foros: Canon

Camara de red de alta sensiblidad que esta
desarrollando Canon.
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TXEMA ELIZARAN. GERENTE. AGA

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salén Internacional de la
Seguridad?
—Esta feria nos brinda la posibilidad
de mostrar a visitantes nacionales e
internacionales una nueva linea de
productos resultado de la estrecha co-
laboracién con la empresa alemana IN-
SYS, lider en fabricacién de cerraduras
electrénicas de alta seguridad. Cree-
mos que SICUR puede ser el espacio
idéneo para comunicar al sector y al
mercado en general, que AGA, gracias
a esta estrecha relacién afianzada du-
rante estos Gltimos afios, se convierte
en una marca de referencia en compo-
nentes y sistemas integrales de seguri-
dad a nivel mundial.

«La internacionalizacion
es uno de los ejes
estratégicos de AGA

para 2016»

—;Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—AGA lleva més de 50 afios disefian-
do y fabricando sistemas de aperturay
cierre donde la mecanica ha sido parte
fundamental y habitual en el desarrollo
de sus nuevos productos. A todo ese
«know how» incorporamos ahora de
forma sistematica la electrénica, un
proceso y tecnologia clave para poder
presentar al mercado las soluciones en
seguridad mas avanzadas e innovado-
ras del mercado.

SICUR va a ser la feria donde AGA pre-
sente su primera cerradura electrénica
de seguridad. Un modelo, punta de
lanza de toda una nueva gama de ce-
rraduras electrénicas de seguridad que
estan por llegar, que tiene como obje-

tivo principal, dar salida a la demanda
del mercado espafiol en soluciones
integrales de seguridad (transporte de
fondos, retail...).

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—AGA lleva muchos afios construyendo
junto con sus clientes y colaboradores
una imagen de marca fuerte y creible.
Reforzar y mejorar esaimagen y esa re-
lacién con las personas que hasta ahora
han confiado en AGA, ya seria un éxi-
to. Pero no nos conformamos sélo con
eso, ademas de estrechar esos vinculos
y generar nuevos contactos a partir de
aquellos que nos visiten (empresas de
transporte de fondos, retail...), quere-
mos marcar un hito en nuestra historia
mas reciente. En SICUR, AGA se presen-
ta gracias a la nueva linea de cerraduras
electrénicas, como una empresa y una
marca de referencia indiscutible en el
ambito de la seguridad integral.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—SICUR ya es un punto de arranque
fundamental en la estrategia de AGA de
caraa 2016. Una mayor presencia en el
mercado de la alta seguridad gracias a
las nuevas cerraduras electrénicas y la
proyeccciéon de una imagen de marca
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lider en soluciones integrales de aper-
turay cierre, son parte fundamental de
nuestros objetivos empresariales.

La internacionalizacién es otro de los
ejes estratégicos de AGA. En 2015,
apostamos por México, acudiendo
con un stand a Expoferretera y en sep-
tiembre pondremos rumbo a la feria
Security Essen en Alemania.

2016, por lo tanto, sera un afio en el
que pondremos en marcha interesantes
y ambiciosos proyectos no solo a nivel
nacional, también internacionalmente.
Por eso ponemos especial atencion en
cuidar nuestra red comercial, un fac-
tor esencial para una empresa con una
decidida vocacion exportadora que
vende cada vez més en mercados ex-
teriores.

Otro ambito fundamental para poten-
ciar nuestraimagen de marca, hacién-
dola mas visible y accesible, es inter-
net. Queremos que 2016 sea el afio
del cambio en nuestra actitud hacia
un medio cada vez mas importante
en la relacién y cercania con nuestros
clientes, colaboradores y el mundo en
general.

Necesitamos ser mas visibles, cercanos
y eficientes a la hora de mostrar quié-
nes somos, lo que hacemos y cémo lo
hacemos, y la red puede ser ese espacio
de contacto y de comunicacién funda-

mental para proyectar la verdadera
dimensién empresarial pero también
humana de AGA.

—;Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Loimportante es adaptar y normalizar
las certificaciones europeas al mercado
nacional, mejorando aquellos procesos
y mecanismos que garanticen a nues-
tros clientes la mayor calidad de los pro-
ductos, o lo que es lo mismo, control y
obligatoriedad de certificacién y actua-
lizacién de los elementos de seguridad
existentes en el mercado (renovacién
del parque de elementos obsoletos).
Sélo activando estos mecanismos veria-
mos una reactivacion clara y profunda

del sector, mejorando indiscutible-
mente la economia pero sobre todo
la seguridad de aquellos sistemas, im-
prescindibles para mantener el nivel de
tranquilidad y proteccién adecuados
para los usuarios finales.

—iQué aspectos le gustaria que
recogiese el préoximo Reglamen-
to de Seguridad Privada que
afectan a su actividad empre-
sarial?

—De forma clara y rotunda, la obliga-
toriedad de certificaciéon de todos los
elementos de seguridad vigentes en la
actualidad.

AGA estara en el stand 10F02 del pa-
bellon 10. ®

Fortos: AGA
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JOSE LUIS ROMERO. GENERAL MANAGER SPAIN & PORTUGAL
SAMSUNG TECHWIN EUROPA

J Phuseng

I O

«Vamos a reforzar
nuestro posicionamiento
como fabricante

de soluciones

de videovigilancia»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salén Internacional de la
Seguridad?
—SICUR es para nosotros un punto de
encuentro con el sector, nuestros clien-
tes y los integradores y usuarios que
confian en las soluciones de Samsung
Techwin. Es también un magnifico es-
caparate para mostrar nuestras Ultimas
novedades.

—i{Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Haremos mucho hincapié en los
conceptos Open Platform y Out of the
Box (aplicaciones preinstaladas), y c6-
mo los hemos aunado para facilitar el
acceso a la integracién con otros sis-
temas y soluciones de seguridad: anti
hurto (EAS), punto de venta (EPOS),
control de accesos, reconocimiento de
matriculas, conteo de personas, «zonas
calientes» (Heat Mapping) y datos de

recursos humanos.

Todo ello de forma sencilla y simple
mediante nuestras camaras IP de la
gama WiseNet Ill.

También mostraremos nuestras solu-
ciones y sistemas mas reconocidos co-
mo son el equipo de grabacién SRN-
4000, el software de gestion Samsung
SSM y nuestra exitosa gama WiseNet
Lite.

Por ultimo, SICUR sera el momento
ideal para «presentar en sociedad»
la nueva gama AHD de Samsung Te-
chwin. Sera el primer evento euro-
peo en el que contaremos con estos
equipos. Una nueva gama que com-
prendera camaras bullets, minidomos
y camaras box junto con sistemas de
grabacion de 4, 8 y 16 canales.

—;Qué espera de su presencia en
el Salon Internacional de la Segu-
ridad?

—Nuestro objetivo es reforzar nuestro
posicionamiento como un fabricante de
soluciones de videovigilancia, aportan-

do valor con
productos y sistemas

adaptados a las necesidades de los prin-
cipales segmentos verticales, gracias a
nuestro conocimiento y experiencia en
materia de riesgos y a nuestro afan por
ayudar a nuestros clientes a hacerlos
frente.

—¢Podria seialarnos qué estra-
tegia empresarial y proyectos
tiene previsto llevar a cabo en
2016?

—Durante el afilo 2015 hemos realiza-
do un notable esfuerzo, desarrollando
una intensa actividad de promocién y
especificacion de nuestra linea de solu-
ciones IP, linea en la que el crecimiento
esta siendo realmente notable y que es
la clave de nuestro éxito. Sin dejar esto
de lado para 2016 buscamos consolidar
la buena marcha de nuestra nueva linea
IP WiseNet Lite y mostrar al mercado
las virtudes de los conceptos Open
Platform y Out of the Box.

Ademas, vamos a desarrollar una es-
trategia para lanzar de forma exitosa
la gama AHD y apostaremos por la
formacién de los integradores en so-
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luciones IP de Samsung Techwin. En lo que se refiere a
la politica comercial, centraremos nuestros esfuerzos en
nuestros socios mas importantes y mantendremos nuestra
politica de especificaciéon, que tan buenos resultados ha
dado hasta ahora

—¢Qué elementos y herramientas cree que se debe-
rian poner en marcha para reactivar y potenciar la
economia en el ambito de la seguridad?

—Somos un sector muy ligado —como muchos otros— a
la situaciéon econémica general del pais y 2015 parece
haber marcado un cambio de tendencia frente a afios
anteriores. Esperemos que esta reactivacion se consolide
y ayude a nuestro sector. Se ha avanzado mucho pero
veo necesario continuar con politicas empresariales en
las que las compafiias y sus estrategias se adapten a una
realidad cambiante, muy distinta de lo que ha venido
siendo hasta ahora.

«SICUR 2016 sera

el momento ideal

para presentar en sociedad

la nueva gama AHD,

que comprendera camaras
bullets, minidomos,...»

—¢iQué aspectos le gustaria que recogiese el proxi-
mo Reglamento de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Como he manifestado en varias ocasiones, la normativa,
en lo que a videovigilancia se refiere, no ahonda mucho:
prevenir, aportar pruebas, proteccion de datos..., pero sin
concrecion en las medidas a adoptar o en las caracteristicas
de los equipos y sistemas. Esperamos que el Reglamento
aporte algo mas de concrecién y permita a fabricantes,
usuarios e instaladores apostar claramente por la calidad
y el valor afiadido.

Fotos: Samsung Techwin Europa

(App oficial
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LAURA ALCAZAR MORATILLA. DIRECTORA DE MARKETING Y DISTRIBUCION.
ST/SEI-SCM ST/SEI-SDI. BOSCH SECURITY SYSTEMS, SAU

«Queremos mostrar como sacar
el maximo potencial a los proyectos
con soluciones inteligentes

conectadas»

NA convocatoria mas acude
U al Salon Internacional de la

Seguridad, ;qué objetivos
se ha marcado con su asistencia a
SICUR 20167
—Un afo mas, dar a conocer lo dlti-
mo en tecnologias aplicadas a nuestra
industria, y las tendencias en conver-
gencia de las tecnologias de seguridad
con otras como la gestion de sistemas
remotos o el internet de las cosas.

En el stand mostraremos a nuestros visi-
tantes como sacar el maximo potencial
a los proyectos a través de soluciones
inteligentes conectadas.

Soluciones Bosch, con las que el usuario
podra, por ejemplo, dar mayor usabili-
dad a las imagenes de alta resolucién,
obtener reacciones mas rapidas por
parte de los equipos ante un evento, o
controlar todo un sistema desde cual-
quier sitio. Una verdadera experiencia
para el visitante.

—iQué productos y soluciones no-
vedosas presentara en el Salén In-

ternacional de la Seguridad SICUR
20167

—Presentamos muchos equipos y so-
luciones nuevas, entre los que desta-
can los que han sido premiados por la
Galeria de Nuevos Productos, como el
detector de incendios AVENAR 4000,
que proporciona robustez contra la
contaminacién electromagnética y
ademas le ofrece al instalador infor-
macién acerca de las perturbaciones
medioambientales criticas en la insta-
lacién; o la camara EXTEGRA IP star-
light 9000 FX, un sistema de camara
fija de vigilancia inteligente de alto

«Formamos parte de una de

las companias mas punteras

del mundo en tecnologia
para los ciudadanos»

7\
SICUr

GALERIA
DE NUEVOS

PRODUCTOS

rendimiento para entornos explosi-
vos; y también la camara FLEXIDOME
IP panoramic 7000 MP, una camara
360° de disefio plano discreta y esté-
tica para uso en interiores.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Dar a conocer nuestras soluciones
a nuevos potenciales instaladores,
contactar con potenciales usuarios
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de nuestras soluciones para dar res-
puesta a sus proyectos, y difundir el
conocimiento de nuevos desarrollos
para diferentes aplicaciones de ges-
tion.

—¢Podria sefalarnos que estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo a lo largo
de 20167

—Disponemos de uno de los portafo-
lios méas extensos y diversificados en la
industria de la seguridad, y formamos
parte de una de las compafiias mas
punteras del mundo en tecnologia
para los ciudadanos, aspiramos a ha-
cer que nuestras soluciones se imple-
menten en los proyectos para hacer
mas facil e inteligente la gestion diaria
de las instalaciones de seguridad, ya

GALERIA
DE NUEVOS
PRODUCTOS

«Disponemos de uno de los portafolios
mas extensos y diversificados

en la industria de la seguridad»

sean éstas auténomas o integradas en
otros sistemas de gestién de edificios

N\
SICUr

GALERIA
DE NUEVOS

0 municipios, sean de gestién local
o remota.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—La total integracién de los siste-
mas de seguridad como un elemento
mas de las decisiones, presupuestos
y objetivos en las empresas e insti-
tuciones. @

PRODUCTOS

‘ Contactos de empresas, p. 6. ‘

Foros: Bosch Security Systems

Nuevos terminales moéviles de primion DIGITEK.

El desarrollo de la familia moévil responde a las necesidades de nuevas
formas de trabajo y acceso a los edificios, sumando funciones
de comunicacion de voz y video online.

¢ Movilidad. Los nuevos terminales equipan baterias recargables
con una autonomia de hasta 14 horas en modo de espera.
Alimentacién 5Voltios, 2Amp modo recarga.

¢ Conectividad. Via radio con el controlador (4 Entradas y 2 puertas),
a través de Ethernet RJ45, 3G/HSDPA o Wifi b/g/n para datos, audio y video.

¢ Accesibilidad. Intercomunicador en VolP, Cdmara 1080p
con autofocus.

e Lectores. Tarjetas de proximidad, Huella dactilar, NFC, Cédigo

de barras y QR. 4\9

* Peso y dimensiones. 285 gramos, 180 x 55 x45 mm. ‘

info@primion-digitek.es * www.digitek.es

Sicur

-' Pabellén 10
Stand 10B07

Senos

. )

DIGITEK

a maembet of primion group
ol ||
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JOSE TORNER. DIRECTOR GENERAL. HOMMAX

«El sector de la Seqguridad es parte
natural de la economia del pais»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salén Internacional de la
Seguridad?
—Nuestro objetivo principal es aprove-
char SICUR como la mejor plataforma
de comunicacién. Es una gran ocasion
la que se produce al poder recibir en
muy poco tiempo a muchos de tus
clientes.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Nuestra empresa, como gran distri-
buidora de marcas, se hace eco de las
novedades que los propios fabricantes
a los que representamos exponen en
el certamen. Todas las novedades y
los mejores productos concernientes a
CCTV e Intrusién estaran presentes en
nuestro stand.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

62 / Cuadernos de Seguridad / Febrero 2016

—Esperamos afianzar la imagen y no-
toriedad de HOMMAX a través de este
evento.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?
—Sin duda, seguir con el crecimiento
establecido alo largo del periodo 2015,
que supera el 35%, desarrollando nue-
vas alianzas con proveedores y clientes,
asi como incrementando nuestra pre-
sencia con oficinas propias en distintos
puntos de Espafia y en especial en otros
paises. Vamos a culminar la plataforma
de gestion integral de soluciones en la
nube de nuestros equipos de CCTV e
Intrusion.

—;Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la Se-
guridad?

—El sector de la Seguridad no es un

cuerpo extrafo metido dentro de un ser

raro, es parte natural de la economia del
pais, por ello si el pais esta sano, el sector
crecera y se desarrollara por encima de
los dos digitos. Es singular pensar que
la cultura deberia tener un trato prefe-
rente en el IVA y en cambio el sentirse
protegido cuando nadie lo puede hacer
por ti requiere el pago del 21% de IVA.

—;Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Sin duda alguna, la homologacién y
certificacién de productos. En Espafia
hemos tardado mucho tiempo en reac-
cionar frente a este aspecto tan relevan-
te que es la idoneidad de un producto
frente a otro. Es cierto que hay que regu-
larizar y controlar la labor de las empre-
sas instaladoras, pero no menos cierto
que se deberia primar mucho mas sobre
el origeny certificacion de los productos
gue se comercializan en el pais. @

Foros: Hommax
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TOMAS GARCIA MARTIN. DIRECTOR COMERCIAL. EUROMA

«Somos la alternativa cercana
al instalador, con quien contar para
un proyecto de seguridad electronica»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Nuestro objetivo principal se en-
marca dentro de la estrategia que la
compafiia desarrolla mas intensamente
y que después de mas de 20 afios en el
sector consideramos nuestra esencia,
que es ser la alternativa cercana al ins-
talador, con quien se puede contar para
desarrollar completamente cualquier
proyecto de seguridad electrénica.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
2016?

—La tecnologia analdgica de alta re-
solucién Camtronics AHD, como una
alternativa solvente, de calidad e inde-
pendiente, frente a los fabricantes que

intentan fagocitar el mercado, aumen-

tando de esta manera la agresividad
del mercado, debido a
la poca dife-
renciacion de

soluciones.

e Soluciones

software para

CRA tanto en
video como en
intrusion.

® Nuestras solucio-

nes 4K.

- Toda nuestra gama de Video IP, una
de las mas completas del mercado
actual con todo tipo de soluciones y
costes.

e Las novedades en Sistemas de Intru-
sién con y sin Grado.

¢ Equipos de Control de Acceso, Con-
trol de Rondas y Conteo de Personas.

e Soluciones de Home Automation y
Automatismos.

e Sistema de Video Inteligencia para

]
deteccién de Ma-
triculas, Intrusion @ s

mediante Cama-
ras Térmicas, Ros-
tros..

e Soluciones auténomas
solares de video.

e Las novedades de los fabricantes de
prestigio como Pelco con un gran es-
pacio dedicado a toda su gama o LG,
Mirasys, Arecont y Luxriot.

e Una extensa gama de accesorios de
video, ampliada con matrices HDMI y
soluciones de Fibra Optica.

—;Qué espera de su presencia en
el Salon Internacional de la Segu-
ridad?

—Volveratenerla oportunidad de encon-
trarnos con todos nuestros colaboradores
y tener la oportunidad de conocer a nue-
vos compafieros de viaje en este sector
tan apasionante como es la Seguridad.

—Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tie-
ne previsto llevar a cabo en 2016?
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—Afianzar nuestras relaciones con

las centrales receptoras e instala-
dores homologados, desarrollando
nuestros productos de intrusién y
video.

quiera desarrollar su acti- /|

vidad de una manera co- | .
rrecta y con la calidad /

que merece unsistema |

de seguridad. Las |

normativas de ins- £
talacion deberian £

de ser estrictas

tanto en Intru-
sion como en
Video, evitan-
do caer en el
«todo vale».
La Seguridad
es un sector *

que se debe de L

«proteger» ya y no ‘\.\‘3 e

ha de caer en manos de
«eventuales» que den todo por
bueno. Y de cara alosimportadores ser

«Las normativas de instalacidon

deberian de ser estrictas tanto

en intrusion como en video, evitando
caer en el “"todo vale”»

—i{Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—~Para Euroma uno de los aspectos
fundamentales es la proteccién al ins-
talador y sus margenes, consideramos
que el mercado de la Seguridad no es
un mercado de consumo y se esta tra-
tando como tal, dando lugar a que se
llegue al usuario con unos margenes

insostenibles para una empresa que

mas exigentes con todas las soluciones
que se importan, cumpliendo con las
normativas en vigor, importando siste-
mas de calidad en los que primen mas
cosas que el precio final al que se puede
vender en Espafa.

—;Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Creo que como he dicho antes, he-
mos de tener unas normativas estric-
tas de instalacién en sistemas de se-

guridad, con
cumplimien-
to de Grado
inclusive en
los equipos
de video,
eso hara
*  que como ha
ocurrido en

\ . ‘2
. el mundo de la intrusion se
' separe el producto autoins-
| talable del que verdadera-
' mente ha de instalar un
profesional. Hara que los
fabricantes tengan que me-
jorar y desarrollar sus actua-
les soluciones para adecuarlas a la
posible normativa y que los instala-
dores profesionalicen sus instalaciones
y puedan incrementar sus margenes.
Es ilégico que se haya de seguir una
normativa para instalaciones eléctricas
y No se tenga que seguir una para ins-
talaciones de seguridad méas que la del

buen funcionamiento. @

Fortos: Euroma Telecom

- :
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NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Primion DIGITEK ha realizado un
cambio en su modelo de negocio y
orientacion al mercado desde 2014,
vamos a mostrar estos cambios tanto
a nivel técnico, comercial y las nuevas
soluciones.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Nuevos terminales portatiles con
GSM, camaray Voz sobre IP MATS1500.
— Nuevo terminal de tiempo y presen-
cia ADT 1200.

— Nuevos disefios de pedestales de ac-
ceso para grandes eventos.

— Soluciones de seguridad de acceso y
control de ascensores para edificios de
Self Storage.

— Cerraduras de acceso con tarjetas de
alta seguridad combinadas con sistema
de monitorizacién de CCTV. psm 2200
— Actualizacién del software del grupo
para teletrabajo, movilidad y multicentro.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—El Grupo Primion desarrolla sus pro-
ductos para cualquier pais y mercado.

VICENTE SORIANO NAVARRO. DIRECTOR DE NEGOCIO
DE PRIMION DIGITEK'Y CTO DE GRUPO PRIMION

«Grupo Primion
desarrolla sus productos
para cualquier pais

y mercado»

Las soluciones que se mostraran forman
parte del catalogo global del grupo.

—iPodria seialarnos que estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?
—Agrupar los tres centros de i+d+i del
grupo (Alemania, Bélgica y Espafa)
para proyectos conjuntos y con vision
global.

- Nueva familia de terminales ADT
11xx que reemplazan terminales con
larga presencia en el mercado y apor-
tan nuevas soluciones de identifica-
cién y conectividad con estandares
abiertos (ONVIF) y de alta seguridad
(OSSA).

—SaaS$ en los nuevos desarrollos, el soft-
ware puede gestionarse y actualizarse
en servidores remotos abaratando los
gastos de |.T para el cliente.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Plataformas escalables abiertas a
la conectividad de diferentes dispo-
sitivos (CCTV, Centrales de Fuego,
Intrusion, Accesos, Presencia, Dis-
ponibilidad y Movilidad), que ahora
requieren de recursos y sistemas du-
plicados para el mantenimiento y el
funcionamiento.

—;Qué aspectos le gustaria que
recogiese el préximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—La obligacién del cumplimiento de la
LOPD en sistemas y soluciones actual-
mente funcionando.

— Los nuevos sistemas deben cumplir
estandares abiertos para una comuni-
cacién e integracién en sistemas mas
intuitivos. Acabar con las plataformas
cerradas. @

Foros: Primion Digitek
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JORGE BARRONDO. DIRECTOR GENERAL. SABORIT INTERNATIONAL

«Celebramos en Sicur el 30 aniversario
de Saborit junto a nuestros clientes»

UE objetivos se ha marca-
do con su asistencia al Sa-
Ion Internacional de la Se-

gurhﬂld?
—Esta edicién de SICUR nos brindara
la oportunidad de poder celebrar junto

a nuestros clientes nuestro 30 aniversa-
rio como empresa comercializadora de
equipamiento militar y policial.

Nos sentimos orgullosos

de afirmar que, al
dia de hoy, Sabo-
rit International

es una empresa
consolidada por la
experiencia de mercado
que lleva acumulando a
lo largo de estos afos,
con un equipo joven y
con la vista puesta en el
futuro.

Podemos afirmar que los
esfuerzos realizados
en los Gltimos afios
por racionalizar nues-

tros costes y por conseguir la represen-
tacion de marcas de calidad, han sido
los factores clave del posicionamiento
aventajado de Saborit International en
el sector.

—;Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
2016?
—En primer lugar, cabe destacar el
sistema de comunicacién VOKKERO®,
novedad absoluta en Espafia, un equi-
po especialmente disefiado pa-
ra el uso de fuerzas policiales y
militares.
VOKKERO® se diferencia de
otros equipos del mer-
cado porque permite
la comunicacién ina-
lambrica, totalmente
exenta de ruidos, de
hasta 6 usuarios, sin
necesidad de activar la
funcién P-T-T.

Por otro lado, presen-

tamos la nueva camara de video de
tamarfio bolsillo VIEVU® Safariland®,
que ya esta siendo utlizada por fuer-
zas policiales estadounidenses, como
un medio de proteccién al agente en
intervenciones policiales «sensibles».
Asimismo, hemos de resaltar la funda
de retencién porta-arma 578 Pro-Fit de
SAFARILAND®, con sistema de sujecion
«Grip Lock System», adaptable a 178
modelos de arma. Por componerse de
un nylon especial de propiedades an-
tiabrasivas, patentado por Safariland,
y estar fabricada con una técnica es-
pecial de inyeccién por moldeado, esta
funda posee unas propiedades Unicas
en cuanto a durabilidad, ligereza y re-
sistencia.

Por dltimo, presentaremos los nuevos
disefios de guante policial de la marca
HATCH®, entre los que destacamos el
«Reflective Traffic Glove» o el «Dura-
Thin Police Duty Glove», este Gltimo
fabricado en un material ultra-fino que
se ajusta como una segunda piel.

—Después de su larga trayectoria
en el sector de la Seguridad, ;qué
diferencia a Saborit International
de sus competidores?

—Ademas de la calidad de nuestros
productos, nuestro conocimiento del
mercado nos permite ofrecer a los
clientes un asesoramiento personali-
zado, capaz de localizar siempre una
respuesta adecuada a sus necesidades.
En este sentido, todo el equipo huma-
no de nuestra empresa esta plenamen-
te involucrado en lo que hacemos y
comparte esa forma de hacer las cosas
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que trasciende la mera venta. Es fun-
damental para nosotros la atencién al
cliente. En coherencia

con esta filoso-
fia de nego-
cio, Saborit
Internatio-

nal cuenta

con la cer-

tificacion de

Calidad ISO
9001 y espera
certificarse en
los préximos
meses por la
norma 14001 de
Medio Ambiente, a la vez

que esta registrada en la Direccion Ge-

—Después de treinta afios en el sector,
nuestra idea es insistir en la calidad
del servicio a nuestro cliente, para
gue encuentre en nosotros la respues-
ta a sus problemas. En
cuanto a proyectos,
podemos desta-
car dos por su

relevancia: el

primero, con la
firma alemana
Securetec, dirigi-
do a la Seguridad
Vial,
en la implantacion

consistente

a nivel nacional de los
tests de deteccion en saliva del
consumo de drogas en conductores.

«Saborit International es una empresa
consolidada por la experiencia

de mercado acumulado, con un equipo
joveny con la vista puesta en el futuro»

neral de Armamento del Ministerio de
Defensa, lo que da una idea de nuestra
credibilidad y prestigio.

—iPodria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tie-
ne previsto llevar a cabo en 2016?

Otro proyecto importante para la se-
guridad del policia y militar es el de
dotar masivamente de fundas porta-
arma con sistema de retencién de la

marca Safariland, que impiden la sus-
traccién y el uso indebido del arma en
un posible forcejeo.

—;Qué elementos y herramien-

tas cree que se deberian poner
en marcha para reactivar y po-
tenciar la economia en el ambito
de la seguridad?

—Aunque las reformas a nivel laboral
llevadas a cabo en los ultimos afios
estén empezando poco a poco a dar
sus frutos, creemos que es necesario
ahondar en el gran objetivo de flexibi-
lizar la contratacion de personal laboral
cualificado, y promover la creacion de
iniciativas para alcanzar mayores nive-
les de productividad y competitividad
empresarial. Hay que seguir haciendo
esfuerzos en implantar medidas efec-
tivas de apoyo al tejido empresarial
espafiol en general, y a las PYMEs en
particular, asi como una mayor inver-
sion en 1&D.

No debemos de olvidar que la crisis
econdémica ha obligado a la contencién
severa del gasto publico en los Gltimos
afios, circunstancia que ha hecho es-
tragos en los resultados econémicos
de tantas empresas del sector. En la
medida que las cuentas publicas se va-
yan saneando y la inversién publica se
recupere, el sector estara capacitado
para dar respuesta a los problemas de
seguridad de la sociedad actual, como
la amenaza terrorista. @

Foros: Saborit International
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JOSEAN DIEZ. DIRECTOR COMERCIAL EN SKL

TRO afio mas, SKL acude como

expositor a la feria SICUR. Es-

te afio con nueva marca e ima-
gen. En el aflo 2014 acudieron con el
nombre de IFAM Electronic pero en la
actualidad, después de los movimien-
tos corporativos en el Grupo IFAM, re-
piten con una nueva imagen mas inno-
vadora y minimalista. Ellos definen su
solucién como un sistema de control
de accesos para los puntos mas sensi-
bles de tu negocio o empresa. Cons-
ta de cierres electrénicos sin baterias,
pero al contrario de otros sistemas de
control de accesos, el cerebro del sis-
tema esta en la llave. A continuacion,
hablamos con Josean Diez, director co-
mercial en SKL.

—Una convocatoria mas acuden a
SICUR, ;qué objetivos se han mar-
cado con su asistencia al Salén In-
ternacional de la Seguridad 20167
—2015 hasido un afio de cambios para
nuestra empresa. En el pasado mes de
junio, cambiamos de nombre e imagen
y hemos tenido que hacer una labor
comercial y de marketing bastante
intensa para dar a conocer la nueva
marca. Por ello, uno de los objetivos
que se ha marcado para SICUR 16, es
el de afianzar Smart Key & Lock S.L.,
SKL, e ir creciendo como una empresa
referente en el control de accesos. Otro

«SKL es la cerrajeria
del futuro, la cerrajeria

inteligente»

=

L

objetivo que nos hemos marcado es el
de fidelizar a nuestros clientes, presen-
tandoles nuestros nuevos productos y
novedades, ya que desde 2014 hemos
trabajado en la ampliaciéon de nuevas
soluciones. También, y cémo no, la
captacién de nuevos clientes, ya que
habra visitantes que ya nos conozcan,
pero aun hay empresas que desco-
nocen nuestro Sistema IS y la feria de
SICUR es un escaparate donde llegas a
mucha gente. Y por dltimo, el ampliar

nuestra red comercial tanto nacional
como internacional. Ademas, este afo,
se haincrementado la participacion in-
ternacional y es una gran oportunidad
para seguir trabajando fuera de Espa-
Aa.

—;Qué tecnologia sera la prota-
gonista de sus soluciones en el
afio 20167

—En 2016, la tecnologia NFC (Near
Field Communication) sera protagonis-
ta. Durante el afo 2015, se ha empeza-
do a escuchar el sistema NFC en mé-
viles, hemos visto en varias compaiiias
de telefonia cémo lo anunciaban, que
Gnicamente con el smartphone puedes
realizar varias acciones que antes ni te
lo planteabas; desde pagar en el super-
mercado hasta abrir la puerta de casa.
En mi opinién, este afio 2016, serd el
afio del NFC.
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Cémo no, en SKL no queremos ser me-
nosy estamos trabajando para integrar
el Sistema IS para que sea compatible
100% con la tecnologia NFC. Duran-
te la feria, quien nos visite en el Stand
10F03, podra ver una demostracién de
cdmo se transmiten permisos remotos
alallave electrénica via NFC. Es una so-
lucién para poder transmitir permisos
de accesos o aperturas bajo peticion.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Una de las principales apuestas, co-
mo he mencionado anteriormente, se-
ré la integracion

del Sistema IS de SKL a la tecnologia
NFC. Con esta tecnologia podremos
transmitir permisos remotos via NFC.
Sobre productos, presentaremos dis-
tintas alternativas para diferentes sec-
tores.

—Parael sector del transporte, una nue-
va cerradura automatica para camiones
y furgonetas. Un candado precinto pa-
ra contenedores, valvulas...

—Para sectores donde necesiten instalar
candados en la intemperie o en con-
diciones meteoroldgicas extremas, le
presentaremos el nuevo protector para
candados, el cual protege al candado
de la humedad, polvo...

—Cerradura para vitrinas, para museos,
joyerias, objetos de valor en supermer-
cados...

— Entre otras novedades, también en-
contraremos el punto de control de
rondas, que es compatible con todos
los productos IS, es decir, con la misma
llave podras acceder a las salas y pin-

char el punto de control,

y tanto en las cerraduras como en el
punto de control quedara registrado
que se ha pasado por ahi (cerradura,
usuario, fecha y hora).

En estos ultimos dos afios, hemos tra-
bajado para dar soluciones segln la
demanda del cliente, e ir adaptando
nuestro sistema a las diferentes cerra-
duras que existen. SKL es la cerrajeria
del futuro, la cerrajeria inteligente.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Cada edicién de SICUR cuenta con
empresas, asociaciones, profesionales y
usuarios del entorno de la seguridad. Y
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SKL

By e L

«Fidelizar a nuestros clientes, captar
nuevos y ampliar la red comercial tanto
nacional como internacional,

son nuestros objetivos de SICUR 2016»

si a todo ello le sumamos, que este afio
habra mayor oferta y representacién in-
ternacional, esperemos dar a conocer
nuestra empresa SKL y nuestras solu-
ciones a nivel internacional y con ello
ampliar nuestra cartera. Esperemos que
sea una edicién prometedora.

—Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—Tenemos dos aspectos en los que nos
vamos a centrar en el afio 2016. Por un
lado, la estrategia de crecimiento a nivel
internacional, para ello una de las accio-
nes que realizaremos es acudir a SICUR
2016, y asi poder ampliar nuestra red
comercial internacional y continuar con
una estrategia de marketing especifica
para cada sector. Por otro lado, seguir
desarrollando nuevos productos e ir
adaptandonos a lademanda del cliente.
SKL nace de los candados y cierres meca-
nicos y por ello, dentro del departamen-
to de 1+D contamos con gente con gran
experiencia en la cerrajeria tradicional,
que se complementa con un equipo
innovador que proviene del mundo de

la electrénica. La suma de Experiencia +
Innovacién hace que se desarrolle el pro-
ducto que el cliente desee y sequiremos
trabajando asi durante el afio 2016, con
una estrategia orientada al cliente.

—;Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—~Una de las herramientas o estrategias,
entre otras, como en otros sectores, se
necesita ayuda publica para reactivar la

economia. En el ambito del control de
accesos, se podrfa proponer una inicia-
tiva para reactivar las instalaciones con
un Plan Renove, igual que se puede ob-
servar en otros sectores como en coches,
instalaciones de ventanas... Todavia hay
muchas instalaciones con cerraduras me-
canicas, que en su organizacion tienen
un descontrol de llaves, inseguridades sin
saber quién accede y cuando...

—;Qué puede aportar SKL al mun-
do de la seguridad ?

—SKL, es una empresa que nos da una
soluciéon de control de accesos con
cerraduras convencionales pero elec-
trénicas, sin baterias y con llaves inteli-
gentes. Con todos estos elementos, SKL
aporta seguridad, restringiendo acce-
sos a personas no autorizadas, trans-
parencia, porque siempre deja huella
por donde pases, adaptabilidad, con
soluciones para distintas aplicaciones y
bajo demanda. La cerrajeria del futuro.
En la actualidad, estamos viviendo una
situacién de nivel de alerta ante aten-
tados o sabotajes y por ello, tenemos
que prevenir y proteger desde el inte-
rior las infraestructuras criticas que hay
en Espafa. El Sistema IS de SKL, es una
solucién compatible para instalaciones
en IC para ayudar a prevenir estas des-
afortunadas acciones. @

Fotos: SKL
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JUAN LUIS DE LA CRUZ.DIRECTOR COMERCIAL. COTELSA

«Estamos decididos a ser
pioneros en la apertura

de nuevos horizontes
tecnologicos en sequridad»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Sal6n Internacional de la
Seguridad?
—COTELSA ha asistido a SICUR desde
su creacion, cuando se celebraba en
los antiguos pabellones de la Casa de
Campo. Consideramos, por ello, que
nuestra participacién en la feria tiene
tanto de obligacién como de tradicién.
Por otro lado es una ocasién inigualable
de reunién con gran parte de nuestros
clientes en el intervalo de tan solo unos
dias, a la vez que ofrecemos nuestras
mas recientes propuestas en el ambito
de la seguridad.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Es nuestraintencién presentar diver-
sas propuestas innovadoras que, dado
su caracter absolutamente reciente,
pueden ser consideradas absolutas
primicias. Entre ellas podemos desta-
car: la presentacion de la tecnologia
de andlisis hiper-espectral de los
objetos para diversas aplicaciones

de seguridad, tales como la de-
teccion de explosivos, narcéticos

y sustancias prohibidas a distancia

o para la verificacién de la auten-
ticidad de documentos mediante los
equipos Verovision y la familia de equi-

pos HSI Examiner respectivamente.
Para dar respuesta a la creciente
preocupacioén por las aplicaciones de-
lictivas de los drones, presentaremos
uno de los sistemas mas avanzados en
la deteccién e inhibicién de este tipo
dispositivos.

—iQué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Deseamos ser testigos, tras de-
jar atras los tiempos de crisis, de
una nueva época de relanzamiento
de nuevas soluciones de seguridad
y ser protagonistas en cuanto a la
aportacion de propuestas originales
y eficaces. Consideramos que SICUR
2016 puede marcar una nueva dina-
mica en nuestro sector, prestando asi
una orientacién al mismo capaz de
ofrecer soluciones eficientes ante los
nuevos retos de la amenaza terrorista

actual.

—;Podria sefalarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tie-
ne previsto llevar a cabo en 2016?
—~Como ya he indicado anteriormente
estamos decididos a ser pioneros en la
apertura de nuevos horizontes tecnol6-
gicos en Seguridad, tanto desde el pun-
to de vista de la introduccién de nuevas
tecnologias como en la consolidaciény
transformacion de las actuales en ins-
trumentos (tiles para los ciudadanos.
Como ejemplos de nuevas aporta-
ciones ya he mencionado algunas
anteriormente, y como ejemplo de
evolucién hacia el concepto utilidad
mencionaré que presentaremos tam-
bién en SICUR nuestro nuevo equipo
de inspeccion de equipaje de mano
para aeropuertos, Clear Scan, que
cumpliendo con las normativas y ho-
mologaciones europeas, realizara una
inspeccion completa del equipaje sin
necesidad de sacar los liquidos, los or-
denadores, los aparatos electrénicos,
etc. Imaginen laimportante mejora en
comodidad que ello supondréa para los
pasajeros, asi como el incremento en

la rapidez operacional en el paso de

los filtros de seguridad.

—iQué elementos y herra-

mientas cree que se deberian

poner en marcha para reacti-
var y potenciar la economia en
el ambito de la seguridad?
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—Sin duda quiero hacer hincapié en
que potenciar el aspecto preventi-
vo debe ser un factor decisivo. Creo
que todos somos conscientes en que
nuestro caracter no sintoniza a veces
con la prevencién y que en ocasiones
se actla s6lo como consecuencia de
un incidente o quebranto de la se-
guridad. En este sentido la revision
permanente de vulnerabilidades por
parte de los responsables de seguri-
dad y los correspondientes informes
de necesidades deberian tener un eco
inmediato en las organizaciones obje-
to de nuevas necesidades de protec-
cién, incluso sin mediar normativas
impositivas.

El desarrollo de la legislacién sobre In-
fraestructuras Criticas y sobre todo su
adaptacion a las nuevas amenazas del
terrorismo internacional debe ser un
importante pilar sobre el que se desa-
rrolle nuestro sector econémico.

—iQué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Reconociendo que la nueva LSP de
abril de 2014 ha supuesto un impor-
tante paso en la actualizacién y mo-
dernizacién de la anterior, estoy seguro
que el nuevo RSP estara a la altura de

lo esperado en el desarrollo de la Ley .
En cualquier caso y de cara al futuro,
nos gustaria que los venideros desa-
rrollos legislativos de Seguridad Priva-
da ampliaran el rango de actividades
susceptibles de ser contemplados y que
no estan incluidos en la actualidad. @

Fortos: Cotelsa
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JAVIER RODRIGO. GERENTE DE CONACCTEL

«En Sicur vamos a reafirmar
una marca como Impro que lleva
mas de 20 anos comercializandose»

NA convocatoria mas acu-
de a SICUR, ;qué objetivos
se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Nuestro propésito fundamental es
reafirmar la presencia en Espafia y Por-

tugal de una marca internacional como
IMPRO que lleva ya mas de 23 afos
comercializandose. Sin lugar a dudas
acudir a SICUR con un stand propio es
una sefal inequivoca de que la marca
apuesta por la continuidad en estos
mercados, a la vez que hace un guifio
al mercado sudamericano.

—;Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Asistiremos al lanzamiento de la fami-
lia Access Portal, que abarca un amplio
abanico de soluciones tecnol6gicamen-
te avanzadas tanto a nivel hardware co-
mo software. La nueva familia Access
Portal es compatible con las soluciones
anteriores de IMPRO y esta adaptada
a las distintas necesidades de control
de accesos que necesitamos abordar

en nuestro dia a dia, aportando flexi-
bilidad, robustez y fiabilidad, simbolos
inequivocos de nuestra marca.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Esperamos que SICUR sea el pun-
to de inflexion que necesita el sec-
tor después de estos afos tan duros,
motivados por la situacién econémica
y la caida drastica de sectores tan in-
timamente ligados a nuestro sector
como el de la construccién. Desde
IMPRO queremos aprovechar esta
recuperaciéon del sector y hacerlo
coincidir con el resurgir de una mar-
ca, que durante los afios 2011 a 2014
vio como descendian sus ventas por
falta de representacién local y fruto
de la reestructuraciéon empresarial de
su anterior distribuidor. Ya en 2015
hemos observado signos evidentes de
recuperacion en la marca que confia-
mos se consoliden en 2016.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—2016 sera el aflo de IMPRO. Al lan-
zamiento de la nueva familia hay que
afiadir la versatilidad y experiencia
aportada por nuestro equipo huma-
no, un equipo motivado, implicado y
capaz de gestionar y dar soluciones
y servicio tanto en proyectos de gran
envergadura como en las situaciones
mas singulares. De hecho, fruto de
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«La nueva familia Access Portal

estd adaptada a las necesidades

de control de accesos que necesitamos
abordar en nuestro dia a dia»

esta versatilidad, durante 2015 sur- asi como a la renovacién y adecuacién

gieron proyectos de integracién y tanto de las instalaciones existentes co-

mo de las nuevas.

El_

desarrollo que veran la luz a lo largo
de este 2016.

—i{Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Aprovechando la relativamente re-
ciente aprobacién de la nueva Ley de
Seguridad Privada de 2014 estamos en
el momento idéneo para impulsar el
sector (sobre todo a nivel de PYMES,
las que mas han sufrido durante estos
afos) con la creacién de ayudas y/o
subvenciones por parte de los Orga-
nismos Publicos para adecuar perso-
nal, procedimientos e instalaciones a
lo estipulado en la nueva Ley. Estas
ayudas deberian ir fundamentalmente
orientadas a la creacién de cursos de
formacién y adaptacioén del personal,

—i{Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Si bien nuestra actividad empresa-
rial esta intimamente relacionada con
el mundo de la Seguridad, entende-
mos que resulta particularmente di-
ficil reglar un equipamiento como el
control de accesos que esta siempre
sujeto a los constantes cambios tec-
nolégicos. Nuestra recomendacién
irla mas encaminada a potenciar y
controlar la especializacién de los ca-
nales y las vias de comercializacién
de este tipo de productos y solucio-
nes, ante un sector que se encuentra
mas cada vez «canibalizado» por las
guerras de precios, de forma que la
blsqueda de precios «baratos» no
termine por desvirtuar las caracte-
risticas y funcionalidades especiales
que todos debemos perseguir cuando
trabajamos con este tipo de sistemas:
nos referimos a su eficacia y a su fia-
bilidad. @

Foros: Conacctel
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ALBERTO BERNABE. CONSEJERO DELEGADO. CCTV CENTER

«En Sicur crearemos un espacio
de intercambio entre fabricantes
y profesionales del sector»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Nouestro objetivo principal es marcar
la diferencia con respecto a ediciones
anteriores, creando un espacio de in-
tercambio entre fabricantes y profe-
sionales del sector. Desde nuestra po-
sicion de distribuidor multi-marca, en
CCTV CENTER queremos ser el punto
de encuentro entre las necesidades de
los usuarios y los sistemas disponibles
en el mercado, ayudando a empresas
y usuarios finales a encontrar las solu-
ciones mas eficaces para sus proyectos
de video, inteligencia empresarial, vi-
deovigilancia y seguridad.
Para ello, ademés de presentar las no-
vedades de las principales marcas del

sector, queremos utilizar el stand de
CCTV CENTER para crear un foro de
colaboracién entre los distintos acto-
res del sector, invitando a directores de
seguridad, consultores, ingenierias, in-
tegradores, directores IT, responsables
informaticos y gestores de instituciones
publicas y privadas para que conozcan

en primera persona los avances tecno-
l6gicos del mercado de video y segu-
ridad.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
2016?

—Entre las novedades que marcaran
tendencia en 2016 presentaremos los
sistemas de deteccién por radar Spot-
terRF, las nuevas camaras térmicas Fliry
las soluciones de deteccién y anélisis de
video Ngaro, Xtralis, Davantis, Aimetis
y Ganetec.

Otras novedades importantes seran las
camaras de seguridad 4K UHD y las ca-
maras Fish Eye 360° de Idis, Panasonic,
Samsung y Dahua como herramientas
clave de inteligencia empresarial, so-
luciones para el comercio, almacenes
logisticos, industria y vigilancia urbana.
Como complemento de las soluciones
de video, presentaremos los sistemas
de transmision inalambrica Radwin,
los sistemas PTZ eMotion de Tekno
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Hay empresas que suefan con hacer grandes cosas.

Otras se mantienen despiertas

y las hacen.

AGA estd llena de gente despierta,
preparada para superar grandes
metas, tanto en las distancigs.cortas
como en las largas. Una empresa
que no descansa en su afén por
ofrecer la maxima tranquilidad y
proteccion, ahora con una nueva
gama de cerraduras de seguridad
que incorpora los componentes
electronicos mas avanzados.

Asi es la nueva gama de cerraduras
de Alta seguridad de AGA.

La solucion mas eficaz para la gente
mas despierta.

Desde 1963
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Systems, los obje-
tivos Megapixel y
6pticas zoom Fuji-
nony los focos Led
Raytec, con los dl-
timos avances en
ahorro energéti-
co e iluminacion
de bajo consumo.
Los sistemas de
control de acce-
sos y videoportero
Paxton, Dahua y
Panasonic también
ocuparan un lugar
importante en el
stand de CCTV CEN-
TER, asi como los siste-
mas de videowall, monitores tactiles y
pantallas de gran formato IDIS y AG
Neovo.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Esperamos que los visitantes partici-
pen activamente en nuestro proyecto,
tanto colaborando en nuestras charlas,
mesas redondas y actividades parale-
las como acercandose a nuestra zona
de exposicién de producto en la que,
mas que exponer productos, queremos
mostrar todo el potencial de nuestras
soluciones a través de videos, presenta-
ciones, casos practicos y conexiones en
vivo. La idea es aprovechar al maximo
los avances tecnolégicos que estamos
experimentando en el mercado del vi-
deo y las camaras de seguridad, y apli-
carlos a la forma de mostrar nuestras
soluciones a través de aplicaciones inte-
ractivas, monitores tactiles y pantallas
de gran formato.

—Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tie-
ne previsto llevar a cabo en 2016?
—Nuestra estrategia para el afio que
viene es consolidar nuestra posicién co-

mo distribuidor de soluciones de video,
no solo para seguridad y
videovigilancia si-
no también para
una ampliagama
de aplicaciones
empresariales,
comerciales,
marketing, logis-
tica, transporte, industria, vigilancia
urbana, IT y telecomunicaciones.
Paraello, en 2016 tenemos previsto rea-
lizar una importante inversién tanto en
personal, incorporando nuevos profe-
sionales a nuestro equipo de trabajo,
como en renovacién tecnolégica mejo-
rando nuestros sistemas de gestion, la
plataforma web y reforzando nuestras
redes de comunicacién. En definitiva,
2016 va a ser un afno clave para CCTV
CENTER y lo afrontamos con mucha
ilusién y ganas de emprender nuevos
proyectos.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Sin duda, deberian ponerse en mar-
cha planes parafomentar la renovacién
de los sistemas de seguridad obsole-

tos o anticuados, asi como proyectos

para potenciar una mayor inversiéon en
aplicaciones de seguridad y deteccién
inteligente, capaces de hacer frente a
las nuevas amenazas y riesgos a las que
nos enfrentamos actualmente, como el
terrorismo internacional, la proteccién
de infraestructuras criticas y la segu-
ridad en edificios y espacios publicos.

—;Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—En lo que respecta a la actividad de
CCTV CENTER, estamos satisfechos
con la norma actual en la medida en
que reconoce la importancia de los
sistemas de captacion y registro de
imagenes como una herramienta cla-
ve para vigilantes y empresas de se-
guridad. Asimismo, las normas UNE
referidas a los sistemas de alarma e
intrusién y a la conexién con Centrales
Receptoras de Alarmas (CRA) apoyan
el uso de sistemas de deteccién y ana-
lisis de video eficaces, la utilizacion de
tecnologias avanzadas para reducir las
falsas alarmas y la videoverificacién de
las alarmas, aspectos todos ellos que
estan presentes en el trabajo diario de
CCTV CENTER. @

Foros: CCTV Center
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JUAN ANTONIO CABRERIZO. GERENTE GRUPO QUANTUM

«Sicur nunca decepciona, al final
siempre acude el profesional dispuesto

a escuchar tus propuestas»

NA convocatoria mas acu-
U de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Saléon Internacional de la
Seguridad?
—Presentar novedades tecnoldgicas
y departir un rato con los clientes y
amigos, algo que cada vez podemos
hacer menos por nuestras obligaciones
cotidianas.

—;Qué productos y soluciones no-
vedosas presentara en el Salon In-
terancional de la Seguridad SICUR
20167

—Miltiples novedades: sistemas de se-
guridad hibridos con Pir Cam cableado,
detectores con tecnologia laser, equi-
pos de analisis de video, software para
lectura de matriculas, etc.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—SICUR nunca decepciona, al final
siempre acude el profesional del sector
dispuesto a escuchar tus propuestas.

—;Podria seialarnos que estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?
—Después de 10 afos de recorri-
do, basicamente consolidar a Grupo
Quantum como una empresa refe-
rente del sector de la seguridad con
productos cada vez mas profesiona-
les.

—Creo que ya estamos en camino al
conseguir afio tras afo que la seguri-
dad sea para todos y no solamente para
unos cuantos privilegiados. El disponer
de una alarma y/o un equipo de vigi-
lancia cada dia estd mas al alcance de
cualquier familia.

—iQué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Todo aquello que beneficie a todo el

«Tras 10 anos de recorrido, queremos
consolidarnos como una empresa
referente del sector de la Seguridad»

—;Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

Quantum

WIRELES SOLUTIONS 5GHZ s

iy

sector y no solamente a unos cuantos.
Si lo conseguimos la Seguridad sera de
todos y para todos. @

Foros: Grupo Quantum
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SEGURIDAD

Lideres
en Seguridad

Seguridad Integral Canaria es referente de
seguridad. Un complejo sistema tecnolégicoy
humano, perfectamente sincronizado para
hacer que su confianza y tranquilidad esté
mas que garantizada. Seguridad Integral
Canaria dispone de una preparada plantilla de
vigilantes de seguridad con todos los recursos
necesarios para desarrollar las labores mas
efectivas en materia de seguridad y vigilancia,
haciendo de esta empresa la eleccién mas
acertada cuando se habla de proteccidon
eficaz.

T 902 226 047

DGSE: 2562 www.seguridadintegralcanaria.com
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MARIO LOMBAN RODRIGUEZ. DIRECTOR DE TRAFICO Y SEGURIDAD. 3M

«La biometria esta llamada
a ser una importante herramienta

de seguridad y marketing»

Science.
Applied to Life.”

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Incrementar nuestra presencia y co-
nocimiento de la marca 3M como em-
presa proveedora de soluciones tecno-
I6gicas de alto nivel para el mercado de
seguridad publica, sequridad comercial
y seguridad vial.

—iQué productos y soluciones

novedosas presentara en SICUR
20167

—Sistemas de ges-
tién de identi-

dades: Nuevos escaner de pasaportes
y DNI.

¢ Biometria: reconocimiento facial.

e Sistemas de Control de Trafico Inteli-
gente: RFID y ALPR.

¢ Nuevos productos de marcado retro-
rreflectante de vehiculos.

e Laminas retrorreflectante para matri-
culas de HD.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Reforzar nuestra posicion de lideraz-
go en la Seguridad Publica y Vial.
Incrementar nuestra presencia en el
campo de la seguridad comercial.
Dar a conocer nuestras solu-
ciones a los integradores de
seguridad.

—¢iPodria senalar-
nos qué estrategia
empresarial y pro-

yectos tiene pre-
visto llevar a cabo
en 2016?

—3M esta presente enim-
portantes proyectos de seguri-

dad publica con gobiernos y fuerzas de
seguridad de todo el mundo, incluyendo
Espafia y Portugal. Nuestro objetivo es
llegar con estas soluciones de seguridad
de alto nivel a otros sectores, en los cua-
les la biometria y el control de accesos
son cada vez mas criticos como son la

banca, gran distribucién, sector hotele-
ro, alquiler de coches, etc.

En concreto estamos convencidos que
la biometria esta llamada a ser una im-
portante herramienta de seguridad y
de marketing.

—¢i{Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—La coordinacién de la seguridad fisica
y la seguridad informética. Gobiernos y
compaiiias deben de poder gestionar las
identidades, dentro de los limites que
marcan las leyes e independientemente
de que sea una identidad fisica u on-line.

—;Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Nos gustaria que se reflejaran los re-
quisitos minimos de seguridad para las
infraestructuras estratégicas. @
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OUT OF THE BOX

es poder adquirir camaras de videovigilancia con
las aplicaciones que necesitas, ya preinstaladas

WiseMNetlIll

Soluciones disefiadas para que
se puedan usar desde el primer
momento, de forma rapida y
sencilla.

Solo tienes que indicarnos qué
aplicaciones necesitas y las
preinstalaremos. Ahorraras
tiempo y esfuerzos y, ademas,
podras estar seguro de que
funcionaran desde el mismo
momento en que se instalen.

samsungsecurity.eu

Pero hay mas. Las camaras de
videovigilancia de Samsung
ejecutan mdltiples aplicaciones
a la vez, lo que ofrece mayor
funcionalidad con un
considerable ahorro en costes.

Si quieres lo mejor en
videovigilancia, Samsung
supera tus expectativas.

Visitenos en Sicur

Stand n° 10C09
Pabellon 10
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CONCEPCION CORTES. REGIONAL SALES MANAGER IBERIA (ESPANA YPORTUGAL)

Y LATAM. COMNET

«Sicur siempre ha sido el mejor
escaparate para enfocar y gestionar
proyectos actuales y futuros»

NA convocatoria mas acude

a SICUR, ;qué expectativas

cree que ofrece este aiio SI-
CUR a los expositores y visitantes?
—Si, estamos convencidos que esta
edicién de Sicur marcara el antes y
el después de unos afios dificiles pa-
ra todos, mostrando la consolidacion
de las empresas expositoras con port-
folios de calidad, servicios, productos
y tendencias en el &mbito nacional e
internacional.
Sicur siempre ha sido el mejor escapa-
rate y guia de mercado para enfocar y
gestionar los proyectos actuales y futu-
ros de los visitantes.

—iQué objetivos se ha marcado
con su asistencia al Salon Inter-
nacional de la Seguridad?

—Un afno mas ComNet se marca co-

mo primer objetivo ampliar, reforzar
su presencia y trato directo con los
clientes, ofreciendo la oportunidad de
conocer sus novedades y soluciones
para todo tipo de comunicaciones de
redes de seguridad donde la calidad y
garantia es un requisito de prestigio
para nuestros clientes.

Como en todas las exposiciones a nivel
mundial en las que participa ComNet,
su segundo objetivo es conocer muy
de cerca también las necesidades y
tendencias en los proyectos de segu-
ridad, lo que nos permite planificar el
disefio y fabricacion de futuros equipos
versatiles.

—¢En qué sector de mercado tie-
ne consolidada su presencia ac-
tual ComNet?

—Desde sus inicios, en el afio 2008,
ComNet ha afianzado su presencia,
desarrollo y liderazgo en el mercado
de la seguridad dentro del sector de
las comunicaciones, en aplicaciones
de CCTV y Transporte, ITS Intelligent
Transport System. Desde su centro de
disefio y fabricacién basado en US, to-
das sus lineas de productos estan es-
pecificadas para trabajar en rango de
temperatura extendido (Hardened) pa-
ra ambientes hostiles, ofreciendo una
garantia de por vida, Lifetime.
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Cross-Business»

«En 2016 ComNet ampliara
su estrategia en la coordinacién
y asesoramiento en proyectos

Dado el avance y unificacién de siste-
mas de comunicaciones en otros mer-
cados, ComNet hainiciado, con mucho
éxito, también su presencia y consoli-
dacién en el mercado de la industria
donde, debido al entorno de trabajo,
la calidad y robustez de los equipos de
comunicacién requeridos debe estar
garantizada.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Durante todo 2015 ComNet ha pre-
sentado diversas novedades en varias
de sus lineas de productos. En Sicur
2016 presentamos cada una de ellas,
destacando el Mini switch intelligent
CNGE2+2SMS Self-Managed, repeti-
dores Ethernet con PoE 30W y 60W en
modalidad remota y local, y por Gltimo
en transmisiones Wireless el FSO, co-
municacién por laser 6ptico a 1Gbps en
distancias de 600 y 1.500mts.
Légicamente estan presentes también

una gran parte de todos los demés equi-
pos conversores para comunicaciones
por Fibra 6ptica, Ethernet, Coax/UTP y
Wireless, que han permitido a ComNet
posicionarse de forma tan rdapida como
leader mundial y ser reconocido den-
tro del mercado de la seguridad como
el fabricante con soluciones para todo
tipo de transmisiones.

—;Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tie-
ne previsto llevar a cabo duran-
te 20167

—Desde el punto de vista de fabricante,
ComNet ampliara su estrategia, a nivel
mundial en la coordinacién y asesora-
miento en proyectos Cross-Business. Es
decir, acompanfar a nuestros clientes en
su expansion internacional. Actualmen-
te tenemos en marcha grandes proyec-
tos abiertos donde se coordina la pres-
cripcién, gestion comercial, compra e
instalacion final desde diferentes pai-
ses, todo internamente coordinado con

las oficinas tecno-comerciales ComNet
en cada pais.

Otro gran reto, donde ComNet desde
hace un tiempo tiene volcados recursos
y donde ya se aplica el Cross-Business,
son los paises latinoamericanos, donde
através del canal de distribucién local y
espariol esta consolidando su presencia
en grandes proyectos de la mano de
empresas espafiolas y europeas insta-
ladas alli.

En materia de productos se preparan
nuevos lanzamientos realmente intere-
santes durante todo 2016, tanto en las
comunicaciones Ethernet como Wire-
less que es donde destacan las princi-
pales tendencias.

—;Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—En el campo de la seguridad y te-
lecomunicaciones pueden verse con-
templados muchos factores, desde el
econémico al tecnolégico como puntos
a potenciar.

Aunque desde la Agencia Europea se
marcan muchos objetivos comunes
en todos los paises, lo cual es bueno,
pero muchas veces lento en proceso,
consideramos que una buena base pa-
ra todas las empresas es la ayuda tec-
nolégica en la capacitaciéon continua
y actualizada de los trabajadores con
las nuevas y préximas tendencias de
mercado comunes en los paises, por
ejemplo.

Por parte de todos los fabricantes
es muy importante también ayudar
y colaborar en esta formacién a sus
clientes y partners, esto permite mos-
trar y asegurar un nivel de capacita-
cién 6ptimo y por tanto mas oportu-
nidades de negocio a nivel nacional
e internacional. ®

Foros: ComNet
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ANTONIO LOPEZ. DIRECTOR GENERAL. STI CARD

«Queremos que el mercado

de la seqguridad sea consciente
de que la biometria es una realidad»

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—SICUR es para nosotros la feria mas
importante en materia de seguridad, y
tras la extraordinaria aceptacion en la
pasada edicién de la gama de terminales
biométricos VIRDI, que representamos
en exclusiva, el objetivo primordial es
que los principales interlocutores de este
mercado apuesten definitivamente por
incorporar nuestras soluciones a su por-
folio comercial, al tiempo que continua-
remos con la importante labor de pres-
cripcién que desemperian los directores
de Seguridad de las grandes empresas e
instituciones en nuestro pais.

—iQué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
20167

—Vamos a centrar nuestros esfuerzos

en dar a conocer cuatro soluciones,
dentro de la gama de productos VIRDI.
 En primer lugar, presentamos oficial-
mente el terminal mas completo de
toda la gama. El VIRDI AC-7000 es un
dispositivo de reconocimiento facial
con camara dual autobasculante (co-
lor e infrarrojo), que cuenta ademas
con un lector de huellas dactilares con
certificacién del FBl y la tecnologia pa-
tentada del fabricante, un lector dual
de tarjetas (para MIFARE y 125 Khz.) y
la posibilidad de emplear también una
clave personal introducida a través de
su pantalla tactil de gran tamario para
el control de accesos y presencia.

e Los nuevos VIRDI AC-2200 y BIO-B
son lectores biométricos que admiten
el uso de una llave, almacenada en un
mévil, empleando la app dedicada «lla-
ve en el movil» y la tecnologia blue-
tooth para abrir una puerta desde un

Smartphone. Esta nueva funcién sera
de especial utilidad para sectores como
el de la hosteleria, el alquiler vacacio-
nal, etc.

* Nuestra controladora VIRDI MCP-040
permite controlar la entrada y salida de
cuatro puertas de acceso, empleando
hasta 8 lectores VIRDI VS-R20D o bien
sustituir alguno de estos lectores de
tarjeta RFID por terminales biométricos
VIRDI de huella dactilar.

¢ EIVIRDI AC-F100 es el primer terminal
biométrico que permite la convergen-
cia real entre la tecnologia de un mévil
y un sistema de control de accesos y
presencia. Permite controlar los accesos
desde una app dedicada para méviles,
con independencia de un ordenador.
* En nuestra area de soluciones de
impresion de tarjetas plasticas presen-
taremos la funcién de marcado tactil
que incorporan algunas impresoras
Datacard. Este elemento de seguridad
es un tampo6n que marca la superficie
de una tarjeta de identificacion con un
sello en relieve, dificultando su copia y
por tanto el fraude.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Queremos que el mercado de la
Seguridad, en el que somos especia-
listas desde hace 25 afios con solu-
ciones basadas en la tarjeta plastica,
sea consciente de que la biometria,
sobre todo de huella dactilar, es una
realidad y que apostar por terminales
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biométricos para el control de acce-
sos y horario, es la mejor opcién para
cualquier empresa que quiera maxi-
mizar la rentabilidad de su capital
humano al tiempo que incrementa la
seguridad.

Esperamos concentrar al canal de distri-
bucién en nuestro stand, donde reali-
zaremos demostraciones de producto,
enfocadas a aumentar nuestro canal de
distribucion en el sector de la Seguri-
dad, integradores, etc.

sentan nuestros terminales y continuare-
mos con la difusién de conocimiento con
las jornadas técnicas, completamente
gratuitas para el canal, que organizamos
en nuestro propio showroom en nuestras
oficinas en Madrid.

Entre los proyectos para este afio, quere-
mos afianzar las alianzas estratégicas que
tenemos con nuestros key partners, asi
como aquellas empresas que estan apos-
tando cada vez mas por integrar nuestros
productos con sus soluciones, de manera

«En 2016 vamos a consolidar y ampliar
nuestra estructura de distribucion
comercial para las soluciones VIRDI»

—Podria seialarnos qué estrate-
gia empresarial y proyectos tiene
previsto llevar a cabo en 2016?

—Nuestra estrategia empresarial para
este afio pasa por consolidar y ampliar
nuestra estructura de distribucién co-
mercial para lagama de productos y solu-
ciones VIRDI en todo el territorio nacional
y Portugal. Seguiremos realizando una
labor de difusién de las ventajas que pre-

que juntos ofrecemos al cliente la solu-
cién idénea con la mejor tecnologia po-
sible, desde el punto de vista operativo,
pero también de rentabilidad.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Creemos firme-

mente en la calidad. La entrada de
producto de bajo coste, procedente
de otros mercados, esta dafnando la
credibilidad que tiene la biometria. Es
sencillo y barato conseguir soluciones
biométricas que luego no funcionan o
no son operativas.

Creemos firmemente que debe apostar-
se por un control de calidad de este tipo
de productos para consolidar la biome-
tria como un avance en materia de sequ-
ridad para el control de accesos y horario.

—iQué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?
—Tras la publicacion de la nueva Ley
de Seguridad Privada, nos complace el
avance que ha supuesto el reconoci-
miento e integracién de la seguridad
légica y fisica. Es un avance en la mo-
dernizacion de la actividad y todos los
agentes que formamos parte de este
mercado. Pensamos que cualquier
avance, enfocado a la profesionaliza-
cién, la especializacion y el control de
calidad de los productos relacionados
con la Seguridad, seria positiva para
futuras modificaciones. @

Fotos: STI Card
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ROBERTO RIVAS. GERENTE. TELECTRISA

NA convocatoria mas acu-

de a SICUR, ;qué objetivos

se ha marcado con su asis-
tencia al Salon Internacional de la
Seguridad?
—Que nuestro stand sea un punto de
encuentro con los profesionales de la
seguridad, para darles a conocer las
interesantes novedades que presenta-
mos en 2016, y reforzar nuestra rela-
cién basada no sélo en una excelente
relacién calidad/precio sino en valores
afadidos como el servicio, la atencién
y la asistencia.

—i{Qué productos y soluciones
novedosas presentara en SICUR
2016?

—Entre otras, destacamos novedades
como la sirena XTEC certificada Grado
3 pero a precio de Grado 2 y con ver-
sién para fuego certificada, ampliacién
de la gama Jablotron JA-100, nuevos
detectores convencionales, como por
ejemplo el detector de exterior de Satel
OPAL PLUS, etc.

—;Qué espera de su presencia en
el Salén Internacional de la Segu-
ridad?

—Segquir consolidando a nuestra em-
presa como alternativa a las grandes
empresas de distribuciéon que realmen-
te no aportan al cliente el servicio que
se merece.

‘ Contactos de empresas, p. 6. ‘

«La especializacion
es el futuro de nuestro

Sicur 2016

sector»

—;Podria senalarnos qué !

estrategia empresarial y
proyectos tiene previsto
llevar a cabo en 2016?
—Seguir potenciando cada vez
mas los productos diferencia-
dores de nuestras principales
marcas (Jablotron, Samsung,
Galak), que permiten al pro-
fesional librarse del yugo .
de la venta sélo por (‘4 ’
precio y reduccién

de margenes, y continuar con nuestra
estrategia de dar preponderancia a la
formacién y al asesoramiento, ya que
consideramos que la especializaciéon es
el futuro de nuestro sector.

—iQué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en
marcha para reactivar y potenciar
la economia en el ambito de la se-
guridad?

—Sigue siendo fundamental la reacti-

vacién de la inversion publica,

sin olvidar la disponibilidad

de crédito para las empresas
privadas, y que el consumi-

smmp dor final y la pequefia em-
— presa vuelva a tener con-

fianza en invertir de nuevo

e —

en seguridad, incluso ac-
tualizando sistemas con ya
muchos afios instalados.

—;Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afectan
a su actividad empresarial?

—Es muy importante de alguna mane-
ra proteger los productos europeos y la
calidad. Ademas pedimos que se tengan
en cuenta las nuevas tecnologias (cloud,
ciberseguridad...). Y una vez aprobado
el reglamento ser muy exigente en su
aplicacion y cumplimiento. @

Fotos: Telectrisa

Sirenas

XTEC

Tecnologia
& Design
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CORAL AGUILAR CASTILLE]JO. SOCIA'Y ADMINISTRADORA. CYRASA SEGURIDAD

«La relacion de confianza y la maxima
profesionalidad son aspectos
diferenciales de Cyrasa Seguridad»

ARA comenzar, ;qué valores

empresariales son los pila-

res sobre los que se susten-
ta la compaiiia desde su consti-
tucion?
—Quizas, uno de los mas importan-
tes es la disciplina en la realizacién de
nuestro trabajo; ello supone la pun-
tualidad, seguir el plan marcado y los
objetivos preestablecidos, siempre con
un competente equipo de profesiona-
les que desde sus diferentes areas de
responsabilidad hacen grande la com-
pafiia.
Sin embargo, la responsabilidad sobre
cuanto realizado, la fuerza y valor que
otorgamos al compromiso con cada
cliente y la pro actividad inserta desde
el propio aprendizaje de todos nues-
tros trabajadores y colaboradores es,
quizas, el marchamo mas destacable.

—;Qué legado personal y profe-
sional dejé plasmado su funda-
dor en la compaiiia?

—Realmente las empresas estan defini-

«Uno de los pilares sobre los que se sustenta Cyrasa

es la disciplina en la realizacion de nuestro trabajo; ello

supone la puntualidad, seguir el plan marcado y los objetivos
preestablecidos, siempre con un competente equipo

de profesionales que desde sus diferentes areas

de responsabilidad hacen grande la compania», sefala Coral
Aguilar, socia y administradora de Cyrasa, para quien esos rasgos
diferenciales son fruto del legado personal y profesional que dejo
el fundador de la compania, Mariano de Marco Fraga, que siempre
se caracterizo6 por un espiritu de superacion, perseverancia,

y apuesta permanente por la formacion y la competencia
colaborativa, «senas de identidad en cuantos proyectos abordo,
y que han quedado insertos en el propio ADN de cada uno

de los trabajadores», anade.

tivamente marcadas por el estilo perso-
nal e inconfundible de Mariano.

El espiritu de superacion, la perseveran-
cia, la apuesta permanente por la for-
macién y la competencia colaborativa
siempre fueron sefias de identidad en
cuantos proyectos abordd, y que han
quedado insertos en el propio ADN de
cada uno de los trabajadores, hasta tal
punto que supo competir con empre-
sas a nivel nacional e internacional con
significativo éxito.

Esa forma de superar los obstaculos,
de actuar con coraje, persistencia y
con una continua motivacién se puede
aplicar a lo personal y también en lo
profesional, en que supo dar un nivel
de atencion a nuestros clientes mas alla
de lo debido, de lo esperado, y lo man-
tuvo a lo largo de los afios.

Mariano era de esas personas que no
se autoimponia ningun limite; siempre
considerd que los logros son producto
del trabajo, la buena fe, la confianza,
un animo de lucha a toda prueba vy,
cémo no, correr con los riesgos propios
de cualquier proyecto, por pequefio o
grande que fuera.

—¢iPodria explicarnos el origen
de la compaiiia CYRASA y su de-
sarrollo hasta la actualidad?

—El origen de la empresa siempre fue
la propia ilusién y el desafio personal
que Mariano tenfa con un proyecto
orientado a la seguridad y la vigilancia.
La formacién, la orientacién profesio-
nal y la fuerte conexién con materias
de seguridad hacian por otro lado ne-
cesario, casi inevitable, que se alcan-
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estratégicas»

«la mejora permanente de la calidad
de los servicios de seguridad privada
prestados es una de nuestras lineas

zara un peldafio mas en pro de una
constante en su fundador.

La disposicién al cambio requiere gran-
des dosis de templanza y una cons-
tante progresién, y tener que abordar
un proyecto de esa envergadura, que
conllevara la realizacién de una central
receptora de alarmas, supuso aplicar
todos los principios éticos en pro de un
nuevo concepto de negocio en cuanto
a la forma, y en cuanto al trato con
nuestros clientes.

No se trataba, por tanto, de crear «una
empresa mas» de seguridad, sino de
hacer una entidad que fuera capaz de
enfocar su idea de negocio a una aten-
cién muy personalizada del cliente,
aun cuando ello supusiera una mayor
inversion en todos los aspectos, com-
prometiéndose a innovar y mejorar
continuamente.

En el desarrollo de ese proyecto se han
venido alcanzando los objetivos pro-
puestos, tanto en nimero de conexio-

nes como en ndmero de clientes y cifra
de negocios. Es destacable la magnifica
acogida por parte de nuestros clientes,
que mas alla del recelo han constatado
el hecho diferencial pretendido, que
esta en la propia identificaciéon de la
misién y la visién de la propia empresa,
con el espiritu de competir en el mer-
cado pero con una premisa basica, que
la responsabilidad sea pauta de com-
portamiento y objetivo preminente.

—iQué lineas estratégicas han
marcado el desarrollo de CYRASA
en los ultimos aios?

—Los principales objetivos estratégicos
han sido:

1. La orientacién y el trato personali-
zado al cliente. No todos los clientes
tienen las mismas necesidades, ni to-
dos los clientes requieren de todos los
servicios, por lo que hemos tenido que
adaptar los servicios a cada una de esas
necesidades, con lo que ello conlleva

(formacién diferencial, tratamiento
personalizado, adecuacién de forma-
tos, documentos, contratos, servicios
técnicos, etc).

2. Mejora continua. Nuestra actividad
esta dirigida al cumplimiento por parte
de nuestros clientes de la normativa
en materia de seguridad, y para ello es
preciso informar sobre ésta, desarrollar
herramientas para tal cumplimiento,
fortalecer un programa de asesora-
miento personalizado y, finalmente,
prestar apoyo técnico especializado,
creciendo proporcionalmente al au-
mento de nuestros recursos.

3. Gestion de la seguridad con la apli-
cacién de las mas modernas tecnolo-
gias, que simplifiquen la experiencia de
los usuarios y nos permitan transmitir
el fin de nuestra propia existencia, su
seguridad.

4. Colaboracién intensa y permanente
con la FFy CC de Seguridad del Estado,
estrechando las relaciones con los mis-
mos para obtener una relacién fluida
en cualquier tipo de contingencia.

5. Mejora permanente de la calidad de
los servicios de seguridad privada pres-
tados, continuando con la formacién
de nuestro personal e inculcandoles la
vocacién por el servicio.

—Actualmente, ;cuales son las
grandes lineas de negocio de
CYRASA?

—Cyrasa Seguridad tiene varias lineas
de trabajo, todas ellas guardan su im-
portancia y requieren una dedicacion
personal incuestionable, y que para
nosotros es fruto de ese compromiso
permanente con la seguridad.

La principal actividad esta orientada a
la Central Receptora de Alarmas, que
ya cuenta con un importante volumen
de conexiones, y que por su configura-
cién y escalabilidad puede acoger un
ingente niimero de ellas.

Las obras de instalacién de sistemas de
intrusién, video-vigilancia, control de
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accesos, asi como los servicios de man-
tenimiento (correctivo y preventivo).
Igualmente, desarrollamos vigilancia
presencial mediante un servicio mo-
derno y adaptable a las necesidades de
cada cliente.

Actividades orientadas a la proteccion
contra incendios, tanto su instalacion
como su mantenimiento también se
han insertado entre las actividades
principales de la entidad.

Actividad de asesoramiento técnico pa-
ra instalaciones de seguridad, y otras
de indole similar, acordes con nuestra
misién como empresa, y que resultan
ya mas comunes en entidades de nues-
tras caracteristicas.

—;Qué aspectos diferenciales ca-
racterizan a CYRASA en relacion
a otras compaiiias que operan en
el mismo ambito?

—Como decia anteriormente, el prin-
cipal hecho diferencial es la atencién
personalizada, la relacion de confianza
y la maxima profesionalidad. Cyrasa
ha sabido crear sinergia con otras em-
presas del grupo, como es el caso de
Fragaservi, y se ha convertido en re-
ferente del sector, ofertando una am-
plia gama de servicios, a demanda de
nuestros clientes, porque sabemos que
no todos los clientes tienen las mismas
necesidades, ni pueden aplicarse los

I_

«Nunca olvidamos que nuestro
principal baluarte, nuestro reto
y objetivo prioritario es la satisfaccion

del cliente»

mismos métodos de seguridad a todo
tipo de clientes.

Cyrasa Seguridad parte de la idea de
dar cobertura a todo tipo de instalacio-
nes, absolutamente a todos, desde la
seguridad del hogar hasta instalaciones
nucleares, pasando por parques solares
0 empresas de todo tipo.

Es importante la segmentacién en ori-
gen, pero para nosotros es mas impor-
tante tener completo conocimiento de
todo tipo de instalaciones y clientes,

fundado sin duda en la calidad y ex-
periencia de todos los que formamos
parte de la empresa, lo que nos hace
estar, sin duda, a la altura de las em-
presas mas punteras a nivel nacional.

—¢A qué segmentos de mercado
estan enfocados los servicios y so-
luciones que proporciona CYRA-
SA? ;Tienen previsto introducirse
en algin otro tipo de segmentos?
—Actualmente contamos con clientes
en todo tipo de servicios y actividades,
y para conseguir alcanzar los objeti-
vos de esa pluralidad de clientes, se ha
partido del conocimiento —tanto perso-
nal como profesional—, de un estudio
para la integracién del sistema en el
que se incluya la seguridad fisica y la
ciberseguridad dentro de nuestra or-
ganizacion.

—Bajo una vision profesional,
icomo cree que contribuye CYRA-
SA a mejorar la seguridad de la
sociedad espaiiola?

—La seguridad afecta a todos los ciu-
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dadanos, en mayor o menor medida,
y les permite el desarrollo de sus de-
rechos de forma libre; aun cuando sea
el Estado quien ha de garantizar tal se-
guridad, es necesaria la colaboracién y
la propia existencia de las empresas de
seguridad privada.

Nuestra contribucién consiste en el es-
fuerzo y dedicacion en la obtencién de
esa garantia constitucional, con la apli-
cacion de nuevas tecnologias, creacion
de técnicas y protocolos de gestion de
alertas de seguridad mas préximas al
ciudadano, con una mas rapida inter-
vencién y una gestion eficaz de todos
los recursos.

Particularmente es destacable la in-
troduccién paulatina del «internet de
las cosas» en la gestién de sistemas y
dispositivos de seguridad, en intima
conexion con la cyberseguridad para la
proteccién de la informaciéon digital de
los sistemas interconectados.

Ademas, finalmente, nuestro compro-

miso con la sociedad alcanza de plano
a los sectores mas desprotegidos con

una paulatina e importante incorpora-

cién de personal minusvalido a nues-
tra plantilla, lo que nos ha venido ha-
ciendo acreedores de dar un trato mas
equilibrado y justo a personas discapa-
citadas, y una oportunidad de trabajo
en los momentos de mayor dificultad.

—Adelantandonos al futuro,
iqué tecnologias veremos en el
futuro implantadas en muchos
de los servicios de seguridad ac-
tuales?

—Las opciones que se nos presentan
como mas préximas estan orientadas
a través de la red de internet; no en
vano, mucho se ha escrito ya sobre las
aplicaciones practicas que ello puede
conllevar para las empresas de segu-
ridad, particularmente para entidades
con central receptora de alarmas y, sin
duda, creemos que la seguridad en si
ya se esta reescribiendo.

Pocas similitudes hay entre los sistemas
de hace sélo una década con los ac-
tuales, asi como los controles y segui-
miento de los mismos. En ese sentido,
la legislacion ha de avanzar en igual
medida para poder preservar esa facili-
dad en la aplicacién de la propia segu-
ridad, con sistemas normativos que no
impidan la aplicacion de esas nuevas
tecnologias.

—Para finalizar, ;qué estrategia
empresarial llevara a cabo CYRA-
SA durante 2016?

—Los buenos resultados econémicos

obtenidos, asi como las éptimas pers-
pectivas con los presupuestos que es-
tamos cerrando, auguran un buen afio
en lo profesional. Para ello, vamos a
reforzar nuestra posicion en el merca-
do nacional con un animo continuis-
ta, tanto en nuestra oferta de servicios
como en la gestion de realizacién de
obras e instalaciones.

Con la consabida aplicacién de con-
ceptos globales actuando localmente
se han obtenido frutos gracias al traba-
joy esfuerzos empleados, a pesar de las
duras dificultades que, particularmen-
te en el dltimo afio, se han puesto en
nuestro camino.

Sin embargo, los éxitos de los afios pre-
cedentes no son sino un acicate para
seguir trabajando en la linea apuntada,
esto es, dar soluciones a los clientes «a
medida», aumentar nuestra presencia
a nivel nacional, desarrollar formacién
especifica interna grupal para el con-
tinuo reciclaje del personal técnico, e
implementacién de ofertas de solucio-
nes especializadas y el aumento de la
implantaciéon de nuevas tecnologias
son parte de los objetivos marcados
para 2016.

Nunca olvidamos que nuestro princi-
pal baluarte, nuestro reto y objetivo
prioritario es la satisfaccion del cliente;
nada es comparable a cubrir las nece-
sidades que el cliente tenga, y no hay
mayor premio que obtener dia a dia su
confianza. @

Foros: CYRASA SEGURIDAD
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PEDRO SANZ. DIRECTOR GENERAL DE TECOSA
(DIVISION BUILDING TECHNOLOGIES- GRUPO SIEMENS)

«lnnovacion y cercania
con el cliente han sido
V son nuestros grandes

L pilares»

«El mundo de la seguridad se enfrenta a importantes desafios

y nosotros somos un partner de confianza». Asi lo asegura

Pedro Sanz, director general de TECOSA, quien a lo largo de esta
entrevista nos desvela las lineas estratégicas de la compania a
corto plazo, asi como su visién de futuro en avances tecnologicos

en el campo de la seguridad.

ARA comenzar ;podria ex-

plicarnos el origen de la

compaiiia TECOSA y su de-
sarrollo tras su incorporacion en
Siemens?

—TECOSA (Telecomunicacion, Elec-
trénica y Conmutacion, S.A.) se fundé
en 1966 en La Carolina (Jaén). En el afio
1979 Siemens adquirié la compaiiay la
convirtié en laempresa del grupo espe-
cialista en suministrar una amplia gama
de soluciones y sistemas de seguridad
llave en mano, para grandes corpora-
ciones tanto publicas como privadas.

Nuestro objetivo es proporcionar el
mayor nivel de seguridad global, para
permitir que nuestros clientes propor-
cionen a la sociedad los bienes y servi-
cios necesarios.

—iQué lineas estratégicas han
marcado el desarrollo de TECOSA
en los ultimos aiios?
—Innovaciény cercania con el clien-
te han sido y son nuestros dos grandes

pilares. Nuestra aproximacién al mer-
cado, el saber lo que éste demanda en
cada momento es primordial para po-
der ofrecer las soluciones adecuadas,
entendiendo que el sector de la sequ-
ridad esta en constante cambio. Aqui
es donde nosotros jugamos un papel
muy importante aportando las ultimas
innovaciones en productos, soluciones
integradas y servicios. Nuestra proximi-
dad al cliente nos permite llevar a cabo
una labor de asesoramiento, saber cua-
les son sus necesidades y desarrollar so-
luciones llave en mano con un gran va-
lor afiadido y un alto nivel tecnolégico.
El mundo de la seguridad se enfrenta a
importantes desafios y nosotros somos
un partner de confianza.

—Actualmente, ;jcuales son las
grandes lineas de negocio de TE-
COSA?

—La actividad de seguridad de TE-
COSA, dentro del Grupo Siemens en
Espafia, esté dividida en dos areas fun-

damentales: grandes proyectos en so-
luciones de sistemas de seguridad y sis-
temas de inspeccién para personas y
equipajes. Dentro del primer grupo tra-
bajamos con software especifico para
gestionar centros de control de segu-
ridad, sistemas de circuito cerrado de
television, sistemas perimetrales, siste-
mas de intrusion, sistemas de analisis de
video inteligente de dltima generacion,
sistemas de control de accesos y siste-
mas biométricos, entre otros.

En lo que a sistemas de inspeccién
para personas y equipajes se refiere,
nos centramos en sistemas de inspec-
cién por rayos X: convencionales, con
deteccién automdtica y de multiples
vistas, arcos detectores de metales, de-
tectores de explosivos en liquidos, de-
tectores de trazas de explosivos o de-
tectores de ondas milimétricas.

—;Qué aspectos diferenciales ca-
racterizan a TECOSA en relacion a
otras compaiiias que operan en el
mismo ambito?

—Como decia, nuestra compafiia
se caracteriza por su alto grado de in-
novacion, cercania al cliente y amplio
know-how y conocimiento del merca-
do. Ademas, el gran elenco de profesio-
nales que forman y han formado par-
te de TECOSA durante estos afos, ha
contribuido a que nuestros clientes nos
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vean como un referente de calidad pa-
ra proporcionar soluciones de seguri-
dad complejas y adaptarlas a sus ne-
cesidades.

—Inmersos en una situacion de
crisis econémica, jcomo cree que
esta afectando al sector y a las
empresas de seguridad espaiio-
las?

—Es indudable que la crisis econé-
mica ha afectado en general a todos los
sectores y que quizas el de la seguridad
se haya visto mas afectado. Sin embar-
go, en los Gltimos afios también se han
visto avances y tendencias importantes
dentro del sector, que nos hacen ser
optimistas y pensar en un repunte del
mismo. Por ejemplo, cabe destacar el
importante trabajo que se esta llevan-
do a cabo en el 4rea de las infraestruc-
turas criticas, aspecto éste que ya esta
respondiendo a las nuevas demandas

de seguridad. Asimismo, dado que vivi-
mos en un entorno global y extremada-
mente cambiante, expuesto a nuevas
amenazas, tenemos por delante el re-
to de desarrollar nuevas soluciones pa-
ra dar respuestas de seguridad fiables.
La digitalizacién va a abrir nuevas po-
sibilidades, y desde Siemens y TECOSA
estamos trabajando en nuevas solucio-
nes que aporten flexibilidad, fiabilidad
y que supongan una inversion sélida y
con vistas a futuro.

En lo que TECOSA se refiere, du-
rante los Ultimos afios, a pesar de la cri-
sis, hemos incrementado nuestro volu-
men de negocio y cuota de mercado.
Nuestro alto grado de innovacién ha
sido un factor clave, unido también a
que no sélo nos planteamos crecer en
el mercado nacional sino también en
el internacional. Este es uno de nues-
tros principales objetivos para este afio
y de cara al futuro, para lo cual aprove-

chamos la estructura internacional de
nuestra compafifa utilizando a TECO-
SA y toda su experiencia para colabo-
rar en otros proyectos internacionales
de Siemens.

—¢A qué segmentos de mercado
estan enfocadas las soluciones y
equipos de TECOSA?

—Nos enfocamos a sectores como
los operadores de infraestructuras cri-
ticas, tanto publicos como privados,
que requieren mantener operativas sus
instalaciones de forma permanente, ya
que un tiempo de parada por un inci-
dente puede suponer graves dafios pa-
ra las personas, la sociedad en general
e incluso dafiar su imagen corporativa.

—Bajo una vision profesional,
icomo cree que contribuye TECO-
SA a mejorar la seguridad de la
sociedad espaifiola?

Detectores de Metales

SABORIT INTERNATIONAL

Linternas recargables LED,
con prestaciones mejoradas

;*\\\
SICUr

23-26 Febrero 2016
iiVisitenos!!

Transmision
alanube
por NFC

Controles de Ronda
para Vigilancia ProxiPen y Cogard.

30 aios equipando al Profesional




‘ Contactos de empresas, p. 6. ‘

Empresas

«El mundo de la seguridad se enfrenta
a importantes desafios y nosotros somos
un partner de confianza»

—Nuestra aportacion a la sequridad
de la sociedad espafiola se remonta a
mas de cuarenta afios durante los cua-
les hemos trabajado mano a mano con
nuestros clientes, teniendo siempre co-
mo objetivo la seguridad de las perso-
nas y los bienes. Nuestros equiposy so-
luciones de seguridad estan instalados
en la mayoria de los aeropuertos espa-
fioles y en muchas infraestructuras cri-
ticas, proporcionando un alto grado de
seguridad y fiabilidad.

Como todos sabemos, es necesario
garantizar la seguridad para que sec-
tores claves para el pais puedan seguir
ofreciendo sus servicios con garantia.

—Adelantandonos al futuro, jqué
tecnologias veremos implantadas
en muchas de las soluciones de
seguridad actuales?

—La digitalizacién va a ser el pa-
raguas de las tecnologias mas avan-
zadas. La analitica de video se perfila
como una tecnologia muy importante
dentro del campo de la intrusién. La
evolucién que se esta experimentan-
do permite disponer de algoritmos ca-
da vez mas fiables, desarrollados para
entornos especificos y que pueden tra-
bajar tanto con camaras de visién co-
mo con camaras térmicas. Estas anali-
ticas aplicadas a entornos de exterior,
también permiten la clasificacion y el
seguimiento de objetos, como reali-
za nuestra solucion Siveillance SitelQ,
gue con sus nuevas versiones van mas
alla de los sistemas tradicionales de vi-
deovigilancia.

El empleo de drones es también
una de las tendencias que mas au-
ge estd experimentando en el mer-

cado de seguridad, permitiendo cu-
brir puntos criticos de dificil acceso o
en los que no exista infraestructura,
supervisar areas, realizar seguimien-
tos y efectuar tanto rutas predefini-
das como vuelos controlados por un
operador, etc.

También es importante resaltar la
evolucién que ha experimentado la
tecnologia de sistemas de intrusion ya
implantados en el mercado (tales como
sensores, radares, ladares, detectores
IR, barreras, cables sensores, etc.) gra-
cias a la cual cada vez se dispone de sis-
temas mas robustos, potentes y fiables.

Desde el punto de vista de control
de accesos, la evolucion a resaltar fun-
damentalmente reside en el empleo de
tarjetas inteligentes de mayor capaci-
dad y seguridad, el desarrollo de algo-
ritmos y chips cada vez mas potentes,
el cifrado de la informacién, la integra-
cién de las credenciales en dispositivos
méviles con tecnologia NFC, la inte-
roperabilidad de dispositivos, la con-
vergencia a una Unica credencial por
usuario para multiples cometidos o la
gestion de la identidad en la nube pa-
ra el control de acceso mévil, ademas
del desarrollo de nuevas funcionalida-
des que permiten integrar la seguridad
en los procesos operativos del cliente.

Importante destacar la rapida evo-
lucién de los sistemas biométricos que
permiten identificar al usuario de ma-
nera inequivoca.

—Para finalizar, ;qué estrategia
empresarial llevara cabo TECOSA
durante 20167

—Como compaiiia perteneciente al
Grupo Siemens, nuestra linea estratégi-
ca se basa en la Visién 2020, que como
puntos mas relevantes tiene la creacion
de valor sostenible, la inversion en areas
de crecimiento o el foco en el cliente,
entre otros. @

Foros: TECOSA
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ALFONSO BILBAO Y ENRIQUE BILBAO. SOCIOS FUNDADORES DE CUEVAVALIENTE INGENIEROS

«El analisis de riesgos es la clave
de nuestros servicios»

«Hay empresas de Seguridad ofreciendo Consultoria e Ingenieria,
pero pocas ofreciendo Unicamente estos servicios. Esta decisiéon
estratégica, de no ofrecer conjuntamente servicios de vigilancia,
o de distribucién o instalacidén de equipos de Seguridad,

nos permite ser realmente independientes en nuestras auditorias,
en nuestros proyectos, etc.», asegura Alfonso Bilbao, quien junto
a su hijo Enrique Bilbao, socios fundadores de CuevaValiente,
explican la singularidad de la compania constituida por «un
grupo de ingenieros muy cohesionado e ilusionado, en constante
evolucién, y en el que se da un grado muy alto de colaboracion».

OR qué este cambio de ofi-

cinas?

—Alfonso Bilbao: Es un cam-
bio normal, debido al crecimiento de
la empresa y a la incorporacién gra-
dual en estos Ultimos afios de mas in-
genieros. Por lo tanto es por una bue-
na causa.

—¢Es tan singular vuestra empre-
sa como parece desde fuera?
—Enrique Bilbao: Quiza si, si se en-

tiende la singularidad en el sentido de
que nuestra actividad no es muy habi-
tual en nuestro sector, el de la Seguri-
dad. Nuestra empresa es de servicios
de seguridad, pero Gnicamente centra-
da en la Consultoria y la Ingenieria, no
comercializando ni servicios de vigilan-
cia, proteccién personal, instalaciones
o mantenimiento de sistemas, ni la dis-
tribuciéon de productos. No somos la
Unica empresa dedicada a esto pero,
si, no hay muchas empresas similares.

-A.B.: Hay empresas de Seguridad
ofreciendo Consultoria e Ingenieria, pe-
ro pocas ofreciendo UGnicamente estos
servicios. Esta decision estratégica, de
no ofrecer conjuntamente servicios de
vigilancia, o de distribucién o instala-
cién de equipos de seguridad, nos per-
mite ser realmente independientes en
nuestras auditorias, en nuestros pro-
yectos, etc. Esto redunda en una capa-
cidad real de no defender otros intere-
ses esplreos mas que los intereses del
cliente final: libertad de marcas, liber-
tad de instaladores, libertad de costes.
Nosotros no cobramos méas o menos en
funcién de lo que el cliente decida ins-
talar o disponer.

—¢Cual es el origen de vuestra
empresa?

—A.B.: Laidea se remonta a mi pri-
mera experiencia empresarial, en los
80, en la que fundé Penta3, una em-
presa también de Consultoria e Inge-
nierfa de Seguridad. Tras diferentes ex-
periencias personales, y tras mi salida
de Securitas en 2005, volvi a creer en
que la idea de una empresa de este ti-
po, independiente y especializada en
Seguridad, tenia sentido 25 afios mas
tarde. La evolucion de la tecnologia en
estos afios hacia imprescindible con-
tar con ingenieros jovenes para volver
a poner en marcha ese modelo de em-
presa, y en eso fue fundamental con-
tar con mi hijo Enrique, también Inge-
niero de Telecomunicacién como yo,
y que habia dirigido sus primeros pa-
sos profesionales en otras especialida-
des de Telecomunicacién.
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Desde entonces hemos ido contan-
do con la incorporacién paulatina tan-
to de ingenieros jévenes, con fuertes
conocimientos en redes de datos y en
nuevas tecnologias, como de ingenie-
ros con experiencia, algunos de los cua-
les habian ya trabajado conmigo en el
pasado con gran experiencia a sus es-
paldas o en el sector.

El resultado es un grupo actual muy
potente con mezclas de edades y expe-
riencias que generan un ambiente muy
enriquecedor, capaz de retener el talen-
to que se esta generando.

—iComo os ha recibido el mer-
cado?

—E.B.: Pese a que nuestra trayec-
toria ha albergado de pleno los afios
mas duros de la crisis, realmente so-
lo podemos estar agradecidos al mer-
cado por su acogida. Nuestros clientes
son grandes empresas de casi todos los
sectores. Once empresas del IBEX 35
son clientes nuestros, hemos prestado
nuestros servicios a las mayores enti-
dades de crédito, a empresas energé-
ticas, de distribucién, de ocio, de te-
lecomunicaciones... Hemos trabajado
para multiples edificios singulares (pa-
ralas cuatro torres de la Castellana, por
ejemplo) o de gran complejidad (somos
especialistas en dar soluciones a insta-
laciones compartidas por varios usua-
rios). Realmente estamos muy orgullo-
sos de la confianza de nuestros clientes.

—;Qué servicios son los mas de-
mandados?

—E.B.: Eningenieria lo mas deman-
dado son la realizaciéon de proyectos
de Seguridad y la asistencia a la direc-
cién de obra, para garantizar el cumpli-
miento de lo proyectado y la correcta
puesta en marcha y entrega de las ins-
talaciones (commissioning). Estos afios
de crisis hemos realizado proyectos al-
tamente eficientes para nuestros clien-
tes, que incluian sélo los equipos ne-

cesarios, en la ubicacién mas correcta

y con las prestaciones necesarias. Con
ello se daba una respuesta 6ptima a los
riesgos analizados, por un precio justo
y aportando valor donde es mas nece-
sario: soluciones tecnoldgicas eficien-
tes y herramientas de seleccién y con-
trol de las instaladoras, minimizando
los riesgos de sobrecostes, retrasos, in-
cumplimientos y abandono por parte
de las instaladoras. Realmente estamos

seguridad, muy especialmente con De-
loitte, con quien tenemos un acuerdo
de colaboracién que ha dado excelen-
tes frutos en todos los sentidos.

Por otra parte disponemos de una
gama de servicios que estan teniendo
éxito, fundamentalmente porque estan
diseflados muy a medida de las necesi-
dades reales de los clientes: auditorias
del estado de sistemas de seguridad,
auditorias de la existencia y el cumpli-

«Disponemos de una gama de servicios
disenados a medida: auditorias
del estado de sistemas de seguridad...»

teniendo una fuerte demanda de estos
servicios, creciente en Espafia a medi-
da que se estad despertando el merca-
do de la construccién. Ademas de en
edificios y plantas industriales de nue-
va construccion, también tenemos de-
manda de proyectos de renovacion de
sistemas de Seguridad existentes.
-A.B.: En Consultoria hay dos con-
juntos demandados por nuestros clien-
tes. Por un lado el abanico de solu-
ciones afectadas por la normativa de
Proteccion de Infraestructuras Criticas
est4 siendo la base de muchos traba-
jos para la redaccion de los documentos
exigidos a los Operadores Criticos. Es-
tos trabajos los acometemos en unién
de empresas especializadas en Ciber-

miento de procedimientos de seguri-
dad, anélisis de riesgos basados en nor-
mativa internacional y asistencia para la
implantacién de modelos de Gestién
de Seguridad basados en ISO 31000 y
en el Risk Assessment Standard de ASIS,
implantacién de métricas para medir el
desempefio de la Seguridad... En todos
estos servicios hemos ido atesorando
una experiencia con nuestros clientes,
que nos permite ir sintonizando cada
vez sus prestaciones para convertirlas
en lo més practico posible. Nos atreve-
mos a afirmar que en este tipo de ser-
vicios estamos bastante lejos del resto
de la oferta existente en el mercado.
Finalmente hemos ido evolucionan-
do nuestra metodologia de andlisis de
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riesgos hasta poder contar con un mo-
delo que permite realizar el anélisis de
forma conjunta para riesgos tradicio-
nales (fisicos) y ciberriesgos, de espe-
cial utilidad no solo para Operadores
Criticos, sino para la creciente canti-
dad de empresas que estan plantean-
dose un modelo de Seguridad interno
en el que se trate conjuntamente la es-

trategia frente a los riesgos delibera-
dos, sean fisicos o informaticos. Inclu-
so esta metodologia esta plasmada en
una aplicacién informéatica, GR2Sec, de
uso interno en nuestra empresa y que
también estamos comercializando ha-
cia clientes finales.

—E.B.: El andlisis de riesgos es la cla-
ve de nuestros servicios. Permite valo-

«Nuestra metodologia no solo
valora los riesgos, sino que genera
automaticamente las propuestas
mas adecuadas para paliarlos»

rar las necesidades a nivel estratégico,
lo que plasmamos en nuestros servicios
de consultoria; y también, a nivel tacti-
co, permite conocer qué riesgos deben
ser paliados mediante medidas de Se-
guridad a plasmar en un proyecto (in-
genieria). Nuestra metodologia no so-
lo valora los riesgos, sino que genera
automaticamente las propuestas mas
adecuadas para paliarlos.

—Trabajais solo en Espaiia?

—A.B.: Desde 2011 que empeza-
mos nuestros primeros servicios en Mé-
xico hemos seguido una senda crecien-
te de trabajos fuera de nuestro pais,
béasicamente en Iberoamérica. Hemos
trabajado en Uruguay, Argentina, Chi-
le y Costa Rica, y mantenemos una ba-
se en México donde damos servicio de
forma mas continua a excelentes clien-
tes de ese pais.

—Si, realmente sois una empresa
singular en el mercado espaiiol,
iqueréis ainadir algo mas?

—E.B.: La realidad mas importante
de nuestra empresa es que constitui-
mos un grupo de ingenieros muy co-
hesionado e ilusionado, en constante
evolucién, en el que se da un grado
muy alto de colaboracién. En los ulti-
mos afios no hemos parado de crecer
pero con los pies en el suelo, es decir,
sin perder la exigencia por el trabajo
bien hechoy por laformacién continua
de nuestra gente. Creemos que esa es
la clave del éxito de nuestros servicios.

Por otra parte tenemos la convic-
cién de que empresas como la nuestra:
especializadas e independientes siem-
pre seran necesarias, pues su actividad
redunda en el ahorro de costes y en el
asesoramiento puntual a las empresas.
En Gran Bretafia y Estados Unidos, por
ejemplo, si existe una mayor experien-
cia en este sentido. @

Foros: CUEVAVALIENTE
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Tecnologia de imagen térmica

SOLUCIONES DE VISION TERMICA, S. L. (SOVITER)

LA SOVITER

Los especialistas
en tecnologia de imagen térmica

Conocimiento y experiencia para un desarrollo tecnolégico continuo en seguridad.

Soluciones de Vision Térmica, S. L. (SOVITER, S. L.) se crea en el
ano 2004 con el principal objetivo de la comercializacién de
equipos y sistemas optoelectrénicos basados en imagen térmica,
para todo tipo de aplicaciones de seguridad y vigilancia, tanto

civiles como militares.

RACIAS a una amplia experien-

cia en la tecnologia de imagen

térmicay su aplicacién en mdal-
tiples sectores, asi como en la distribu-
cién y comercializacién de soluciones
tecnolégicas a nivel nacional e inter-
nacional, los fundadores de la compa-
fiia se fijan desde su creacién el reto de
ensefar y comercializar una tecnologia,
poco conocida hasta entonces, en to-
do tipo de aplicaciones de seguridad.

El apoyo de los mas
importantes fabricantes

El conocimiento de la tecnologia

de imagen térmica y la experiencia

en su aplicacién en proyectos milita-
res y de vigilancia de fronteras, hacen
que FLIR SYSTEMS Inc. confie en So-
viter la distribucién de sus productos
para las divisiones de Seguridad Co-
mercial y Militar. Esta confianza su-
puso para Soviter el increible reto de
representar y distribuir los productos
y soluciones del mayor fabricante de
dispositivos de imagen térmica a nivel
mundial, el cual sigue estando actual-
mente vivo dentro del organigrama y
los objetivos de la compafiia espafiola
tras mas de 11 afios de vida.

Al mismo tiempo, para el merca-
do de las Emergencias y la lucha con-
tra el fuego, el fabricante aleman li-
der en el mercado, BULLARD GmbH,
confia también en Soviter la tarea de
distribuidor en exclusiva de sus pro-
ductos de imagen térmica y Protec-
cién. La experiencia de los fundado-
res de la compaiiia en formacién y
comercializacién de productos de
imagen térmica para todo tipo de
efectivos de la lucha contra el fuego
y las Emergencias, permite que du-
rante los primeros meses de activi-
dad se pueda afianzar la excelencia
del producto en gran parte del terri-
torio nacional.

Combinacién de
conocimiento y experiencia

Desde el principio, el principal valor
de Soviter se fundamenta en el profun-
do conocimiento de la tecnologia de
imagen térmica y sus aplicaciones, asi
como en la experiencia adquirida en la
integracién de sistemas para aplicacio-
nes de vigilancia de fronteras, tanto en
Espafia como en otros paises. Gracias a
los contactos con importantes usuarios
finales, tanto dentro como fuera de Es-
pafia, Soviter comienza trayectorias co-
munes con importantes integradores
de sistemas. De manera paralela al cre-
cimiento global de la implementacién
de sistemas de vigilancia de fronteras,
la firma se hace presente en proyectos
internacionales y ocupa un papel rele-
vante y privilegiado como proveedor
de soluciones de imagen térmica.

Evolucion en el sector

A medida que se produce un abara-
tamiento de costes de la tecnologia de
imagen térmica, anteriormente exclu-
siva de entidades u organizaciones con
la posibilidad de manejar presupuestos
de elevada cuantia, Soviter acomete la
comercializacién de la tecnologia en el
sector de la seguridad civil con la fina-
lidad de demostrar las multiples venta-
jas de la misma.

A partir de este momento, es cuando
da a conocer la tecnologia de imagen tér-
mica y su aplicacién en proyectos civiles
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de seguridad y vigilancia, a importantes
usuarios finales, organizaciones y entida-
des. Infraestructuras criticas, instalaciones
privadas o cualquier recinto con necesi-
dades de proteccién mediante vigilancia
perimetral, se convierten en objetivos pa-
ra la introduccién de una tecnologia ca-
da vez més avanzada, con grandes ven-
tajas pero, todavia, bastante desconocida.

Con el paso de los afios, las labores
de promocién y comercializacién de
la tecnologia de imagen térmica con-
siguen importantes logros, resultando
fundamentales en instalaciones tipo ta-
les como subestaciones eléctricas, ae-
ropuertos, puertos, centrales nucleares,
carreteras, tineles, canales ferroviarios,
infraestructuras de procesamiento o tra-
tamiento de hidrocarburos o derivados,
plantas de produccién de energia eléc-
trica, amplias areas industriales, almace-
nes, zonas residenciales y otras muchas.

A partir del afio 2009, Soviter co-
mienza a recibir inquietudes y peticio-
nes de clientes para la adaptacién de
la tecnologia con objetivos muy espe-
cificos y aplicaciones muy concretas.
Por ello, de manera paralela a la tarea
prioritaria de distribucién, se funda una
nueva linea de negocio que tiene como
objetivos el disefio, el desarrollo tecno-
I6gico, la integracién y la implementa-
cién de soluciones especificas basadas
en imagen térmica.

Son los proyectos ambiciosos y la
confianza de clientes en el conocimien-
to técnico y el soporte preventa y pos-

tventa de Soviter, los motivos principa-

les del incremento de proyectos internos

de desarrollo tecnolégico y de la apari-
cién de productos con un alto nivel de
competitividad, ya establecidos en el
mercado actualmente y con una gran
proyeccion a corto plazo en todo tipo de
aplicaciones de seguridad y vigilancia.

Innovacién continua

En la actualidad, Soviter cuenta con
un Departamento de Desarrollo e In-
novacién que surte al Departamento
Comercial de una amplia gama de pro-
ductos y soluciones con un alto nivel
tecnolégico, para aplicaciones especi-
ficas adaptadas a las necesidades ac-
tuales de todo tipo de proyectos de
seguridad. Desde el disefio o la in-
tegracion de los sistemas optoelec-
tronicos, hasta el desarrollo e imple-
mentacién de todo tipo de firmware
y software, son procesos que actual-
mente se generan dentro la estructu-
ra de Soviter, con el objetivo de seguir
afianzando a la compaiiia como los es-
pecialistas en imagen térmica.

La estructura actual del Departa-
mento Comercial de SOVITER, se com-
pone de tres divisiones fundamentales:

e SOVITER Security: Para todo ti-
po de aplicaciones civiles de seguridad
y vigilancia.

e SOVITER Military: Para todo ti-
po de aplicaciones militares de seguri-
dad y vigilancia.

e SOVITER Emergency: Para todo
tipo de aplicaciones de Lucha contra el
Fuego y Emergencias.

Aungue las labores de distribucién
de grandes fabricantes lideres en sus
sectores, como FLIR SYSTEMS Incy BU-
LLARD GmbH, siguen siendo primordia-
les y relevantes para Soviter, la compa-
fila genera producto propio y dispone
de una alta capacidad de proporcionar
soluciones con gran flexibilidad y efecti-
vidad, gracias aimportantes alianzas es-
tratégicas con sus representadas. El co-
nocimiento de la tecnologia de imagen
térmica es el principal valor de laempre-
sa y el motor para el desarrollo de nue-
vos productos y soluciones innovadoras,
adaptadas a las necesidades actuales del
mercado de la seguridad. @

Fotos: Soviter

. El catalogo
Soviter

i Desde camaras térmicas para insta-
i lacién fija, destinadas para la cobertura :
i perimetral de recintos discretos, hasta :
sistemas optrénicos multisensor para la
i observacién, designacién o seguimien- :
i to automatico de blancos para aplica- :
ciones de largo alcance, forman parte
i del catalogo de productos de SOVITER, :
i fruto del estudio y la especializacién
continuas en la tecnologia de imagen :
i térmica. |
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CARLOS VALENCIANO. SALES MANAGER SMARTAIR™ ESPANA. TESA ASSA ABLOY

«El cliente es el eje fundamental
de nuestro desarrollo de negocio

en Espana»

The global leader in
dooropening solutions

«Espana, y mas concretamente el Pais Vasco, es desde hace
décadas cuna de la innovacion tecnolégica aplicada a los sistemas
de cierre; TESA ASSA ABLOY lanz6 al mercado la primera cerradura
electrénica en 1980 y no ha parado de innovar desde entonces»,
asi lo asegura Carlos Valenciano, sales manger SMARTair™ Espanfa.
TESA ASSA ABLQY, quien a lo largo de esta entrevista analiza

la evolucién de la gama SMARTair™, asi como las nuevas
soluciones que se presentaran en 2016.

ODRIA sefialarnos qué estra-
tegia empresarial y proyec-
tos tiene previsto llevar a ca-

bo en 20167
—Desde el punto de vista practico,
mantendremos nuestra estrategia cen-
trada en el cliente como eje fundamen-
tal de nuestro desarrollo de negocio en
Espafia. Esto se traduce en una mejora
continua de nuestros procesos internos
y de cliente, asi como de nuestra red es-
pecializada de servicio postventa «<RED
SMARTair™s, junto con el lanzamiento
de nuevas soluciones SMARTair™ Wire-
less Online que aportaran nuevas funcio-
nalidades y ventajas tanto para los usua-

rios finales, como a los mantenedores,
instaladores y prestadores de servicios de
control y gestion de accesos. Seguiremos
apostando por acuerdos estratégicos y
de partnership con los principales acto-
res del mercado, tal como hemos hecho
durante 2015 con acuerdos comerciales
y de distribucién de nuestras soluciones a
través de compainiias tan relevantes como
Casmar Electrénica y Vodafone.

—¢;Cual ha sido la evolucion de la
gama SMARTair™ desde sus ini-
cios hasta convertirse en un re-
ferente en soluciones de control
de accesos?

—La velocidad a la que estan evolu-
cionando los sistemas basados en cerra-
duras inteligentes SMARTair™ esta sien-
do mucho mayor, comparativamente
hablando, que la evolucién de los siste-
mas cableados tradicionales de control
de accesos. Desde el punto de vista de
innovacion, laincorporacién de todas las
ventajas tecnoldgicas que son tendencia,
alas cerraduras, esta siendo disruptivo en
el mundo del control de accesos. Esta si-
tuacién ha generado una oportunidad
de negocio enorme, para aquellas em-
presas y profesionales que han dado el
paso y han comenzado a trabajar con es-
tas soluciones para cubrir las necesidades
de sus clientes de una forma més segu-
ra y eficiente. Creamos en 2013 nuestra
RED SMARTair™ formada por empresas
procedentes de diferentes sectores, co-
mo canal indirecto de comercializacion
y de servicio especializado de TESA AS-
SA ABLOY, y cerramos 2015 con mas de
80 empresas activas dentro de la RED.

Soluciones de Tesa Assa Abloy.
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El norte de Europay en EEUU son en
estos momentos las regiones mas avan-
zadas en este campo, existiendo ya una
nueva categoria profesional y compa-
fifas denominados «Hibridos», especia-
lizados en la comercializacién de la pla-
taforma SMARTair™. Son profesionales
de la cerrajeria en su mayoria que han
incorporado a su dia a dia las habilida-
des tecnoldgicas necesarias para poder
vender, instalar y mantener nuestras so-
luciones basadas en cerraduras electro-
nicas SMARTair™. De la misma manera,
profesionales de la seguridad electré-
nica, han dado el paso para incorporar
conocimiento de habilidades mecani-
cas de seguridad para poder desarro-
llar este nuevo negocio.

Espafia, y mas concretamente el Pais
Vasco, es desde hace décadas cuna de
la innovacién tecnolégica aplicada a los
sistemas de cierre; TESA ASSA ABLOY
lanzé6 al mercado la primera cerradura
electrénica en 1980 y no ha parado de
innovar desde entonces.

—¢Qué nuevas soluciones presen-
taran en 2016?

—En 2016, TESA ASSA ABLOY ce-
lebra el 75 aniversario desde su fun-
dacién, y lo haremos por todo lo alto,
lanzando una nueva versién de nues-
tra solucién mas avanzada, SMARTair™
Wireless Online, nueva estética, nue-
vas funcionalidades y mayores presta-
ciones que el mercado esta demandan-
do. Seré una plataforma que estaréa a la
vanguardia tecnoldgica siguiendo las
tendencias mas exigentes. No puedo
desvelar mas detalles por el momento,
s6lo anticipar que una vez mas TESA
ASSA ABLOY revolucionara el mercado
de los controles de acceso wireless, va
a ser una auténtica revolucion, 75 afios
de innovacién en una empresa espano-
la, no se celebran todos los dias.

—;Qué elementos y herramien-
tas cree que se deberian poner en

marcha para reactivar y poten-
ciar la economia en el ambito de
la seguridad?

—Desde 2014 y especialmente du-
rante el afio 2015, hemos experimen-
tado un aumento de la demanda de
nuestra solucién SMARTair™ en Espa-
fia, con crecimientos en nuestra cifra de
negocio del 17% y del 24%, respecti-
vamente. En general estamos notando
una mejoria en la economia real, que
esta reactivando las inversiones tan-
to publicas como privadas en nuevas
construcciones, pero sobre todo en el
mercado de reposicion. Esto dltimo fa-
vorece la implementacién de nuestras
soluciones, ya que al ser completamen-
te inalambiricas, facilita su despliegue
en edificios ya existentes, de unaforma
eficaz y mas econémica que con solu-
ciones cableadas tradicionales.

Estaria bien, que al igual que se
han impulsado planes renove de cal-
deras, ascensores, CCTV e ilumina-
cién en comunidades de propietarios,
como por ejemplo en la Comunidad
de Madrid, existieran planes simila-
res para la sustitucién de viejos siste-
mas mecanicos y cableados de control
de accesos por soluciones innovado-
ras de bajo consumo, y por tanto mas
respetuosas con el medio ambiente,
como SMARTair™.

—i{Qué aspectos le gustaria que
recogiese el proximo Reglamento
de Seguridad Privada que afec-
tan a su actividad empresarial?
—En lo referente a las limitaciones
existentes en el reglamento actual, en
la instalacion de sistemas de contro-
les de acceso en Infraestructuras Cri-
ticas, deberia desaparecer la exigen-
cia de que estos sistemas deben ser
cableados. El nivel de seguridad y la
garantia de continuidad del funciona-
miento de la plataforma SMARTair™,
incluso en situaciones de corte de su-
ministro eléctrico o comunicaciones
IP es superior a la de la mayoria de
los sistemas cableados tradicionales,
ya que su arquitectura de inteligencia
distribuida, asi como la alimentacion
auténoma de todos sus elementos,
permite que se mantenga el 100%
de su operatividad, incluso en las si-
tuaciones méas adversas. El Reglamen-
to deberia tener en cuenta estas in-
novaciones tecnolégicas, que a dia de
hoy han superado con creces las pres-
taciones de los sistemas tradicionales.
Ante un eventual sabotaje, la platafor-
ma SMARTair™ permanece operati-
va incluso durante un corte eléctri-
co y de comunicaciones IP juntos. @

Foros: TESA

Tesa ha instalado el sistema de control de accesos SMARTair en la nueva instalacién de la Cruz
Roja de Cérdoba.
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DEPARTAMENTO PANOMERA MULTIFOCAL SENSOR SYSTEMS. DALLMEIER

Tecnologia de sensores

multifocal, proteccion 6ptima

El centro de outlet «Ochtum Park» en Bremen confia en la tecnologia de sensores
multifocal del fabricante bavaro de CCTV/IP para la proteccion de su recinto

exterior

Quien ha saludado a los musicos de Bremen y quiere ir después
de compras, esta en el lugar correcto si es Ochtum Park. Mas

de 50 tiendas en una superficie superior a los 22.000 m2 atraen
a mas de 2,5 millones de visitantes todos los anos. Marcas lideres
como Esprit, Nike, Puma, Tommy Hilfiger o Fossil, numerosos
restaurantes, asi como aparcamientos gratuitos convierten
Ochtum Park en un verdadero paraiso para las compras.

ARA proteger de manera 6p-
tima las entradas y salidas, asi
como las zonas exteriores de

los negocios y las areas de estaciona-

miento, se decidi6 instalar la tecnologia
de videoseguridad mas moderna, pe-
ro siempre discreta y no llamativa co-
mo explica Sebastian Kiihne, represen-

tante de los propietarios: «Queriamos
una proteccién de las zonas exteriores
lo méas completa posible, pero sin tener
que instalar un ndmero infinito de ca-
maras. A fin de cuentas, los visitantes
deben estar a gusto aqui y no sentirse
constantemente observados.»

Ochtum Park encontré la solucién
en la tecnologia de sensores multifo-
cal del fabricante y experto aleman en
CCTV/IP. Con su patentada tecnologia
de camara que, a diferencia de las ca-
maras de un solo sensor, trabaja con
varios objetivos, es posible vigilar una
gran area con la maxima resolucién de
detalle desde una sola ubicacién. Alin
mas: «Las camaras han sido pintadas
del mismo color RAL que las fachadas
de los edificios, de manera que se inte-
gran discretamente en la impresion ge-
neral», comenta Dirk Liiders, sales ma-
nager del fabricante y corresponsable
del proyecto de Ochtum Park.

El concepto para la proteccién me-
diante video ha sido elaborado por el
fabricante en colaboracién con la con-
sultoria de planificacién e ingenieria
IfaS (Institut fir angewandte Sicher-
heitstechnik — Instituto para tecnolo-
gia de sequridad aplicada) y, posterior-
mente, las camaras han sido instaladas
por la empresa Freihoff.

«Uno de los retos en Ochtum Park
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era que no se deberian realizar gran-
des obras de cableado para la transmi-
sion de las imagenes a la sala de segu-
ridad», explica Christian Linthaler, sales
manager del proveedor germano. «Por
eso, se instalé una red de radio por la
que se transmiten los flujos.»

Buena vista bajo malas
condiciones de luz

Una especial importancia dio Och-
tum Park a la sensibilidad luminica de
las camaras para proporcionar image-
nes detalladas con alta fidelidad en el
color incluso por la noche bajo malas
condiciones de luz. Por esa razén, la de-
cisién fue favorable a los sistemas MFS
que estan dotados de sensores de ima-
gen y codificadores de Ultima genera-
cién. Las camaras disponen de un fil-
tro de corte IR removible y pueden
conmutar automdticamente entre los
modos dia y noche. Son idéneas para
situaciones en las que se requiere un
contraste y brillo excelente, asi como
fidelidad en el color, incluso bajo con-
diciones de poca iluminacién, o una
sensibilidad infrarroja excepcional con
resultados extraordinarios en modo no-
che. «Podemos reconocer a personas a
una distancia de 160 m y leer matricu-
las, incluso por la noche», expresa Se-
bastian Kiihne entusiasmado.

Se completan los sistemas MFS con
camaras IP con iluminacién infrarro-
ja integrada que se efectGa mediante
LEDs semi-discretos de alto rendimien-
to de 850 nm.

Grabacion fiable

Las imagenes de las camaras se gra-
ban en varios appliances del mismo fa-
bricante, plataformas potentes para
una grabacién y almacenamiento fia-
ble de las imagenes de video. El soft-
ware de grabacién ya esté preinstalado.
La solucion dispone de un hardware de
servidor de alto rendimiento con una
CPU multi-core. El sistema que lleva
integrado (8x discos duros de 3,5")

permite una alta capacidad de alma-
cenamiento. Un concepto sofisticado
de hardware y componentes perfecta-
mente coordinados entre si permiten
una gran velocidad de almacenamien-
to. Y en caso de fallo se pueden cambiar
los discos duros rapida y cédmodamen-
te en la parte frontal del dispositivo.
La appliance dispone de la certificacion
LGC Forensics que admite las imagenes
como prueba ante los tribunales.

Los flujos de video son evaluados de
forma centralizada en la sala de segu-
ridad de Ochtum Park. «El manejo es
realmente facil e intuitivo», elogia Se-
bastian Kihne.

Completamente satisfechos

En la puesta en marcha del sistema
estuvieron presentes tanto los planifica-
dores como el instalador, el fabricante y
el cliente final. «La cooperacién entre las
compainias individuales ha funcionado
bien y nos sentimos en buenas manos»,
dice Sebastian Kiihne. Y su conclusién so-
bre la tecnologia de sensores multifocal
es inequivoca: «No habria existido nin-
gun otro sistema de cdmara capaz de cu-
brir estos espacios enormes con sélo tan
pocos puntos de instalacion.» @

Fotos: Dallmeier
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JOSE MARIA GARCIA DE PRADO. DIRECTOR DE SEGURIDAD, PERITO JUDICIAL Y FORMADOR

EN SEGURIDAD PRIVADA

Acercamiento

a la deontologia
profesional en la
seguridad privada (ll)

Paralelismo entre Principios Basicos de Actuacion del personal de Seguridad
Privaday Fuerzas y Cuerpos de Seguridad

Los Principios Basicos de Actuacion constituyen el auténtico
Codigo Deontologico porque comprende a todos los funcionarios
policiales, y en parte también a los profesionales de la seguridad
privada. Como todo cddigo moral recoge la esencia de una forma
de sery de actuar siguiendo las lineas marcadas por el Consejo
de Europa, en su Declaracion sobre la Policia, y por la Asamblea
General de las Naciones Unidas, en el Cédigo de conducta para
funcionarios encargados de hacer cumplir la ley, imponiendo

el respeto a la Constitucion, el trato correcto a comunidad,

la adecuacion entre fines y medios, el secreto profesional,

el respeto al honory dignidad de las personas, la subordinacion
a la autoridad y la responsabilidad en el ejercicio de las funciones.

ALES Principios Basicos son los
T ejes fundamentales en el desa-

rrollo de las funciones de segu-
ridad tanto publicas como privadas y,
por tanto, han de guiar todos los pa-
sos profesionales para una correcta ac-
tuacion.

Como se ha explicado en los puntos
anteriores (ver 1 parte del articulo en el
n°® de diciembre de 2015) -y por tanto
reitero—, la Ley 5/2014, de 4 de abiril,
de Seguridad Privada, considera a los
servicios privados de seguridad como
servicios complementarios y subordi-

nados respecto a los de seguridad pu-
blica. Por tanto, los servicios que preste
el personal de seguridad privada forma
parte del nlcleo esencial que atribuye
el Estado en materia de seguridad a la
seguridad publica.

Debido a lo anteriormente expues-
to, el paralelismo entre los Principios
Bésicos de Actuacién del personal de
Seguridad Privada ha de ser nexo co-
mun entre las actuaciones publicas y las
privadas. Es decir, el personal de Segu-
ridad Privada debe acomodarse en sus
actividades y servicios a unos Principios

Basicos, siendo extraidos de los existen-
tes en los apartados 1, 2, 3y 5 del ar-
ticulo 5 de la Ley Orgénica 2/1986, de
13 de marzo, de Fuerzas y Cuerpos de
Seguridad. Este paralelismo en las ac-
tuaciones basicas puede resumirse en
cuatro puntos de los seis que constan
en la Ley Orgénica, quedandose se ex-
ceptuados los puntos 4 y 6.

Con respecto al punto 4, se conside-
ra que el personal de Seguridad Privada
esta exento de la dedicacién profesio-
nal, tal y como se sanciona en el articu-
lo 58 de la Ley 5/2014 y en los articulos
151 y 152 del Reglamento de Seguri-
dad Privada, R.D. 2364/1994, mientras
que el personal policial posee «total de-
dicacién, debiendo intervenir siempre,
en cualquier tiempo y lugar, se hallaren
o no de servicio, en defensa de la Ley y
de la seguridad ciudadana». Y, considero
a su vez con respecto al punto 6, que el
personal de Seguridad Privada —al igual
que el personal policial- es responsable
de los actos u omisiones que quedan re-
flejados en la doctrina juridica de la Ley
5/2014, en el Reglamento 2364/1994 y
en la Orden de Interior INT/318/11.

Por todo ello, a continuacién se
plantean unas tablas comparativas con
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el resto de los aspectos paralelos en los
Principios Basicos comunes partiendo
de lo establecido en la Ley de Fuerzas
y Cuerpos de Seguridad y lo que esta-
blece el articulo 1.3 de la Ley de Segu-
ridad Privada:

«3. Las actividades y servicios de se-
guridad privada se prestaran con abso-
luto respeto a la Constitucién y con su-
jecién a lo dispuesto en esta ley y en
el resto del ordenamiento juridico. El
personal de Seguridad Privada se aten-
dra en sus actuaciones a los principios
de integridad y dignidad; proteccién
y trato correcto a las personas, evitan-
do abusos, arbitrariedades y violencias
y actuando con congruencia y propor-
cionalidad en la utilizacién de sus fa-
cultades y de los medios disponibles».

Asi mismo, considero que existen
unos Principios Basicos especificos, que
no estan recogidos como tales en la Or-
den de Interior INT/318/11 del personal
que presta servicios en las empresas de
Seguridad Privada, sin embargo si son
obligacién en la Ley 5/2014, de 4 de
abril, de Seguridad Privada como son:

e La obligacién especial de auxiliar a
las Fuerzas y Cuerpos de Seguridad en
el ejercicio de sus funciones, prestarles
su colaboracién y seguir sus instruccio-
nes en relacion con los bienes, estable-
cimientos o vehiculos de cuya vigilancia
o custodia estuvieren encargados (no
incluida como obligacién, sino como
colaboracién, en los Principios Basicos)

¢ Abstenerse de intervenir, ejercien-
do las funciones que le son propias, en
el desarrollo de conflictos politicos,
ni de conflictos laborales que afecten
a otros trabajadores, sin perjuicio de
mantener la seguridad que tuvieren en-
comendada de las personas y de los
bienes, y en cuanto a los Detectives Pri-
vados tampoco podran realizar investi-
gaciones sobre delitos perseguibles de
oficio, debiendo denunciar inmedia-
tamente ante la autoridad competen-
te cualquier hecho de esta naturaleza.

Elaboracién de un Cédigo
Deontoloégico
para Seguridad Privada

Este apartado del trabajo puede pa-
recer el mas facil de realizar, sin embar-
go, no lo es. Los Cédigos Deontoldgi-
cos Profesionales tienen un papel que
sustentan de manera practica y con-
creta los valores de la ética profesio-
nal, agrupandolos en normas que la
regulen y contengan los deberes que
han de observar los profesionales de
la Seguridad Privada en el ejercicio de
sus funciones y, por tanto, es necesa-
rio que los principios y valores se en-
marquen en un sistema normativo cla-
ro y orientador que sirva de guia para
el ejercicio correcto de la profesién. En
nuestro caso, la Ley 5/2014, de 4 de

abril, de Seguridad Privada, el Regla-
mento 2364/1994, de 9 de diciembre,
por el que se aprueba el Reglamento
de Seguridad Privada y la Orden de In-
terior INT/318/11, de 1 de febrero, so-
bre personal de Seguridad Privada son
muy clarificadores, ya que se apoyan
en la Ley Organica 2/1986, de 13 de
marzo, de Fuerzas y Cuerpos de Segu-
ridad, asi como en el Cédigo de con-
ducta para funcionarios encargados de
hacer cumplir la ley aprobado por Na-
ciones Unidas en la Resolucién 34/169
de 1979 y en el Codigo europeo de éti-
ca de la policia, Recomendacién Rec.
(2001) 10 del Comité de Ministros de
los Estados Miembros, sin olvidar nues-
tra Carta Magna, de la cual, emana los
derechos y deberes fundamentales de
todos los espafioles, generan entre to-

«El paralelismo entre los Principios
Basicos de Actuacion del personal

de Seguridad Privada ha de ser nexo
comun entre las actuaciones publicas
y privadas»
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dos una guia muy precisa.
Por otro lado y manteniendo pre-

sente los diez principios deontolégicos
comunes a toda profesién, que en tal
sentido sefialé Luka Brajnovic, por los
que un profesional de Seguridad Pri-
vada ha de aceptar, al menos implici-
tamente, para usarlos como medio del
correcto desempefio de las funciones,
me atrevo a crear un Cédigo Deonto-
I6gico para profesionales de la Seguri-
dad Privada que se compone de Prin-
cipios Basicos de Actuacién y Principios
Eticos Profesionales.

Codigo Deontologico
para profesionales
de la Seguridad Privada.

I. Principios Basicos de Actuacion.
a. Legalidad y, en consecuencia, en
las actividades de seguridad e investi-

gacion privada sélo emplearan medios
y acciones conforme al ordenamiento
juridico vigente.

b. Integridad, cumpliendo diligen-
temente los deberes profesionales opo-
niéndose a todo acto de corrupcion.

c. Dignidad, mediante el recto ejer-
cicio de sus atribuciones.

d. Proteccion, que implica desarro-
llar efectivamente sus responsabilida-
des para conseguir los niveles de segu-
ridad establecidos, sin permitir ninguna
forma de inhibicién en su funcién de
evitar hechos ilicitos o peligrosos.

e. Correccion, desarrollando una
conducta profesional irreprochable,
especialmente en el trato con los ciu-
dadanos, evitando todo tipo de abuso
y arbitrariedad o violencia.

f. Congruencia, por cuyo principio
se aplicaran medidas de seguridad pro-
porcionadas y adecuadas a los riesgos
que se trata de proteger.

g. Proporcionalidad en el uso de las
técnicas y medios de defensa de do-
tacion.

h. Colaboracién con las Fuerzas y
Cuerpos de Seguridad, debiendo ob-
servar siempre las instrucciones policia-
les concretas sobre el objeto de su pro-
teccién o investigacién, en funcién de
los medios de que disponga.

i. El personal de Seguridad Priva-
da ejerceré la colaboracién ciudadana
comunicando a los cuerpos policiales
competentes las informaciones rele-
vantes para la seguridad ciudadana y
la prevencion del delito que conozca.

j. El personal de Seguridad Priva-
da guardara rigurosa reserva profesio-
nal sobre los hechos que conozca en
el ejercicio de sus funciones, especial-
mente de las informaciones que reciba
en materia de seguridad y de los datos
de caracter personal que deba tratar,
investigar o custodiar, y no podra fa-
cilitar datos de dichos hechos mas que
a las personas que les hayan contrata-
do y a los 6rganos judiciales y policia-

les competentes para el ejercicio de sus
funciones.

Il Principios Eticos Profesionales.

a. Proteger y respetar el libre ejerci-
cio de los derechos y libertades de to-
das las personas, asi como su dignidad
y su integridad.

b. Cumplir las érdenes tanto de los
superiores como de los clientes, siem-
pre que se ajusten a los criterios de le-
galidad y ética profesional. Oponién-
dose a realizar aquellas que puedan
vulnerar derechos fundamentales o las
leyes establecidas.

c. Evitar toda discriminacién por ra-
z6n de raza, sexo, edad, etnia, religion,
creencias, ideologia, discapacidad o
cualquier otra de similares naturalezas.

d. Eficacia en el desempefio de las
funciones y tomar conciencia del ser-
vicio que se presta al cliente y a la so-
ciedad.

e. Mantener una buena coordina-
cién y cooperacién entre empresa, per-
sonal de seguridad y cliente.

f. Veracidad y exactitud en la con-
fecciéon de informes o cualquier docu-
mento de esta indole.

g. Mantenerse actualizado y recicla-
do en todo lo concerniente para man-
tener un alto grado de competitividad
profesional. Siendo esto un debery un
derecho del profesional de seguridad.

h. Participar y contribuir activamen-
te en la creacién de condiciones de tra-
bajo seguras en cuestion de riesgos la-
borales.

i. Observara y mantendra en todo
momento normas de conducta perso-
nal que contribuyan a la dignificacién
del colectivo de seguridad privaday del
servicio que presta.

j.- Mantener una actitud critica y
constructiva hacia la propia actuacién
profesional para garantizar un constan-
te perfeccionamiento. @

Foros: Archivo
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TABLAS COMPARATIVAS DE PRINCIPIOS DE ACTUACION BASICOS

1. Adecuacion al ordenamiento juridico.

Seguridad Publica

a) Ejercer su funcion con absoluto respeto a la Constitucion y al resto del ordenamiento
juridico.

Seguridad Privada

1. Legalidad, y, en consecuencia, en las actividades de seguridad e investigacion privada
solo emplearan medios y acciones conforme al ordenamiento juridico vigente.

Seguridad Publica

a) Actuar en el cumplimiento de sus funciones, con absoluta neutralidad politica e im-
parcialidad y, en consecuencia, sin discriminacién alguna por razon de raza, religion u
opinién.

Seguridad Privada

5. Correccion, desarrollando una conducta profesional irreprochable, especialmente en el
trato con los ciudadanos, evitando todo tipo de abuso y arbitrariedad o violencia

Seguridad Publica

a) Actuar con integridad y dignidad. En particular, deberan abstenerse de todo acto de
corrupcion y oponerse a él resueltamente.

Seguridad Privada

2. Integridad, cumpliendo diligentemente los deberes profesionales oponiéndose a todo
acto de corrupcién.
3. Dignidad, mediante el recto ejercicio de sus atribuciones.

Seguridad Publica

e) Colaborar con la Administracion de Justicia y auxiliarla en los términos establecidos en
la Ley.

Seguridad Privada

8. Colaboracion con las fuerzas y Cuerpos de Seguridad, debiendo observar siempre las
instrucciones policiales concretas sobre el objeto de su proteccion o investigacion, en
funcion de los medios de que disponga.

9. El personal de seguridad privada ejercera la colaboracion ciudadana comunicando a
los cuerpos policiales competentes las informaciones relevantes para la seguridad ciu-
dadana y la prevencion del delito que conozca.

2. Trato correcto en

las relac

iones con la comunidad.

Seguridad Publica

a) Impedir, en el ejercicio de su actuacion profesional, cualquier practica abusiva, arbi-
traria o discriminatoria que entrafie violencia fisica o moral.

Seguridad Privada

5. Correccion, desarrollando una conducta profesional irreprochable, especialmente en el
trato con los ciudadanos, evitando todo tipo de abuso y arbitrariedad o violencia

Seguridad Publica

b) Observar en todo momento un trato correcto y esmerado en sus relaciones con los
ciudadanos, a quienes procuraran auxiliar y proteger, siempre que las circunstancias lo
aconsejen o fueren requeridos para ello. En todas sus intervenciones, proporcionaran
informacion cumplida, y tan amplia como sea posible, sobre las causas y finalidades
de las mismas.

Seguridad Privada

4. Proteccion, que implica desarrollar efectivamente sus responsabilidades para conseguir
los niveles de sequridad establecidos, sin permitir ninguna forma de inhibicion en su
funcion de evitar hechos ilicitos o peligrosos.

5. Correccion, desarrollando una conducta profesional irreprochable, especialmente en el
trato con los ciudadanos, evitando todo tipo de abuso y arbitrariedad o violencia.

Seguridad Publica

c) En el ejercicio de sus funciones deberdn actuar con la decision necesaria y sin demora
cuando ello dependa evitar un dafio grave, inmediato e irreparable; rigiéndose al
hacerlo por los principios de congruencia, oportunidad y proporcionalidad en la uti-
lizacion de los medios a su alcance.

Seguridad Privada

4. Proteccion, que implica desarrollar efectivamente sus responsabilidades para conseguir
los niveles de sequridad establecidos, sin permitir ninguna forma de inhibicion en su
funcion de evitar hechos ilicitos o peligrosos.

6. Congruencia, por cuyo principio se aplicaran medidas de sequridad proporcionadas y
adecuadas a los riesgos que se trata de proteger.

7. Proporcionalidad en el uso de las técnicas y medios de defensa de dotacion.
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d) Solamente deberan utilizar las armas en las situaciones que exista un riesgo racional
grave para su vida, su integridad fisica o las de terceras personas, o aquellas circun-
stancias que puedan suponer un grave riesgo para la seguridad ciudadana y de confor-
midad con los principios a que se refiere el apartado anterior.

Seguridad Publica

4. Proteccion, que implica desarrollar efectivamente sus responsabilidades para conseguir
los niveles de sequridad establecidos, sin permitir ninguna forma de inhibicion en su
funcion de evitar hechos ilicitos o peligrosos.

6. Congruencia, por cuyo principio se aplicaran medidas de sequridad proporcionadas y
adecuadas a los riesgos que se trata de proteger.

7. Proporcionalidad en el uso de las técnicas y medios de defensa de dotacion.

Seguridad Privada

3. Tratamiento de detenidos.

f) Velaran por la vida e integridad fisica de las personas a quienes detuvieren o que
se encuentren bajo su custodia y respetaran el honor y la dignidad de las perso-
nas.

Seguridad Piablica

4. Proteccion, que implica desarrollar efectivamente sus responsabilidades para consequir
los niveles de sequridad establecidos, sin permitir ninguna forma de inhibicion en su
funcion de evitar hechos ilicitos o peligrosos.

5. Correccion, desarrollando una conducta profesional irreprochable, especialmente
en el trato con los ciudadanos, evitando todo tipo de abuso y arbitrariedad o
violencia.

Seguridad Privada

4. Secreto profesional

Seguridad Publica Deberan guardar riguroso secreto respecto a todas las informaciones que conozcan por
razon o por ocasion del desempefio de sus funciones. No estaran obligados a revelar
las fuentes de informacion salvo que el ejercicio de sus funciones o las disposiciones

de la Ley les impongan actuar de otra manera.

Seguridad Privada 10. El personal de seguridad privada guardara rigurosa reserva profesional sobre los
hechos que conozca en el ejercicio de sus funciones, especialmente de las informacio-
nes que reciba en materia de seguridad y de los datos de caracter personal que deba
tratar, investigar o custodiar, y no podra facilitar datos de dichos hechos mas que a las
personas que les hayan contratado y a los 6rganos judiciales y policiales competentes

para el ejercicio de sus funciones.
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Proteccidn contra Incendios

ENCUENTRO ORGANIZADO POR TECNIFUEGO-AESPI EN BARCELONA

El Dia del Foc f1j6 el debate
en la inspeccion de la SCI

La jornada abordé6 «La instalacion y mantenimiento en Seguridad

contra Incendios»

Bajo el titulo «La instalacién y el mantenimiento en Seguridad
contra Incendios», TECNIFUEGO-AESPI organizé el Dia del Foc,
la jornada emblematica del sector de Seguridad contra Incendios

en Cataluna, en la que colaboran la Generalitat de Cataluna

y el Ayuntamiento de Barcelona.

URANTE la inauguracién vy

bienvenida, Manel Pardo, di-

rector de Prevencién y Extin-
cién de Incendios del Ayuntamiento de
Barcelona, agradecié la organizacién
de este tipo de jornadas que ponen al
dia los conocimientos y sensibilizan so-
bre los temas mas polémicos en seguri-
dad contra incendios. Ademas, comen-
té laimportancia de la inspeccién para
que las instalaciones cumplan los requi-
sitos legales. Vicente Mans, presiden-
te de TECNIFUEGO-AESPI, informé de
las actividades principales de la Asocia-
cién, los trabajos emprendidos y la evo-
lucién del sector. En este sentido, hizo
hincapié en laimportancia de la actua-
lizacién de la normativa y la inspeccién
de las instalaciones para que todo el
proceso de seguridad sea 6ptimo.

A continuacion, se present6 la «Guia
para la validacién documental de ma-
teriales, productos, equipos y sistemas
contra incendios», una iniciativa desa-
rrollada por el Claster de Seguridad
contra Incendios (SCI), de la que Elias
Lépez, miembro del Clister y de TEC-
NIFUEGO-AESPI, dio detallada infor-
macién, entregando a los asistentes el

documento explicativo. El objetivo de
la guia es establecer un procedimiento
que facilite la justificacién y validacién
documental de los materiales y produc-
tos de SClI, integrando los documentos
oficiales ya existentes.

La siguiente ponencia trat6 sobre
una «Introduccién al concepto BIM»,
cuya explicacién corrié a cargo de Fe-
rran Bermejo, director técnico de Itec.
El ponente explic6 este nuevo concep-
to como una gran construccién virtual
de un edificio donde se agrupa la base
de datos gréfica total. BIM se basa en

tres conceptos: 1) trabajo colaborativo
de todos los agentes, 2) estructuracion
de toda la informacién: gréfico y meta-
datos y 3) controlar el ciclo de vida de
los materiales.

Tras una pausa, lajornada continué
con el tema del «Registro de empresas
de proteccién pasiva contra incendios»,
Jordi Bolea, coordinador del Comité de
Productos de Proteccién Pasiva de TEC-
NIFUEGO-AESPI, basé su intervencion
en la necesidad de mejorar y armoni-
zar las competencias profesionales. En
este sentido adelanté el proyecto de un
certificado de instalador de proteccién
pasiva, una iniciativa de TECNIFUEGO-
AESPI. Este certificado contara con la
validacién de un organismo de control
independiente que garantice el cumpli-
miento de todos los requisitos legales

por parte de la empresa que lo solicita.

B2 b

Febrero 2016 / Cuadernos de Seguridad / 123



Proteccidn contra Incendios

«El tema central del debate gir6

en torno al retraso en la publicacién
del nuevo Reglamento de Instalaciones
de Proteccion contra Incendios, RIPCl»

Por su parte, Miguel Angel Fernan-
dez, vicecoordinador del Comité de Ins-
talacién, Mantenimiento e Ingenieria de
Sistemas y Equipos de TECNIFUEGO-
AESPI, informé sobre la «Situacién ac-
tual de la instalacién y el mantenimiento
en la proteccién activa» y alert6 del pe-
ligro que suponen las instalaciones que
no cumplen con la normativa. La correc-
ta instalacion de los equipos y sistemas
de SCly su posterior mantenimiento son
dos premisas basicas para estar seguros
en caso de incendio, resaltd.

La jornada finalizé con una anima-
da mesa de debate con el tema central
de «La inspeccién en Seguridad con-
tra Incendios», que fue moderada por
Santiago Montero, director del Comi-
té de Etica de TECNIFUEGO AESPI, en
la que participaron: Francisco Herranz,
director técnico de TECNIFUEGO-AES-
Pl; Joan Pedreny, Bomberos del Ayun-
tamiento de Barcelona; y Joan Gallart,
Bomberos de la Generalitat de Cata-
lufia.

Algunos de los temas planteados en
el debate tratados fueron la necesidad
de inspeccién de las instalaciones pa-
ra garantizar el cumplimiento legislati-
voy la seguridad de personas y bienes.
En Catalufa, algunas de las disposicio-

nes legislativas de SCI, como la Orden
320/2014, recogen los requisitos nece-
sarios, como la emision de un certifi-
cado técnico sobre las medidas de SCI,
documentacién que se debe presentar,
etc. Otras circunstancias que favorecen
errores en las instalaciones son las re-
formas y rehabilitaciones, en cuanto a
su adaptacién en las medidas de SClI,
por ejemplo cambios de uso, inter-
pretacién de parametros, aumento de
plantas, incorporacién de nuevos tras-
teros, etc. Y por ultimo, el tema cen-
tral del debate gir6 en torno al retraso
en la publicacién del nuevo Reglamen-
to de Instalaciones de Proteccién con-
tra Incendios, RIPCI. Un tema que lleva
preocupando al sector por las repercu-
siones econémicas y de aplicaciéon de
las novedades normativas.

El Dia del Foc es la jornada emble-
matica del sector de Seguridad contra
Incendios de Cataluia. Excelencia, ac-
tualidad y relevancia institucional ha-
cen del acto un referente. En esta oca-
sién, se ha contado con el patrocinio
de las empresas asociadas: Colt, Cottés,
Rockwooll y Viking. @

Foros: Tecnifuego-Aespi
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estuvo alli

CUADERNOS DE
INILIHL

ASOCIACION DE DIRECTIVOS DE SEGURIDAD INTEGRAL (ADSI)

Asamblea General Ordinaria
vy Cena Anual ADSI 2015

La Asociacién de Directivos de Seguridad Integral, ADSI, celebro Por su parte Francisco Poley, presi-

en Barcelona su Asamblea General Ordinaria, en el transcurso

de la cual se expusieron, entre otros temas, los informes

de las distintas Vocalias para, acto seguido, celebrar su cena anual
donde se hizo entrega de los Premios ADSI 2015, que pretenden
el reconocimiento publico de aquellas personas o entidades,
privadas o publicas, nacionales o internacionales, relacionadas
con la Seguridad Privada o Publica, cuya actuacion se haya hecho

merecedora de dicha distincién.

RAS aprobarse el acta de la
T Asamblea General Ordinaria an-
terior, se procedi6 a detallar el
Informe de Tesoreria, informando de
las cuentas del pasado afo, asi como
del presupuesto previsto para 2016. A

continuacién se presentaron los infor-
mes de las diferentes Vocalias donde

se ofrecieron datos relativos a patroci-

nios actuales, total de notas informati-
vas, sobre la pagina web, asi como la
presencia de ADSI en las redes socia-
les Twitter y Linkedin. Ademas se re-
paso las visitas institucionales que AD-
Sl habia realizado en 2015, asi como la
asistencia a actos y jornadas de seguri-
dad, ademas de la totalidad de «Mar-
tes con...» celebrados.

dente de ADSI, procedié a exponer el
Informe de Gestién 2015.

Posteriormente, y en el marco de la
Cena Anual 2015, se llevé a cabo la en-
trega de Premios ADSI 2015, que en es-
ta ocasion han recaido en:

— Premio ADSI en «Agradecimiento
a la tarea a favor de la Seguridad», que
esta edicioén recayé en Hamed Muba-
rak, director de Seguridad del Circuit
de Catalunya.

— Premio ADSI en «Reconocimiento
a la trayectoria profesional», que le fue
concedido a Luis Gonzalez Hidalgo, se-
cretario general de la Federacion Espa-
fiola de Empresas de Seguridad. (FES)

— Premio ADSI en «Reconocimien-
to a los valores humanos relacionados
con la Seguridad», que se le otorgé a
Desiderio Lazaro Rueda, Cabo Mayor
de la Guardia Civil, por su trabajo me-

Francisco Poley. Presidente de ADSI.
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RIDALD estuvo alli
ritorio y su accidon de rescate y auxilio Premio ADSI en «Agradecimiento a la tarea a favor de la Seguridad», que esta edicién recayé
. .. . en Hamed Mubarak, director de Seguridad del Circuit de Catalunya, que recogi6 el galardén
a una mujer semiinconsciente que es- de manos de Pedro Cartaia, secretario de ADSI.
taba dentro del cauce del rio Carrién

(Palencia).

— Con caracter extraordinario la Jun-
ta Directiva de ADSI otorgd un «Premio
Especial per als Mossos d Esquadra en
el desé aniversari del desplegament a
Barcelona». Premio recogido por Albert
Batlle, director general de Policia y Jo-
sep Lluis Trapero, Comisari en Cap del
Cos de Mossos dEsquadra.

Tras unas breves palabras de Francis-
co Poley, presidente de ADSI, quien des-
tacé que «somos la asociacion referen-
te del sector en Espafia, y a través de la
FEDS en Europa. Este afio 2015 ha sido
un afio muy intenso e importante para

ADSly para el sector, en el que se ha he- Con caracter extraordinario la Junta Directiva de ADSI otorg6 un «Premio Especial per als Mos-
cho patente el gran reto que debemos sos d’Esguadra en el dese aniv.el:sari del desp.legament a Bar.cek.)na». Premio recogido por Albert

. . Batlle, director general de Policia y Josep Lluis Trapero, comisari en Cap del Cos de Mossos
afrontar ante las nuevas inseguridades». d’Esquadra. Francisco Poley, presidente de ADSI entreg6 el galardén.

«En la Seguridad Privada —afadi6—
somos cada vez mas complementarios
y nuestros vinculos con la Seguridad
Pdblica son cada vez mas estrechos,
esa es la forma desde la que podremos
afrontar mejor el futuro como uno so-
lo. Debemos estar preparados para los
nuevos retos de futuro que nos espe-
ran, que sin duda serdan muchos». @

Texto v Foros: AES/REDACCION.

Premio ADSI en «Reconocimiento a los valores humanos relacionados Premio ADSI en «Reconocimiento a la trayectoria profesional»
con la Seguridad» que se le otorgé a Desiderio Lazaro Rueda, Cabo Mayor que le fue concedido a Luis Gonzalez Hidalgo, secretario general
de la Guardia Civil. Premio que fue entregado por Miguel E. Arredonda, de la Federacion Espafiola de Empresas de Seguridad, entregado
vicepresidente 1 de ADSI. por Francisco Javier Ruiz, vicepresidente 2 de ADSI.
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José Manuel
Prada, designado
director

de Seguridad

de

ENER ha incorporado a su

departamento Corporativo de Segu-
ridad, como director del mismo, a José
Manuel Prada, experto en
inteligencia y seguridad de larga
trayectoria en diferentes instituciones.

Coronel del Cuerpo General de las

Armas, con especialidad en Artilleria, y
profesor de Educacién Fisica y de Tiro,
José Manuel Prada cuenta con un Curso
Superior de Inteligencia y con el titulo
de director de Seguridad por ICADE. En
su trayectoria profesional ha ocupado,
durante doce afios, diversos cargos re-
lacionados con la inteligencia econ6mi-
cay, durante nueve afos, el puesto de
responsable de seguridad en distintos

organismos del Ministerio de Defensa y
de Presidencia del Gobierno de Espafia.
Antes de su incorporacién a SENER,
entre 2011 y 2015, fue consejero en la
embajada espafiola en Brasil, ubicada
en Brasilia.

En SENER, José Manuel Prada tiene

como reto garantizar la seguridad y
privacidad de la informacién, asi como
proteger a las personas de SENER que
trabajan en sus oficinas, proyectos y
obras en todo el mundo. Para lograr
este cometido va a contar con el equi-
po de profesionales del departamento
Corporativo de Seguridad de SENER, con
mas de 10 afios de experiencia.

nueva
Junta de
Gobierno

A Asociacion Catalana de Empresas de

Seguridad (ACAES) celebr6 el pasado
mes de noviembre la Asamblea General
Extraordinaria para eleccion de la Junta de
Gobierno de la Asociacion. Por unanimidad
de los socios asistentes, quedd elegida la
Junta Directiva, con los miembros y cargos
que se indican a continuacion:

PRESIDENTE: Gonzalo Castro Mata. b4
Casmar Electronica, S.A. :
VICEPRESIDENTE:
-Tesorero

Jes(s Ferreira Sanchez

PYC Seguridad Catalufa, S.A.
SECRETARIO
-Vocalia de Instalaciones

Jose Mulero Mon

Proteccién e Imagen, S.A.
-Vocalia de CRA

Jordi Oliver

Recepcién y Control de Alarmas,
S.A.
-Vocalia de Formacion, Nuevas Tec-
nologias y Procesos

Borja Rodés

VSS Global Security Solutions S-L
-Vocalia de Instalaciones

Joaquim Formenti

Bifor Seguretat, S.L.

Christian Colombon

SEVIP, S.A.
-Vocalia de Convenio Laboral

alcanza el segundo
puesto en «Security 50»
en 2015, segun la revista AGS

Hikvision, especialista mundial
en CCTV, ha conseguido llegar a la
segunda posicion en el mercado de la
seguridad global en el ranking anual
de la revista A&S en su edicion de
2015. Con el enorme incremento del
57,5% en sus ingresos respecto al afo
anterior, Hikvision alcanza el segun-
do puesto después de haber subido al
tercero en 2014 y al cuarto en 2013.

«Estamos muy contentos y orgu-
llosos de ser reconocidos de nuevo
por “Security 50” como una de las
empresas lideres en la Industria de
la Seguridad» comenta Cynthia Ho,
vicepresidenta de Hikvision. «Es un
sobresaliente esfuerzo realizado por
todo el equipo de Hikvision que hace

posible otro afio de extraordinario
crecimiento para la compaiiia, de-
mostrando con ello nuestra continua
dedicacion a la innovacién y a la
excelencia y, como consecuencia, el
prosperar rapidamente en mercados
emergentes».

«Con la creciente expansion
de nuestra presencia global, en
Hikvision somos conscientes de la
importancia del servicio y apoyo
local que debemos trasladar a nues-
tros usuarios y socios. Por lo tanto,
vamos a hacer todo lo posible para
continuar demostrando, adn con
mayor intensidad, nuestro compro-
miso con cada mercado regional a
largo plazo».
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GRUPO EME

-Vocalia de Vigilancia
Josep Roset
Metropolis Sequridad y Proteccion,
S.L.

-Vocalia de Girona
Alexandra Serra Angelats
Comunicacions i Seguretat Serrra,
S.A.

-Vocalia de Tarragona
Josep Garcia-Saavedra Arasa
Segur Mon, S.L.

-Vocalia de Lleida
Juan Vilanova Plana
Phoenix Vigilancia y Sequridad, S.A.

se hace cargo
de laregion de
latinoamérica

ISCO Group, proveedor especialista

de soluciones integradas de seguri-
dad, cambia su estructura en la regién
de Latinoamérica y pasa a depender de
la oficina de Iberia.

Borja Garcia-Albi ha sido nombrado
vicepresidente para Iberia y Latinoa-
mérica, y Alberto Martin de los Santos
desempefiara las funciones de Technical
Services director para Iberia y Latino-
américa, con el objetivo de impulsar el
crecimiento del negocio en dicha zona.
Borja Garcia-Albi, que actualmente
ocupa el puesto de Country Manager,
tendrd el cometido de impulsar e im-
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Cuarta edicion del Dia Catala
de la Seguretat Privada

El pasado 18 de diciembre de
2015 se celebrd en el auditorio del
Complejo Central de la PG-ME una
nueva edicion del Dia Catala de la
Seqguretat Privada, presidido por el
conseller d'Interior de la Generalitat
de Catalunya, el Honorable Jordi Ja-
né, y con la participacion del director
general d’Administraci6 de Seguretat,
Jordi Jardi, el director general de la
Policia, Albert Batlle, y el comisario
jefe, Josep Lluis Trapero, entre otras
autoridades.

La finalidad del Dia Catala de la
Seguretat Privada es reconocer la
tarea realizada por los profesionales
de la seguridad privada que, durante
el afio anterior, han destacado en
el cumplimiento de sus funciones y
especialmente en la colaboracion con
las administraciones plblicas y con
las fuerzas y cuerpos de sequridad
en el ambito territorial de Catalunya,
asi como a otras personas, entidades
juridicas y colectivos especificos que
se distinguen por sus contribuciones
en el ambito de los servicios privados
de seguridad en Catalunya.

El Dia Catala de la Seguretat Priva-
da fue instaurado a raiz de la entrada
en vigor de la Orden INT/52/2011, de
30 de marzo, por la cual se aprueba el
procedimiento para la concesion de
menciones en el ambito de la seguri-
dad privada en Catalunya. Durante la

edicion de este afio se ha destacado
la celebracion del 20 aniversario de

la asuncidn de las competencias eje-
cutivas de la Generalitat en materia

de seguridad privada.

Durante el acto se hizo la entrega
de 4 condecoraciones honorificas (2 a
vigilantes de seguridad y 2 a directores
de seguridad), 31 distinciones honori-
ficas (19 a vigilantes de seguridad, 10
a directores de seguridad y miembros
del departamento de seguridad, 1 a
un detective privado, 1 a uno guarda
rural), 8 placas de honor (5 a institu-
ciones y 3 a una personas fisicas) y 4
diplomas a empresas de seguridad.

El conseller d’Interior, Jordi Jané,
destacd que «son momentos dificiles
en el ambito de la seguridad en que
hay nuevas amenazas como el terro-
rismo yihadista que nos ha puesto
en posicion de mas alerta todaviay.
«Estamos activados de manera mas
intensa en todo el ambito de la sequ-
ridad publica, pero tenemos que hacer
un reconocimiento también a la tarea
complementaria de la seguridad pri-
vada que, en determinados sectores,
estan siempre presentes en muchos
de ellos estratégicos y en la vertiente
de infraestructuras criticas importan-
tes». El conseller insisti6 al decir que
«necesitamos trabajar todos a una y
mano extendida también con el sector
de la seguridad privada».




Actualidad

plantar la tecnologia cloud en las CRA ’

de Latinomérica como cimiento para el Tesa ASSA ABLOY pUblica

crecimiento en dicha region. Ademas,

-
también se contara con el apoyo técni- en su Web el lmpacto
co por parte de Alberto Martin de los

Santos, que actualmente ocupaba el medioambiental de sus productos

puesto de Technical Manager.

Con este cambio, RISCO Group conse- Simplemente con entrar en la URL El objetivo de esta iniciativa es
guira un mayor acercamiento al negocio www.tesa.es/epd, es posible acceder ayudar a los usuarios a tomar deci-
de sus clientes de dichas regiones en- a las EPDs (Declaraciones Ambien- siones de compra responsable, poder
focéandose en el crecimiento, apoyo y tales de Producto) de los modelos evaluar los productos que ya tienen
mejora del mismo. dispositivos antipanico Quick y Lite, en uso, ademas de mostrar la sensibi-

y los productos de la gama de con- lidad ecologica de TESA ASSA ABLOY,
I Co ngreso trol de accesos SMARTair™ como la una empresa que integra la transpa-

manilla electronica, el cilindro pomo, rencia y la sostenibilidad dentro de
N a ci o n al el actualizar y el lector mural. Todos su cultura corporativa.

.. ellos han sido analizados, medioam- Este hito coincide con el 75 ani-

de FormaC]on bientalmente, desde la materia pri- versario de la compaiiia que, de

ma, fabricacion, logistica, impacto esta manera, da un paso mas en su
Reglada durante su uso hasta el fin de su vida compromiso con la sostenibilidad.

S -d d atil, asi como sus posibilidades de Ya a lo largo de su historia, TESA
en egu rida reciclaje. ASSA ABLOY ha ido reduciendo el
Privada El resultado de este seguimiento impacto medioambiental generado

queda reflejado en estas EPDs, docu- por su actividad y ha desarrollado e
mentos basados en normas reconoci- implementado distintas estrategias

A seguridad privada tiene una cita con das internacionalmente (ISO 14025 para minimizar este impacto en toda

el I Congreso Nacional de Formacion y EN 15804) que recogen una infor- su cadena de valor: la fabricacion, la
Reglada en Seguridad Privada que se cele- macion veraz —contrastada de forma innovacion, la obtencién de recursos,
brara en Ourense del 9 al 11 de marzo. independiente por el Institut Bauen el desarrollo de los empleados, la

La Asociacion Nacional de Profeso- und Umwelt- sobre la influencia que distribucion de sus productos/solu-
res Acreditados de Seguridad Privada, tienen dichos productos sobre el me- ciones y la relacion con sus clientes y
ANPASP, es la entidad organizadora de dio ambiente. proveedores.

este evento que tiene como lema «Cul-
tura de Sequridad, Formacion e Infor-
macion. Un Proyecto Compartido».

El objetivo de este evento es definir el
futuro de la formacion en el sector, como
conjunto y segmentado en sus distintos
actores: personal operativo, directores y
jefes de sequridad, o detectives privados.

También quiere convertirse en punto
de encuentro para los profesionales do-
centes de la seguridad privada, conocer
sus inquietudes y propuestas, y buscar
su apoyo en pro de la puesta en valor
y dignificacion de un sector en auge y
de gran futuro, que crea cada vez mas
puestos de trabajo.

Mas informacion en http://www.
congresoformacionseguridadprivada.es/
congreso
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! Visiotech: nueva cerradura inteligente biométrica
~yautonoma, Anviz L100K

Con la nueva cerradura inteligente An-
viz L100K la tecnologia de identificacion
por huella dactilar se aplica a las puer-
tas de paso con una instalacién sencilla
y totalmente auténoma. La identifica-
cion se realiza por huella dactilar o codi-
go PIN y admite hasta 99 usuarios.

Totalmente auténoma, la gestion de
altas/bajas se realiza en la propia cerra-
dura desde la parte interior (zona segu-
ra) por medio de los usuarios administra-
dores (hasta 4).

Tiene codigo de seguridad que blo-
queara el teclado automaticamente du-

rante 12 segundos si la contrasefia se in-
troduce de forma incorrecta tres veces.

Dispone de funcion «modo paso» pa-
ra dejar la puerta abierta cuando no se
requiera identificacién, (despachos, zo-
nas de publico, salas de conferencia, au-
las...) retornando al modo normal de for-
ma directa y sencilla.

Sin necesidad de software ni instala-
cion cableada, esta practica cerradura de
control de acceso, permite la instalacion
en puertas de madera estandar de grosor
30 a 60mm.

Utiliza 4 pilas AA, su bajo consumo le
proporciona una autonomia de mas de
5000 aperturas, con aviso de baterias
bajas con una reserva de 500 aperturas.

Conexion para pila de 9v (petaca) en
la parte externa para alimentacion de
emergencia, y bombillo de emergencia
con 3 llaves mecénicas.

Incluye cerradura de resbalén estan-

dar con cuadradillo de 8mm y juego de
manillas reversibles para mano izquier-
day derecha.

Desde el interior la cerradura tiene sa-
lida libre anti-panico.

Esta cerradura se distribuye en Espafia
a través de Visiotech (www.visiotech.es).

ATA 98 Seguridad continda innovando el mercado
de la video vigilancia

ATA98 Seguridad afianza su compromiso en el mercado de
la seguridad presentando el nuevo sistema universal de alta
definicion AHD.

El sistema AHD, irrumpe con fuerza en el mercado de la se-

Gracias a la investigacion y al estudio de mercado inter-
nacional, ATA98 Seguridad facilita la tecnologia mas punte-
ra del sector de la video vigilancia, aportando al mercado la
tecnologia AHD y en un futuro a muy corto plazo, amplian-

guridad, acaparando las portadas y comentarios de los asis-
tentes a la mayor feria de sequridad a nivel mundial (CPSE).

Un protocolo de transmision totalmente abierto, que, per-
mite integrar en el mismo sistema, camaras analégicas, ca-
maras AHD y camaras IP.

ATA98 Seguridad introduce esta gama de producto a su cata-
logo, presentando camaras AHD con doble tecnologia integrada
en el ndcleo de las camaras (CVBS + AHD), permitiéndolas tra-
bajar en sistemas analdgicos y en sistemas AHD. De esta mane-
ra, permite a los instaladores de seguridad, poder ir realizando
el cambio de sistemas analdgicos a Alta Definicion paulatina-
mente, sin necesidad de cambiar todos los elementos del siste-
ma obligatoriamente. Los nuevos grabadores AHD, vienen con
tecnologia tribrida integrada desde la gama estandar y con gra-
bacion en Alta Definicion a tiempo real en todos sus canales.

do su gama de producto con novedades que revolucionaran el
sector de la seguridad.
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Axis Communications: camara de red térmica
tipo bullet para exterior

Axis Communications, especialis-

ta mundial en video en red, ha presen-
tado un nuevo miembro de la familia Q
de camaras térmicas fijas, la camara de
red térmica AXIS Q1941-E. Se trata de
una asequible camara IP tipo bullet di-
sefiada para la deteccion en condicio-
nes dificiles durante las 24 horas del
dia. Puede utilizarse en exteriores y es-
ta lista para funcionar desde el primer
minuto. Es ideal para la proteccion pe-
rimetral de instalaciones donde la de-
teccién temprana de intentos de intru-

Q1941-E ofrece una resolucion tér-
mica de 384 x 288 y un excelente
contraste de imagen para garanti-

zar una deteccion fiable y una veri-
ficacion rapida. Y si a todo esto le afa-
dimos las prestaciones siguientes, la
AXIS Q1941-E es el modelo de referen-
cia de la serie AXIS Q19:

- La camara puede integrarse facil-
mente con otros dispositivos de seguri-
dad IP y con aplicaciones de otros pro-
veedores.

- La estabilizacion de imagen elec-

imagen en la
visualizacion en directo
con la cdmara montada en lugares ines-
tables, ya que las vibraciones dejan de
ser un problema.

- Con la tecnologia Zipstream de
Axis, se descartan las areas sin movi-
miento y la cdmara enfoca solo las par-
tes de la imagen donde se registra mo-

Equipos vy sistemas

sion es de vital importancia. La AXIS

trénica (EIS) garantiza la calidad de

vimiento.

Dahua: serie de camaras de red térmicas inteligentes

Dahua Technology, fabricante de referencia mundial de
productos de videovigilancia con sede en Hangzhou, China,
ha presentado la serie de camaras térmicas inteligentes para
ofrecer una calidad de imagen superior y funciones avanzadas
para perimetros, industria eléctrica, fabricacién de aplicacio-
nes de seguridad. La serie de camaras esta disefiada para en-
contrar fuentes de calor, capaces de ofrecer imagenes muy
detalladas y un amplio conjunto de caracteristicas.

La nueva familia de camaras térmicas de red inteligentes
Dahua incluye camara térmica hibrida PTZ, camara domo de
velocidad hibrida, camara bullet térmica y camara domo tér-
mica, todas ellas equipadas con una variedad de funciones
inteligentes. Las cdmaras térmicas inteligentes disponen de
sensor de primera categoria que es capaz de detectar peque-
fias diferencias de temperatura. Estas camaras pueden lograr
una mayor precision en la deteccién y son capaces de funcio-
nar en completa oscuridad y con condiciones climaticas ad-
versas. Las camaras combinan inteligencia, eficiencia y alto
rendimiento, tales como la deteccidn inteligente, andlisis in-
teligente, percepcion inteligente, seguimiento inteligente y
control inteligente.

Las camaras de red térmicas inteligentes pueden determi-
nar con precision la temperatura del objeto y de la distribu-
cion de la temperatura, incluso en objetos pequefios y rapi-
dos en movimiento. Esas camaras son excelentes para la de-
teccién de fugas de agua detras de una pared, una persona

escondida entre los arbustos en
la noche, o identificar a los
pasajeros que pasan con
fiebre en un puesto de
control.

La camara PTZ de red hi-
brida térmica Dahua es una
combinacion profesional de
una camara visual con max inte-
grado 40x zoom éptico y una cé- F
mara térmica, perfectamente sin-
cronizada en los movimientos de
giro e inclinacién. Dahua también
proporciona software y accesorios,
incluyen smart PSS, NVR y DMSS
para trabajar juntos y satisfacer las 5
necesidades individuales de la in- ;
dustria del transporte, la indus-
tria de la energia, las fronteras y
la vigilancia costera y otras apli-
caciones especiales.

Familia de camaras de red térmicas inteligentes Dahua:

- Camara PTZ Térmica Hibrida PT8320/8620.

- Camara Domo Hibrida Térmica SD8320/8620(-T)

- Camara Bullet Térmic BF5300/5600.

- Camara Domo Térmica SD5300/SD5600.
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ALARMA
Y CONTROL

- l-a‘q
ACUERV
Frovagies ¢ b talacaed G|

FUNDADA EN 1966

INSTALACIONES A SU MEDIDA

Antofita Jiménez, 25 Ej
28019 Madrid 1S0 9001
Tel.: 91 565 54 20 - Fax: 91 565 53 23
seguridad@grupoaguero.com
WWW.grupoaguero.com

CONTROL
DE ACCESOS
ACTIVO

Techco

Techco Security
C/ Barbadillo 7
28042 Madrid
+34913127777
www.techcosecurity.com
tes@techcosecurity.com

GRUPO

SEGURIDAD, 5.L.

Central Receptora de Alarmas/Videovigilancia
Autorizada por la D.G.P. con el n°. 729
Avda de Olivares 17 - Plg. Industrial PIBO
41110 Bollullos de la Mitacion (Sevilla)
Tlfno. 902194814 - 954108887

Fax. 954002319
gerencia@gruporomade.com

SERVICIOS EN TODA ESPANA

o

L T
TALLERES DE ESCORIAZA, S. A. U.
Barrio de Ventas, 35
E-20305 IrGin ¢ SPAIN
Tel.: +34 943 669 100
Fax: +34 943 633 221
tesalocks@tesa.es ¢ www.tesa.es

GAROTECNIA, S.A.

SISTEMAS DE SEGURIDAD

GAROTECNIA
Valdelaguna, 4 local 3
28909 Getafe (Madrid)
Tel.: 916 847 767 - Fax: 916 847 769
garotecnia@garotecnia.com
www.garotecnia.com
Autorizada por la D.G.P. con el n° 2.276

==/

sistemas de seguridad

Accesos | CCTV

Oficina Central:
Maresme, 71-79 - 08019 Barcelona
Fax 933 518 554

902 202 206 www.casmar.es

SEGURPARI%

Control de mandos por Internet

Sistemas de seguridad
para garajes comunitarios

C Aragdn 355 - 08009 Barcelona
T934575026
info@segurparking.com
www.segurparking-online.com

tyco
Fire & Security

Tyco Integrated Fire & Security

Edificio Ecu-l
Ctra. de La Coruiia, km 23,500
28290 Las Rozas (Madrid)

COMUNICA-
CIONES

SKL

Smere Key & Lock

SKL Smart Key & Lock
Ferrerias 2,
20500 MONDRAGON -SPAIN-

+34 943 71 19 52

Tel.: 902 444 440 - Fax: 91 631 39 78 info@skl.es
www.tyco.es www.skl.es
b )demes DMSCAN I-z,No cree...
professional radio - e I
"I avanzando juntos hacia el futuro ... que deberia estar aqui? I
B El directorio es la zona mas
San Fructuoso, 50-56 - 08004 Barcelona PIHERMNZ consultada de nuestra revista.

Tel.: 934 254 960* - Fax: 934 261 904

Madrid: Matamorosa, 1 - 28017 Madrid

Tel.: 917 544 804* - Fax: 917 544 853

Sevilla: Tel.: 954 689 190* - Fax: 954 692 625

Canarias: Tel.: 928 426 323* - Fax: 928 417 077

Portugal

Rua Ilha da Madeira, 13 A

Olival Basto 2620-045 Odivelas (Lisboa)

Tel.: 219 388 186* - Fax: 219 388 188
www.bydemes.com

Doctor Ramén Solanich
i Riera 13-15

08905 L'Hospitalet-BCN
Tel. 93 334 88 00*
comercial@pihernz.es
www.pihernz.com

I Mas informacion:
| Ter.: 91 476 80 00
e-mail: publi-seguri

|
|
| Mddulo: 660€/aio* |
|
|

L' Tarifa vigente 2016
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' DIGITEK

i Pl of ﬂm R TR
L]

CONTROL DE ACCESO,

HORARIO, TIEMPO Y PRESENCIA

C/Samonta 21
08970 Sant Joan Despi
Tel.: +34 934774770

info@primion-digitek.es

www.digitek.es

aCCesor

Soluciones integrales en

control de Accesos _
DDS ¥,

y seguridad
5 B by b = oy e

Carrer Esperanca,
08500 Vic (Barcelona)
Tel.: 902 447 442
Fax.: 938 864 500

info@accesor.com
WWW.accesor.com

@ recosa

TELECOMUNICACION, ELECTRONICA Y
CONMUTACION

Grupo Siemens
Infraestructure & Cities Sector
Division Building Technologies
Ronda de Europa, 5

28760 Tres Cantos - Madrid
Tel.: +34 91514 75 00

Asistencia Técnica: 902 199 029
www.tecosa.es

PROTECCION
CONTRA
INCENDIOS.
ACTIVA

GRUPO

SPEC

GRUPO SPEC

C/ Caballero, 81
08014 Barcelona
Tel. 93 247 88 00 * Fax 93 247 88 11
spec@specsa.com
WWW.grupospec.com

DORLET S. A. U.

Parque Tecnolégico de Alava
C/Albert Einstein, 34

01510 Mifano Mayor - ALAVA - Spain
Tel. 945 29 87 90 » Fax. 945 29 81 33

e-mail: comercial@dorlet.com
web: http://www.dorlet.com

|-.u1|r

i)

| TR S LOnGE & |

TARGET TECNOLOGIA, S.A.

Ctra. Fuencarral, 24

Edif. Europa | - Portal 1 Planta 3°

28108 Alcobendas (Madrid)

Tel.: 91 554 14 36  Fax: 91 554 45 89
info@target-tecnologia.es
www.target-tecnologia.es

@detnov

C/ Alguer n°8 08830 Sant Boi
de Llobregat (Barcelona)

Tel: +34 93 371 60 25
Fax:+34 93 640 10 84

www.detnov.com
info@detnov.com

e
DIOSYS

BIOSYS
(Sistemas de Tecnologia Aplicada)

C/ Cinca, 102-104
08030 BARCELONA
Tel. 93 476 45 70
Fax. 93 476 45 71
comercial@biosys.es - www.biosys.es

ietelssa

b | lstriraoy y Tpspoesgra podte 14

SETELSA

Poligono Industrial de Guarnizo - Parcela

48-C Naves “La Canaluca” 2y 4

39611 GUARNIZO-CANTABRIA. ESPANA
Tel.: 942 54 43 54
www.setelsa.net

SISTEMAS DE
EVACUACION

k— ) uwnmndo juntos thYCI el Iuturu

San Fructuoso, 50-56 - 08004 Barcelona
Tel.: 934 254 960* - Fax: 934 261 904
Madrid: Matamorosa, 1 - 28017 Madrid
Tel.: 917 544 804* - Fax: 917 544 853
Sevilla: Tel.: 954 689 190* - Fax: 954 692 625
Canarias: Tel.: 928 426 323* - Fax: 928 417 077
Portugal
Rua Ilha da Madeira, 13 A
Olival Basto 2620-045 Odivelas (Lisboa)
Tel.: 219 388 186* - Fax: 219 388 188
www.bydemes.com

¢6y)demes

San Fructuoso, 50-56 - 08004 Barcelona
Tel.: 934 254 960* - Fax: 934 261 904
Madrid: Matamorosa, 1 - 28017 Madrid
Tel.: 917 544 804* - Fax: 917 544 853
Sevilla: Tel.: 954 689 190* - Fax: 954 692 625
Canarias: Tel.: 928 426 323* - Fax: 928 417 077
Portugal
Rua llha da Madeira, 13 A
Olival Basto 2620-045 Odivelas (Lisboa)
Tel.: 219 388 186* - Fax: 219 388 188
www.bydemes.com

DETECCION DE
EXPLOSIVOS

oPVTIMUS

OPTIMUS S.A.

C/ Barcelona 101
17003 Girona
T (+34) 972 203 300

info@optimus.es
www.optimusaudio.com

HEI'EF!
(<< 1) PRESENTCO"

Avda. Roma, 97
08029 BARCELONA
Tel.: 93 439 92 44 ¢ Fax: 9341976 73

Delegacion Zona Centro:
Sebastian Elcano, 32
28012 Madrid

Tel.: 9029293 84

COTELSA

COTELSA
Basauri, 10-12, Urb. La Florida
Ctra. de La Corufa, Aravaca
28023 Madrid
Tel.: 915 662 200 - Fax: 915 662 205
cotelsa@cotelsa.es
www.cotelsa.es

) BOSCH
BOSCH SECURITY SYSTEMS SAU
C/ Hermanos Garcia Noblejas, 19
Edificio Robert Bosch
28037 - Madrid e Tel.: 902 121 497
Delegacion Este:

Placa Francesc Macia, 14-19
08902 L'Hospitalet de Llobregat (Barcelona)
Tel.: 93 508 26 52 ¢ Fax: 93 508 26 21
Delegacion Norte: Tel.: 676 600 612
es.securitysystems@bosch.com
www.boschsecurity.es

GRUPO AGUILERA

FABRICANTES DE SOLUCIONES PCl
DETECCION Y EXTINCION DE INCENDIOS

SEDE CENTRAL
{/ Julian Camarillo, 26 28037 MADRID
Tel. 91754 55 11 o Fax: 91 754 50 98
www.aguilera.es

Delegaciones en:
Galicia:  Tel. 98 114 02 42  Fax: 98 114 24 62
Catalufia: Tel. 9338108 04 ¢ Fax: 93 38107 58
Levante: Tel. 96 11996 06 ¢ Fax: 96 119 96 01
Andalucia:Tel. 95 465 65 88 ¢ Fax: 95 4657171
Canarias: Tel. 928 24 4580 ¢ Fax: 928 24 65 72
Portugal: Tel. +351213563295 o Fax: +351213563295

Factoria de tratamiento de gases
Av. Alfonso Pefia Boeuf, 6. P. I. Fin de Semana
28022 MADRID
Tel. 91312 16 56 « Fax: 91 329 58 20

Soluciones y sistemas:
*+ DETECCION **
Algoritmica * Analdgica ® Aspiracion ¢ Convencional
* Mondxido ¢ Oxyreduct® ¢ Autdnomos
* Deteccion Lineal
** EXTINCION **
Agua nebulizada ¢ Fe-13™ e Hfc-227ea * Co,
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PEFIPRESA, S. A. U

INSTALACION Y MANTENIMIENTO
DE SISTEMAS DE SEGURIDAD Y CONTRA
INCENDIOS

www.pefipresa.com

Oficinas en: A Corufia, Algeciras, Barcelona,
Bilbao, Madrid, Murcia, Santa Cruz
de Tenerife, Sevilla, Valencia y Lisboa.

Atencion al cliente: 902 362 921
info.madrid@pefipresa.com

PROTECCION
CONTRA
INTRUSION.
ACTIVA

Honeywell

Honeywell Security Espaiia S. A.
Soluciones integradas de intrusion,
video y control de accesos

Avenida de Italia, 7
C.T. Coslada
28821 Coslada

Madrid
Tel.: 902 667 800 - Fax: 902 932 503

seguridad@honeywell.com
www.honeywell.com/security/es

I
n |
am [ ]
Ind"-
Diid Seguridad Gestion y Logistica
Pol. Ind. Mies de Molladar D3
39311 CARTES - CANTABRIA
Tifno.: 902565733 - FAX: 902565884

administracion@diid.es
www.diid.es

@ BOSCH

BOSCH SECURITY SYSTEMS SAU

C/ Hermanos Garcia Noblejas, 19

Edificio Robert Bosch

28037 Madrid o Tel.: 902 121 497

Delegacion Este:

Placa Francesc Macia, 14-19

08902 L'Hospitalet de Llobregat (Barcelona)

Tel.: 93 508 26 52 ¢ Fax: 93 508 26 21

Delegacion Norte: Tel.: 676 600 612

es.securitysystems@bosch.com

www.boschsecurity.es

PROTECCION
CONTRA
INCENDIOS.
PASIVA

&I) avanzando juntos hacia el futuro

San Fructuoso, 50-56 - 08004 Barcelona
Tel.: 934 254 960* - Fax: 934 261 904
Madrid: Matamorosa, 1- 28017 Madrid
Tel.: 917 544 804* - Fax: 917 544 853
Sevilla: Tel.: 954 689 190* - Fax: 954 692 625
Canarias: Tel.: 928 426 323* - Fax: 928 417 077
Portugal
Rua llha da Madeira, 13 A
Olival Basto 2620-045 Odivelas (Lisboa)
Tel.: 219 388 186* - Fax: 219 388 188
www.bydemes.com

Tecn@alarm

Hi-Tech Securily Systems

TECNOALARM ESPANA

C/ Vapor, 18 ¢ 08850 Gava (Barcelona)
Tel.: +34 936 62 24 17

Fax: +34 936 62 24 38
www.tecnoalarm.com
tecnoalarm@tecnoalarm.es

TELECOMUNI-
CACIONES

DAITEM

ATRAL SISTEMAS
C/ Miguel Yuste, 16 5% Planta.
28037- Madrid
www.daitem.es

\VANDERBILT

VANDERBILT ESPANA Y PORTUGAL

Avenida de Monteclaro s/n
Edificio Panatec
CP 28223, Pozuelo de Alarcon, Madrid
Teléfono +34 91 179 97 70
Fax +34 91 179 07 75
info.es@vanderbiltindustries.com
www.vanderbiltindustries.com

Alai /=] Secure

La solucion de seguridad
M2M definitiva para las
comunicaciones de su CRA

Condesa de Venadito 1, planta 11
28027 Madrid
T.902.095.196 o F. 902.095.196

comercial@alai.es » www.alaisecure.com

@ solexin

Calle Menéndez Pidal 43
Edificio B 22 planta
28036 Madrid

Tel. 913 685 120

info@solexin.es
www.solexin.es

RISC®

T S Tt
redting Hoany e

RISCO Group Iberia

San Rafael, 1

28108 Alcobendas (Madrid)

Tel.: +34 914 902 133

Fax: +34 914 902 134
sales@riscogroup.es
WWWw.riscogroup.es

PROTECCION
CONTRA ROBO
Y ATRACO.
PASIVA

VIGILANCIA
POR
TELEVISION

DHCTATOR

— T T
=
DICTATOR ESPANOLA . 1

Mogoda, 20-24 ¢ P. |. Can Salvatella
08210 Barbera del Vallés (Barcelona)
Tel.: 937 191 314 o Fax: 937 182 509
www.dictator.es
dictator@dictator.es

@ BOSCH

BOSCH SECURITY SYSTEMS SAU

C/ Hermanos Garcia Noblejas, 19

Edificio Robert Bosch

28037 Madrid o Tel.: 902 121 497

Delegacion Este:

Plaga Francesc Macia, 14-19

08902 L'Hospitalet de Llobregat (Barcelona)

Tel.: 93 508 26 52 * Fax: 93 508 26 21

Delegacion Norte: Tel.: 676 600 612

es.securitysystems@bosch.com

www.boschsecurity.es

GELY

CERRADURAS ALTA SEGURIDAD

Talleres AGA, S. A.

C/ Notario Etxagibel, 6

20500 Arrasate-Mondragon

GUIPUZCOA (Spain)

Tel.: (+34) 943 790 922 « Fax: (+34) 943 799 366
talleresaga@aga.es ® www.aga.es

HIKVISION

HIKVISION SPAIN

C/ Almazara 9
28760- Tres Cantos (Madrid)
Tel. 917 371 655
Fax. 918 058 717
info.es@hikvision.com
www.hikvision.com
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Samsung Techwin Europe Ltd

P. E. Omega - Edificio Gamma
Avenida de Barajas, 24 Planta 5 Oficina 5
28108 Alcobendas (Madrid)

Tel.: 916 517 507

EET
’r SECURITY

Ewropean Distributor

C/ Aragoneses, 15
28100 Alcobendas, Madrid
TIf. 902 902 337

A Western Digital® Company

WD ESPANA
4 boulevard des lles
92130 Issy les Moulineaux - Francia
florence.perrin@wdc.com

N2V
C/ Torrent Tortuguer, 7 - nave 4
Pol. Ind. Els Pinetons
08291 RIPOLLET (Barcelona)
Tel.: 93 580 50 16 - Fax: 93 580 36 58

STEsecurity@samsung.com seguridad@eeteuroparts.es Tel.: 00 331 70 74 46 27 n2v@n2v.es
Www.samsungcctv.com www.eeteuroparts.es www.wdc.com WWW.n2v.es
EAUPO RISTER Fal s
L o MGERERTE
Canon Aj

IPTECNO

Tl SO0 S0 005 = Fae B0 S0 036
e raTRe T DO © W SN CieT
ST BARCTE O

IFTECHD Vidervigiancia 5.1

L. Fla del Rasmasss: 52 Mawe 18
DT Lrpraliary

S5 s

IFTECH0 Sequridad 51
vt Toravile, 2 - Mg 2, Pua 3
ATAE & de s Ry

(.« + L) PRESENTCO"

Avda. Roma, 97
08029 BARCELONA
Tel.: 93439 92 44 ¢ Fax: 93 41976 73

Delegacion Zona Centro:
Sebastian Elcano, 32
28012 Madrid

Tel.: 9029293 84

Canon Espana, S.A
Avenida de Europa 6
28108 Alcobendas
Madrid

Tel: +34915384500
WWw.canon.es
camarasip@canon.es

A, Ared Seguridad

Grupo Alava Ingenieros
Area Seguridad

C/Albasanz, 16 - Edificio Antalia
28037 Madrid
Telf. 91 567 97 00 ¢ Fax: 91 567 97 11
Email: alava@alava-ing.es
Web: www.alavaseguridad.com

a/hua

TECHNOLOGY

Dahua Technology Co, Ltd.

No.1199, Bin'an Road, Binjiang
District, Hangzhou
310053 China
+86-571-87688883 * +86-571-87688815

overseas@dahuatech.com
www.dahuasecurity.com

k_l) avanzando juntos hacia el futuro

San Fructuoso, 50-56 - 08004 Barcelona
Tel.: 934 254 960* - Fax: 934 261 904
Madrid: Matamorosa, 1 - 28017 Madrid
Tel.: 917 544 804* - Fax: 917 544 853
Sevilla: Tel.: 954 689 190* - Fax: 954 692 625
Canarias: Tel.: 928 426 323* - Fax: 928 417 077
Portugal:
Rua llha da Madeira, 13 A
Olival Basto 2620-045 Odivelas (Lisboa)
Tel.: 219 388 186* - Fax: 219 388 188
www.bydemes.com

@ BOSCH

BOSCH SECURITY SYSTEMS SAU

C/ Hermanos Garcia Noblejas, 19

Edificio Robert Bosch

28037 Madrid e Tel.: 902 121 497

Delegacion Este:

Placa Francesc Macia, 14-19

08902 L'Hospitalet de Llobregat (Barcelona)

Tel.: 93 508 26 52 ¢ Fax: 93 508 26 21

Delegacion Norte: Tel.: 676 600 612

es.securitysystems@bosch.com

www.boschsecurity.es

I-¢',No cree...
... que deberia estar aqui? |

El directorio es la zona mas
consultada de nuestra revista.

|
I I
| Mddulo: 660€/ano* |
I Mas informacion: :

| Ter.: 91 476 80 00

e-mail: publi-seguri

com I

L* Tarifa vigente 2016

VISIOTECH

Visiotech
Avenida del Sol, 22
28850, Torrejon de Ardoz (Madrid)
Tel.: 911 836 285  Fax: 917 273 341
info@visiotech.es
www.visiotech.es

ernitec

Professional Wided Surnilamnoe

Ballerup, Dinamarca.
TIf. +34 902 65 67 98

ventas@ernitec.com
www.ernitec.com

AXIS a

COMMUNICATIONS

AXIS COMMUNICATIONS

C/ Yunque, 9 - 1°A

28760 Tres Cantos (Madrid)

Tel.: +34 918 034 643

Fax: +34 918 035 452
Www.axis.com

ata98

Security Company
C.CTV.

Josep Estivill, 67-69
08027 Barcelona, Spain.
www.ata98.com
info@ata98.com
Tel. +34 931 721 763

¢No cree...
| ... que deberia estar aqui? |

El directorio es la zona mas
consultada de nuestra revista.

| Mddulo: 660€/aio*

I Mas informacion:

| Ter: 91 476 80 00
e-mail: publi i
* Tarifa vigente 2016
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D Dallmeier

DALLMEIER ELECTRONIC ESPANA

C/ Princesa 25 - 6.1 (Edificio Hexagono)
Tel.: 91 590 22 87

Fax: 91 590 23 25

28008 ¢ Madrid

dallmeierspain@dallmeier.com
www.dallmeier.com

[FF Videosistemas
GEUTEBRUCK

GEUTEBRUCK ESPANA

Edificio Ceudas

Camino de las Ceudas, 2 Bis

28230 Las Rozas (Madrid)

Tel.: 902 998 440

Fax: 917 104 920
ffvideo@ffvideosistemas.com
www.geutebruckspain.com

@

Viladecans Business Park
Edificio Australia. ¢/ Antonio
Machado 78-80, 12y 2% planta
08840 Viladecans (Barcelona)
Web: www.ingrammicro.es

Teléfono: 902 50 62 10

Fax: 93 474 90 00
Marcas destacadas: Axis y D-Link.

MICRO
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MATERIALES, SISTEMAS Y SERVICIOS DE SEGURIDAD

EVENTOS DE
SEGURIDAD

ASOCIACIONES

AcAaEs

30 o L flopme B baprit

ah0E §

l". =

C/ Viladomat 174

08015 Barcelona

Tel.: 93 454 48 11

Fax: 93 453 62 10
acaes@acaes.net
www.acaes.net

%’“‘L
‘1. " -::'

ADS]
ADSI - Asociacion de Directivos
de Seguridad Integral
Gran Via de Les Corts Catalanes, 373 - 385
42 planta (local B2)
Centro Comercial Arenas de Barcelona
08015 Barcelona
info@adsi.pro * www.adsi.pro

Securi
FORUM

SECURITY FORUM
Tel.: +34 91 476 80 00
Fax: +34 91 476 60 57
www.securityforum.es
info@securityforum.es

ASOCIACION DE EMPRESAS DE
SEGURIDAD Y SERVICIOS DE ANDALUCIA

U/ DOCTOR DUARTE ACOSTAN° 7
11500 PUERTO DE SANTA MARIA - CADIZ
Tel. 677.401.811
Fax: 954.002.319
gerencia@adessan.es

téc nifuego

% RESP

ASOCIACION ESPANOLA

DE SOCIEDADES DE PROTECCION

CONTRA INCENDIOS

C/ Doctor Esquerdo, 55. 1°F.

28007 Madrid

Tel.: 914 361 419 - Fax: 915 759 635
www.tecnifuego-aespi.org

ASOCIACION ESPANOLA

DE EMPRESAS DE SEGURIDAD
Alcald, 99

28009 Madrid

Tel.: 915 765 225

Fax: 915 766 094

Fm———————

n iNocree.. N aproser
u ... que deberia estar aqui?
TR [ Mo P T PR FR— L.
El directorio es la zona mas |
. consultada de nuestra revista.
C E RT| F| C AC | O N ES J Alcala 99, ) _ | | Asociacion pRoFEsIONAL
28009 Madrid | Mddulo: 660€/ano* I : DECOMPARIAS PRIVADAS
Tel. 915765255 [T —— | : DESERVICIOS DE SEGURIDAD
Fax. 915766094 | Tel.: 91 476 80 00 | : Marqués de Urquijo, 5 - 2°A
. . e-mail: publi com | 28008 Madrid
info@uaseguridad.es * Tarita vigente 2016 Tel.: 914 540 000 - Fax: 915 411 090
www.uaseguridad.es L ———_— WWW.aproser.org
E C R A L /-"'?I‘"\
& e A,
-] - % Bapaiata dm
m m Asociacion Europea de Profesionales E:, ] f- o Pspn
para el conocimiento y regulacion de s 37 :
) . actividades de Seguridad Ciudadana ASELF
INSPECCION Y CERTIFICACION ASOCIACION ESPANOLA ASOCIACION ESPANOLA

C/ Caleruega, 67, Planta 1
28033 Madrid
Tel. 917663133
http://www.tuv-nord.es/

C/ Emiliano Barral, 43
28043 Madrid
Tel 91 564 7884 o Fax 91 564 7829

www.aecra.org

DE DIRECTORES DE SEGURIDAD (AEDS)

Rey Francisco, 4 - 28008 Madrid

Tel.: 916 611 477 - Fax: 916 624 285
aeds@directorseguridad.org
www.directorseguridad.org

DE LUCHA CONTRA EL FUEGO
Calle Escalona n° 61 - Planta 1
Puerta 13-14 28024 Madrid
Tel.: 915 216 964

Fax: 911 791 859

¢No cree...
| ... que deberia estar aqui? |

El directorio es la zona mas
consultada de nuestra revista.

| Mddulo: 660€/aio*

I Mas informacion:

| Ter: 91 476 80 00
e-mail: publi-seguri Idano.com
* Tarifa vigente 2016

|
|
|
|
|
|
-

TU AEINSE

Raacucn [spadeia e Ingeeeerns de Sepunidse

ASOCIACION ESPANOLA
DE INGENIEROS DE SEGURIDAD

(/ San Delfin 4 (local 4 calle)
28019 MADRID
aeinse@aeinse.org
Www.aeinse.org

anpasp

ANPASP
Asociacion Nacional de Profesores
Acreditados de Seguridad Privada
C/ Anabel Segura, 11 - Edificio A - Planta 12
28108 Alcobendas (MADRID)
info@anpasp.com ¢ www.anpasp.com

k3
@ apdpe
¢ il

APDPE

Asociacion Profesional

de Detectives de Espaiia
Marqués de Urquijo, 6, 1°B
28008 - Madrid

Tel.: +34 917 581 399

Fax: +34 917 581 426
info@apdpe.es * www.apdpe.es
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ASEPAL

ASOCIACION DE EMPRESAS

DE EQUIPOS DE PROTECCION PERSONAL

Alcala, 119 - 4° izda.

28009 Madrid

Tel.: 914 316 298 - Fax: 914 351 640
www.asepal.es

o Asociacion de Jefes de Seguridad de Espafia

ASOCIACION DE JEFES
DE SEGURIDAD DE ESPANA

Avd. Merididana 358. 4°A.

08027 Barcelona

Tel. 93-3459682 Fax. 93-3453395
www.ajse.es presidente@ajse.es

CENTRALES
DE RECEPCION
Y CONTROL

APLICACIONES
INFORMATICAS

(! INTERNATIONAL

Advancing Security Worldwide™

CAPITULO 143 - ESPANA
143 CHAPTER - SPAIN

ASIS-ESPANA

{/ Veldzquez 53, 2° Izquierda
28001 Madrid

Tel.: 911310 619

Fax: 915 777 190

ASOCIACION VASCA

DE PROFESIONALES DE SEGURIDAD
Parque tecnoldgico de Bizkaia
|baizabal Kalea, 101

sae@sae-avps.com
WWW.sae-avps.com

Certificacion:
ALARMAS SPITZ S. A.

Gran Via, 493 - 08015 Barcelona
Tel.: 934 517 500 - Fax: 934 511 443
Central Receptora de alarmas
Tel.: 902 117 100 - Fax: 934 536 946
www.alarmasspitz.com

INNBVATIVE

Saltwars g PESTion de alanmas

SOFTWARE DE GESTION DE ALARMAS

Gestion de Incidentes - Plataforma de Video
Mapas Interactivos - Dispositivos Moviles
Innovative Business Software
Tel.: 691 540 499
info@innovative.es
www.innovative.es

I-,:,No cree...
| ... que deberia estar aqui? |

El directorio es la zona mas
consultada de nuestra revista.

| Médulo: 660€/ano*

I Mas informacion:

|

|

|

|

| Tel.: 91 476 80 00 |
: |

|

e-mail: publi com
* Tarifa vigente 2016

FORMACION
DE SEGURIDAD

INTEGRACION
DE SISTEMAS

INSTALACION
Y MANTENI-
MIENTO

cepreven

ASOCIACION DE INVESTIGACION PARA LA SEGURIDAD
DE VIDAS Y BIENES CENTRO NACIONAL DE PREVENCION
DE DARNOS Y PERDIDAS

Av. del General Perén, 27

28020 Madrid

Tel.: 914 457 566 - Fax: 914 457 136

b |

TECNOSYSTEMS
Formacion especializada en video IP
Avenida de Brasil 29, 28020 Madrid

Telf.: 916 323 168
www.videoipformacion.es

-

ARQUERDO(~]

ae e e U P TR LR SR

T T | .

ARQUERO SISTEMA CORPORATIVO

Avda. de la Feria 1
Edificio Incube - sala 8
35012 Las Palmas de Gran Canaria
Tel.: 928 09 21 81
WWW.SCi-spain.com

Techco

Techco Security
C Barbadillo 7
28042 Madrid
+34913127777
www.techcosecurity.com
tes@techcosecurity.com

m——
—

FEDERACION ESPANOLA
DE SEGURIDAD
Embajadores, 81
28012 Madrid
Tel.: 915 542 115 - Fax: 915 538 929
fes@fes.es
C/C: comunicacion@fes.es

L
ROMADE

L atrrnln o Segrarided Provocis
Homologado por el Ministerio del
Interior y la Junta de Andalucia.

Avda de Olivares 17 ¢ Plg. Industrial PIBO.

41110 Bollullos de la Mitacion (Sevilla).

Tlfno. 902194814 - 954108887
Fax. 954002319
gerencia@gruporomade.com

@ recosa

TELECOMUNICACION, ELECTRONICA
Y CONMUTACION

Grupo Siemens

Industry Sector

Division Building Technologies

Ronda de Europa, 5

28760 Tres Cantos - Madrid

Tel.: +34 91 514 75 00 - Fax: +34 91514 70 30

I-z,No cree...
... que deberia estar aqui? |

El directorio es la zona mas
I consultada de nuestra revista.

| Médulo: 660€/aino*

I Mas informacion:
| Ter: 91 476 80 00

e-mail: publi-segu com

L' Tarifa vigente 2016
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MATERIALES, SISTEMAS Y SERVICIOS DE SEGURIDAD

[ SEGURIDAD
LEVANTE

Homologacion de registro D.G.S.E. n° 432

INSTALACION Y MANTENIMIENTO
INTRUSION - CCTV — INCENDIO - ACCESOS

SUBCONTRATACION
ALICANTE, VALENCIA, MURCIA, ALBACETE

www.seguridadlevante.com
902 400 022
info@seguridadlevante.com

PUBLICACIONES
WEB

MATERIAL
POLICIAL

SECURIDAD, 5.L.

Grupo RMD

Autorizada por la D.G.P. con el n°. 729
Avda de Olivares 17 - Plg. Industrial PIBO
41110 Bollullos de la Mitacion (Sevilla)
Tlfno. 902194814 - 954108887

Fax. 954002319
gerencia@gruporomade.com

SERVICIOS EN TODA ESPANA

Telefomica

ingrniena de Se g bdad

TELEFONICA INGENIERIA DE SEGURIDAD
Don Ramén de la Cruz 82-84 4°
28006 Madrid
Tel.: 917 244 022 o Fax: 917 244 052
tis.clientes@telefonica.es
www.telefonica.es/ingenieriadeseguridad

D PUNTO
Q SEGURIDAD o

PUNTOSEGURIDAD.COM
TF: 91 476 80 00

info@puntoseguridad.com
www.puntoseguridad.com

. SABORIT INTERNATIONAL

SABORIT INTERNATIONAL

Avda. Somosierra, 22 Nave 4D

28709 S. Sebastian de los Reyes (Madrid)
Tel.: 913 831 920

Fax: 916 638 205

www.saborit.com

TRANSPORTE
Y GESTION
DE EFECTIVO

-
@ﬁﬁu:ﬂu
Py b f b talacits |

FUNDADA EN 1966

INSTALACIONES A SU MEDIDA

Antofiita Jiménez, 25 @
28019 Madrid 1S0 9001
Tel.: 91 565 54 20 - Fax: 91 565 53 23
seguridad@grupoaguero.com
WwWw.grupoaguero.com

I-¢',No cree...
... que deberia estar aqui? |
El directorio es la zona mas
consultada de nuestra revista.

| Médulo: 660€/aio*

I Mas informacion:
| Ter.: 91 476 80 00

I e-mail: publi com I

* Tarifa vigente 2016

VIGILANCIA
Y CONTROL

LOOMIS SPAIN S. A.
C/ Ahumaos, 35-37
Poligono Industrial La Dehesa de Vicalvaro
28052 Madrid
TIf: 917438900
Fax: 914 685 241
www.loomis.com

'a ambar
LEOLBTATE ¢ EMERDLS

INSTAL
SeC

Avda. Manzanares, 196
28026 Madrid
Tel.: 914 768 000 - Fax: 914 766 057
publi-seguridad@epeldano.com
www.instalsec.com

SECURITAS

SECURITAS SEGURIDAD ESPANA

C/ Entrepefias, 27

28051 Madrid

Tel.: 912 776 000

email: info@securitas.es
WWW.securitas.es

I-¢',No cree...
... que deberia estar aqui? |

El directorio es la zona mas
consultada de nuestra revista.

|
I I
| Médulo: 660€/aio* |
I Mas informacion: :

| Ter.: 91 476 80 00
e-mail: publi-seguri

com I
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	127-129 Actualidad
	130-131 Equipos y sistemas
	132-138 Directorio
	3ªcub_aguilera
	4ªcub_HIKVISION


<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /None
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile ()
  /CalRGBProfile ()
  /CalCMYKProfile (None)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Warning
  /CompatibilityLevel 1.4
  /CompressObjects /Off
  /CompressPages false
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages false
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.1000
  /ColorConversionStrategy /LeaveColorUnchanged
  /DoThumbnails true
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 524288
  /LockDistillerParams true
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize false
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo false
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo false
  /PreserveFlatness true
  /PreserveHalftoneInfo true
  /PreserveOPIComments false
  /PreserveOverprintSettings false
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Preserve
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile (None)
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages true
  /ColorImageMinResolution 150
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages false
  /ColorImageDownsampleType /Average
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages true
  /GrayImageMinResolution 150
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages false
  /GrayImageDownsampleType /Average
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages true
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages false
  /MonoImageDownsampleType /Average
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects true
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile (None)
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName <FEFF0068007400740070003a002f002f007700770077002e0063006f006c006f0072002e006f00720067ffff>
  /PDFXTrapped /False

  /CreateJDFFile false
  /Description <<
    /ESP <FEFF>
  >>
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [595.276 765.354]
>> setpagedevice



<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /None
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile ()
  /CalRGBProfile ()
  /CalCMYKProfile (None)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Warning
  /CompatibilityLevel 1.4
  /CompressObjects /Off
  /CompressPages false
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages false
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.1000
  /ColorConversionStrategy /LeaveColorUnchanged
  /DoThumbnails true
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 524288
  /LockDistillerParams true
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize false
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo false
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo false
  /PreserveFlatness true
  /PreserveHalftoneInfo true
  /PreserveOPIComments false
  /PreserveOverprintSettings false
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Preserve
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile (None)
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages true
  /ColorImageMinResolution 150
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages false
  /ColorImageDownsampleType /Average
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages true
  /GrayImageMinResolution 150
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages false
  /GrayImageDownsampleType /Average
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages true
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages false
  /MonoImageDownsampleType /Average
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects true
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile (None)
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName <FEFF0068007400740070003a002f002f007700770077002e0063006f006c006f0072002e006f00720067ffff>
  /PDFXTrapped /False

  /CreateJDFFile false
  /Description <<
    /ESP <FEFF>
  >>
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [595.276 765.354]
>> setpagedevice



<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /None
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (None)
  /CalRGBProfile (None)
  /CalCMYKProfile (Japan Color 2001 Coated)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Warning
  /CompatibilityLevel 1.3
  /CompressObjects /Off
  /CompressPages false
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages false
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.1000
  /ColorConversionStrategy /LeaveColorUnchanged
  /DoThumbnails false
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 524288
  /LockDistillerParams false
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize false
  /OPM 0
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveFlatness true
  /PreserveHalftoneInfo true
  /PreserveOPIComments true
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Preserve
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile (None)
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages true
  /ColorImageMinResolution 150
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages false
  /ColorImageDownsampleType /Average
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages true
  /GrayImageMinResolution 150
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages false
  /GrayImageDownsampleType /Average
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages true
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages false
  /MonoImageDownsampleType /Average
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects true
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile (None)
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName <FEFF0068007400740070003a002f002f007700770077002e0063006f006c006f0072002e006f00720067ffff>
  /PDFXTrapped /False

  /CreateJDFFile false
  /SyntheticBoldness 1.000000
  /Description <<
    /ESP <FEFF>
  >>
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [595.276 822.047]
>> setpagedevice




